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La ‘empresa global’ de hoy ya no tiene centro, s un organismo sin
cuerpo y sin corazdn, no s mas que una red constituida con
diferentes elementos complementarios diseminados a través del
planetay que se articulan unos con otros segun una puraracionalidad
econdmica, obedeciendo Unicamente a dos paabras clave:
rentabilidad y productividad.

Ignacio Ramonet, 1997

Asi como los primeros cristianos presentaban al paraiso como un
reino en el cual e ama humana se liberaba de las debilidades y los
defectos de la carne, los campeones del ciberespacio 1o aclaman
como un lugar donde el yo sera libre de las limitaciones de la
encarnacion fisica

Bauman, 2006



INTRODUCCION

En las Ultimas cuatro décadas del siglo XX, se sucedieron cambios profundos, que
redefinieron los pardmetros culturales y socioecondmicos, que habian servido de marco
interpretativo alarealidad del capitalismo delaprimeramitad del esesiglo. Losinstrumentos
de andlisis paulatinamente —a marchas forzadas— se hacian obsoletos; por gemplo, las
transformaciones del Estado libera al Estado bienestar fordista—keynesiano, resultaban
inoportunas; la emergencia de una nueva fase de globalizacién soportada en la especulacion
financiera y la introduccién vertiginosa de las nuevas tecnologias de la velocidad e
instantaneidad, configuraban un mundo atravesado por laincertidumbre, €l riesgo y lafata
de respuestas ante la inquietante y vertiginosa transformacion de los contextos
contemporaneos, Ulrich Beck (1997) afirmaba gque los riesgos de | os Ultimos cincuenta afios
“ya no se limitan a lugares y grupos, sino que contienen unatendenciaala globalizacion que
abarca la produccion y la reproduccion, y no respetan las fronteras de los Estados
nacionales’. De manera similar e conocimiento y las profesiones escapan de los lugares
sagrados, que otrora los legitimaban; los lugares de encierro, como las universidades han
venido perdiendo importancia en favor de saberes configurados en espacios abiertos, en los
gue la informacion corre de manera inconmensurable, con conexiones reticulares que

escapan a cualquier cortapisa que implique limites territoriales.

En este contexto de un mundo crecientemente complego, en e que todo esta sujeto a
permanente transformacion, la contabilidad como disciplina y la contaduria publica como
profesion, no estén exentas de sufrir los embates derivados de los nuevos tiempos, que no
dejan de sorprendernos con sus conflictos, crisis y paradojas. La tesis que hoy presento se
inscribe dentro de estatramade complgjidadesy, con ellapretendo abordar unaaproximacion
analitica que dé cuenta precisamente de cémo e contexto econdmico ha impactado
profundamente en e conocimiento contable, especialmente en €l proyecto moderno de
economia de mercado y maéas especificamente en los tiempos de exacerbacion de la

acumul acion rentistica financiera que caracteriza el Ultimo periodo del capitalismo.

Como recurso metodol6gico de andlisis, he recurrido a la perspectiva Foucaultinana
sobre €l poder, entendido este como €l conjunto de racionalidades y practicas que configuran



lo que este autor denomina como las tecnologias de gobierno. Por supuesto dichas
tecnologias, surgen en distintos momentos historicos, pero tal condicion no implica que se
sucedan unas a otras de manera lineal, sino que se imbrican en e tiempo en oportunidades
complementandose unas con otras. Lo que me interesa analizar es como funciona el poder,
en laconfiguracion del capitalismo, desde el poder que excluye, prohibe y sanciona, teniendo
como figurael soberano; e poder quediscipling, vigilay normaliza, que seriaaguel mediado
por & panoptismo; el poder que regula, €l de los dispositivos de seguridad que interviene la
viday por ultimo laracionalidad gubernamental que se compromete con lagestion delavida
en todo su esplendor; en otras palabras, tecnol ogia—esta Ultima— que serefiere ala nueva
forma de gobierno orientada a la gestion de la vida en funcion de los flujos productivos

global es, especialmente la denominada financiarizacion.

Dicho lo anterior, he configurado un mapa de composicion del escrito que esta
contenido en tres capitulos. En e primero de €elos, realizo un recorrido general por las
tecnologias de gobierno abordadas en los andlisis Foucaultianos y, haciendo uso de estos
recursos, me acerco a interpretar el contexto de las transformaciones sucedidas hacia la
década del 70 de siglo XX, lindero en & cua se suceden grandes transformaciones y
reconfiguraciones del capitalismo, vr. gr., la crisis del fordismo y del Estado keynesiano o
benefactor y laemergenciadel neoliberalismo y laglobalizacion financiera, fenébmenos estos,
que constituyen formas de racionalidad gubernamental diferentes a las configuraciones que
les habian antecedido y, que redefinen y estatuyen, de igual manera, centros geopoliticos de
produccion de regimenes normativos y de produccion de la verdad, encarnados
fundamentalmente en la configuracién de organismos privados, que diluyen la capacidad

regul ativa de los Estados nacionales, privatizando € derecho publico.

En un segundo capitul o, tomando la obra lmperio de Hardt y Negri (2002), se precisan
los cambios suscitados en la economia global, que ya no posee un centro hegemonico de
caracter territorial alausanzadel vigo imperialismo que funcionaba a través de “un sistema
de canales y barreras que aternativamente facilitaban y obstruian los flujos de produccion y
circulacion” (Hardt & Negri, 2002, p. 14). Imperio, es ante todo, algo nuevo, que modifica
de manera sustantiva las relaciones politicas, culturales y econdmicas del antiguo orden

colonial, pues constituye unaformadescentraday desterritorializada desde donde se g/ ecutan



las relaciones de poder. El concepto de Imperio, estd enraizado en la decadencia del Estado-
nacion, como instancia de soberania y de legitimacion; constituye una novedosa forma de
soberania global todavia indefinida, creadora de nuevas jerarquias y estructurada sobre la
base de una serie de organismos supranacionales, que definen otras formas mas sutiles de
dominio globa y extraterritorial; € rasgo basico del Imperio es la desaparicion de las
fronteras y la configuracion de un poder incorporeo, que esta perfectamente entronizado con
las nuevas tecnologias de la velocidad y |a instantaneidad y con los cambios juridicos que
tienden a estructurar y proyectar una instancia supranacional de racionalidad politica que
interviene los cuerpos y las subjetividades contemporaneas; toda vez que como lo sugiere
Agamben (2005): “Si los dispositivos del culto capitalista son tan eficaces, es porque actian
no solo, y no tanto, sobre los comportamientos primarios, como sobre los medios puros, es
decir sobre comportamientos que han sido separados de si mismos y, de este modo,
desligados de su relacion con un fin. En su fase extrema, e capitalismo no es més que un
gigantesco dispositivo de captura de los medios puros” (p. 114). Por otra parte, |os autores
de Imperio destacan tres momentos fundamentales en su desarrollo, a partir de 1970: 1)
transferir tecnologia esencial para construir el nuevo ee productivo de los paises
subordinados; 2) movilizar lafuerzalaboral y las capacidades productivas de esos paises, y
3) recolectar los flujos de riquezas que comenzaron a circular por todo € globo sobre una

base ampliada.

En este marco global, la geopolitica del conocimiento situado gerce la funciéon de
colonizacion de los saberes expertos, con regulaciones que pretenden estandarizar las
précticas disciplinarias y profesionales y donde la contabilidad es impactada profundamente
por este afan regulativo homogeneizador del modelo de informacion financiera, através de
lo que se ha dado en denominar las Normas Internacionales de Informacion Financiera
(NIIF), que no son otra cosa que estructuras expertas encaminadas a atemperar su
funcionalidad con las necesidades apremiantes de la especulacion y e dinero ficticio global,
desconociendo otros lugares donde ese capital especulativo es inoperante y las regul aciones

impertinentes.

Un ultimo apartado, estareservado paratrabajar € desarrollo de un estudio de caso, en

una empresa de base patrimonial y ala cual, por efectos de la coercion de las regulaciones



externas, adoptadas por el gobierno Colombiano, se le ha exigido presentar su informacién
financiera soportada en | os estandares contables delas NI F para Pymes. Dicho trabajo ofrece
la posibilidad de contrastar los postulados regulativos contables, implementados
institucionalmente como obligatorios y las practicas redes, para determinar el
comportamiento de las empresas, su nivel de correlacionalidad entre la especificidad de la
normay e manejo contable singular a interior de la organizacion; no se pretende con ello
medir €l impacto financiero de la implementacion de estandares internacionales de
informacion financiera, sino realizar un rastreo del proceso llevado a cabo por laorganizacion
para atender dicho requerimiento legal y revisar algunos documentos y politicas contable de
la entidad, que den cuenta de las préacticas contable reales comparadas con las normas
impuestas, permitiendo vislumbrar la pertinencia o impertinencia de trabajar estandares
internacional es creados para empresas gque se desarrollan en mercados financieros. En dicho
trabajo se dejan ver algunas de las incongruencias derivadas de este tipo de regulacion y en
ciertamedidalaimpertinenciadelas mismas, alahorade abocar €l rastreo y larepresentacion
de la realidad contable-financiera de esta empresa. Finalmente en un cuarto apartado se

presentan las conclusiones del trabajo realizado.



1 EL CAPITALISMO FINANCIARIZADO COMO NUEVA FORMA
DE GUBERNAMENTALIDAD

No hay nada, ninguna «vida al desnudo», ningin

punto de vista externo que pueda plantearse fuera de este
campo atravesado por €l dinero; nada escapa al dinero.
La produccién y la reproduccion visten ropas
monetarias: enrealidad, en el escenario global, toda
figura biopolitica lleva puesto un atavio monetario.
(Hardt & Negri, 2002, p. 45)

1.1 Lastecnologiasde gobierno desde la dptica Foucaultiana

Las diferentes formas de conduccion de las conductas de los otros, juegan un papel
protagonico en la historia de la modernidad puesto que se traducen en nuevas formas de
organizacion politica y control social. Para Santiago Castro (2015), gobernar significa,
conducir la conducta de otros mediante la intervencion regul ada sobre su campo de acciones
presentes y futuras. El concepto de gobierno no es forzar a que la personas acepten las
ordenes de los gobernantes sino conducir la conducta de los otros mediante una serie de
técnicas adecuadas denominadas por Foucault como tecnologias, que se configuran en
estrategias por medio delas cual es|os seres humanos pasan a ser sujetos, y ser sujeto significa
estar “sujetado” a una suerte de disciplinas corporales y a unas verdades legitimadas. Por
medio de las tecnologias de gobierno se busca determinar y dirigir la conducta de los otros
pero también pueden ser utilizadas en pro de las précticas de libertad, debido a que €
gobierno sobre la conducta de los otros nunca se hace en contra de lalibertad sino que es un
ejercicio de aceptabilidad propia, “Gobernar no significa obligar a que otros se comporten de
cierta forma (y en contra de su voluntad), sino lograr que esa conducta sea vista por los
gobernados mismos como buena, honorable, dignay, por encima de todo como propia, como
proveniente de su libertad” (Castro-Gomez, 2015, p. 45).

Cuando habla de tecnologias de gobierno Foucault busca responder a gunas preguntas:
¢qué significa gobernar eficazmente la conducta de otros? ¢Qué medios técnicos han de
aplicarse razonadamente para que las personas se comporten de acuerdo con los objetivos
trazados de antemano? ¢COmo calcular adecuadamente esos medios? De esta manera
Foucault plantea que € andlisis sobre las diferentes formas de gobierno que han existido
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consiste en “determinar de qué modo se establecié el dominio de la practica del gobierno,
sus diferentes objetos, sus reglas generales, sus objetivos de conjunto para gobernar de la
mejor manera posible. En suma, es € estudio de la racionalizacion de la préactica

gubernamental en el ejercicio de la soberania politica.” (Foucault, 2008, p. 17).

Como se deja ver, parece que lo que Foucault intenta plantear, es que las técnicas, 10s
conocimientos, los dispositivos, las estrategias, las reglas, etc., mediante los cuaes se
pretende gobernar alos otros, no siempre han sido las mismas; aseguragque € transito hacia
la modernidad significo un quiebre en el derecho sobre lavida y la muerte, que poseia hasta
entonces el soberano, para configurar un poder cuya funcién yano eramatar, sino invadir la
vida en todos los ambitos de la existencia.

Foucault trazd este movimiento en su andlisis del gobierno de los otros entre los siglos
diecisiete y dieciocho, desde |a"soberania” (unaforma absol uta de soberania centralizada en
lavoluntad y la personadel Principe), hastala"gubernamentalidad” (unaforma de soberania
expresada mediante una economiadescentralizadadel gobierno y laadministracion de bienes
y poblaciones). Es asi como Foucault plantea tres momentos claves en las trasformaciones
llevadas a cabo por las formas de gobierno de los otros, iniciando con las denominadas
“sociedades de soberania” en el siglo XV, pasando luego por las “sociedades disciplinarias”
que se desarrollaron en el siglo XVII y finalmente el nacimiento de la “biopolitica” en el
siglo XV1lI; en cadaunade €ll as plantea como hasido laforma de gobierno sobre laconducta
delosotrosy cuales han sido las técnicas y medios utilizados paralograr 0s objetivos de los

gobernantes.

1.1.1.Sociedades de soberania, del derecho de “hacer morir y dejar vivir”

En la Edad Media la forma de gobierno predominante fue la soberania, en la cua se
apelabaalarevelacion divinay atextosreligiosos parajustificar € orden el mundo. Lateoria
de la soberania tiene sus prolegdbmenos en un pasado teoldgico fundado en la existencia de
un poder superior (Dios) que gobierna sobre todas las cosas, no obstante el concepto de

Foucault sobre |a soberania no habla de un dios, sino de la existencia de un soberano como



poder maxime gue gobierna alos otros y cuyo objetivo principal reside en €l gobierno sobre
el territorio. El territorio constituye el fundamento de la soberania, a respecto considera:
“desde la edad media hasta el siglo XVI, aquella (la soberania) no se ejerce sobre las cosas
sino ante todo sobre un territorio y, por consiguiente, los stibditos que residen en €. En ese
sentido puede decirse que € territorio es, sin duda, & elemento fundamental del principado
de Maguiavelo y de la soberaniajuridica del soberano, tal como la definen los filésofos o los
tedricos del derecho” (Foucault, 2006, pp. 121-122).

El derecho de soberania es, en palabras de Foucault, el de “hacer morir y dejar vivir”,
donde no existe e sujeto de derecho, ni vivo ni muerto; la vida y la muerte se vuelven
derechos sblo bajo los efectos de la voluntad del soberano, es en términos crudos € derecho
de la espada; en este sentido, “El crimen era crimen en la medida en que, ademas, y por €
hecho de serlo, afectaba al soberano; afectaba los derechos, la voluntad del soberano,
presentes en la ley; atacaba, por consiguiente, la fuerza, € cuerpo, € cuerpo fisico del
soberano” (Foucault, 2007, p. 84). En € derecho a castigo, se distingue la fuerza fisico
politica del soberano que despliega su furor con sentencias corporales de violencia fisica,

observemos este pasaje descrito en Vigilar y Castigar:

El confesor habla a paciente al oido, y después que le ha dado la bendicion, €
verdugo, que blande una maza de hierro, como las empleadas en los mataderos,
asesta un golpe con toda su fuerza en la sien del desdichado, que cae muerto. Al
momento mortis exactor, con un gran cuchillo, le daun tgjo en lagarganta, con lo
gue queda bafiado en sangre, cosa que constituye un espectéculo horrible de ver.
Le rompe los tendones hacia los dos talones, y a continuacion le abre €l vientre
del cud sacael corazon, el higado, € bazo y los pulmones, que va colgando de un
gancho de hierro y corta atrozos € cuerpo, colgandolos de los demés ganchos a
medida que los corta, como se hace con los de unares. (Foucault, 2002, p. 56)

L as sociedades de soberania se caracterizaron por la preeminencia—como su nombre
lo indica— del poder soberano (El Principe en palabras de Maquiavel o), donde |os stbditos
incluso defendian la supremacia de éste, hasta con su propia vida y, en € orden socia, se
legalizaba toda forma de castigo fisico como un mecanismo de control social. El suplicio, la
horca, € exilio y la multa, serian potestativos y discrecionales del soberano quien tenia el
control absoluto delavida, arrogandose lafacultad de concederlao quitarla. Estas sociedades

se fundarian bgjo € principio de administrar la muerte, antes que propender por la vida.



Foucault caracterizaria éste tipo de sociedades fundadas en el derecho de “hacer morir, dejar
vivir”; asi las cosas, la soberania es un poder que se ejerce de forma asimétricay sobre la
base del suplicio y la muerte. De esta manera se desplegarian |os castigos atroces sobre los
cuerpos lacerados, €l poder soberano era gercido sobre €l territorio; el objeto politico del
soberano, era el territorio: “Desde luego, los territorios pueden ser fértiles o estériles, pueden
tener una poblacion densa o, a contrario, escasa, la gente puede ser rica o pobre, activa o
perezosa; pero todos esos el ementos no son mas que variables con respecto al territorio, que

es el fundamento mismo del principado o la soberania” (Foucault, 2006, p. 122).

1.1.2. Sociedades disciplinarias, € poder inscrito en e cuerpo

Para €l siglo XVII se da € transito desde las sociedades de soberania hacia las
sociedades disciplinarias, en las cuales las subjetividades individuales y colectivas se
construirian a través de una difusa red de dispositivos o aparatos de captura que regulan y
normalizan costumbres, habitos y practicas sociales y productivas. La puesta en marcha de
estos mecanismos de disciplinamiento, estaria encaminada a asegurar la obediencia a unas
determinadas reglas sobre |a base de mecanismos de inclusion y/o exclusion, paralo cua se
dispuso de una serie de instituciones de encierro como la prision, la escuela, la universidad,
lafébrica, € asilo, etc. El poder disciplinario gobernaria, tanto los pensamientos como las
précticas, prescribiendo o sancionando los comportamientos normales y/o desviados. Yalo

anunciaba Foucault en Vigilar y Castigar:

Walhausen, en los albores del siglo XVII, hablaba de la "recta disciplind' como
de un arte del "buen encauzamiento de la conducta’. El poder disciplinario, en
efecto, esun poder que, en lugar de sacar y deretirar, tiene como funcién principal
la de "enderezar conductas'; o sin duda, de hacer esto pararetirar mejor y sacar
mas. No encadena las fuerzas para reducirlas; 10 hace de manera que a la vez
pueda multiplicarlas y usarlas. En lugar de plegar uniformemente y en masatodo
lo que le esta sometido, separa, analiza, diferencia, lleva sus procedimientos de
descomposicion hasta las singularidades necesarias y suficientes. "Encauza' las
multitudes méviles, confusas, indtiles de cuerpos y de fuerzas en una
multiplicidad de el ementos individual es —pequefias cél ul as separadas, autonomias
organicas, identidades y continuidades genéticas, segmentos combinatorios. La
disciplina"fabrica' individuos; es la técnica especifica de un poder que se dalos
individuos ala vez como objetos y como instrumentos de su gjercicio. No es un
poder triunfante que a partir de su propio exceso puedafiarse en su superpotencia;
es un poder modesto, suspicaz, que funciona segiin el modelo de una economia
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calculada pero permanente. Humildes modalidades, procedimientos menores, S
se comparan con los rituales majestuosos de la soberania o con los grandes
aparatos ddl Estado. (Foucault, 2002, p. 175)

Existen tres elementos que hacen que e poder disciplinario sea tan eficaz y exitoso y
que congtituyen instrumentos simples, pero profundamente poderosos, estos son: la
inspeccion jerérquica, la sancion normalizadoray su combinacion en un procedimiento que
le es especifico: € examen. El examen combina técnicas jerarquicas de vigilancia con la
sancién que normaliza. Asi entonces, € pandptico, como un dispositivo que puede observar
latotalidad de su superficieinterior, desde un unico punto, cumpliraunafuncién fundamental
en e proceso de disciplinamiento eintervenciéon politicade los cuerpos. Foucault aestaforma
de sujecion le vaadenominar laanatomopolitica, en tanto propicialamode acién y docilidad
de los sujetos para hacerlos productivos y funcionales a la produccién fabril generando una
normalizacion delas conductas; € cuerpo como maquina, seraentonces el instrumento clave
de unaforma de gobierno de los otros, un cuerpo que debe ser educado, vigilado, adiestrado
y docilitado por medio de practicas disciplinarias; es asi como la disciplina se convierte en
el mecanismo de poder por medio del cua se controla & cuerpo individual, tal como lo
describe Foucault (2000):

Las disciplinas han llegado a ser en € transcurso de los siglos XVII y
XVIII unas formulas generdes de dominacion. Distintas de la esclavitud,
puesto que no se fundan sobre una relacion de apropiacion de los cuerpos,
es incluso elegancia de la disciplinaprescindir de esarelacion costosay violenta
obteniendo efecto de utilidad tan grande por lo menos. Digtintas también de la
domesticidad, que es una relacion de dominacién constante, global, masiva,
no analitica, ilimitada, y establecida bajo la forma de lavoluntad singular
del amo, su ‘capricho’. Distintas del vasallaje, que es una relacion de sumision
extremadamente codificada, pero lgjanay que atafie menos a las operaciones del
cuerpo que a los productos del trabao y a las marcas rituales del vasallge.
Distintas también del ascetismo y de las “disciplinas’ de tipo monastico, gque
tienen por funcion garantizar renunciaciones méas que aumentos de utilidad
y que, si hien implican la obediencia a otro, tienen por objeto principal un
aumento del dominio de cada cual sobre su propio cuerpo. (pp. 141-142)

Las técnicas disciplinarias son e mecanismo de poder insignia de las instituciones
modernas, las cuales han sido disefiadas sobre la arquitectura del pandptico como réplica de
laprision creada por € arquitecto J. Bentham. El pandptico escenifica unatorre desde donde
todo se vigila, se controla, pero nadie puede ver a vigilante, por lo tanto no se sabe en qué

momento se gerce la vigilancia real; este dispositivo crea asi, un sentimiento de poder



invisible sobre los prisioneros. La figura del pandptico es descrita asi por Foucault en su

obraVigilar y Castigar:
El Pandptico de Bentham es la figura arquitecténica de esta composicion.
Conocido es su principio: en la periferia, una construccion en formade anillo; en
el centro, unatorre, ésta, con anchas ventanas que se abren en la carainterior del
anillo. La construccién periférica esta dividida en celdas, cada una de las cuales
atraviesa toda la anchura de la construccion. Tienen dos ventanas, una que da a
interior, correspondiente a las ventanas de la torre, y la otra, que da al exterior,
permite que laluz atraviese la celda de una parte a otra. Basta entonces situar un
vigilante en la torre central y encerrar en cada celda a un loco, unenfermo,
un condenado, un obrero o un escolar. Por €l efecto de la contraluz, se pueden
percibir desde la torre, recortdndose perfectamente sobre la luz, las pequefias
siluetas cautivas en las celdas de la periferia Tantos peguefios teatros como
celdas, en los que cada actor esta solo, perfectamente individualizado y
constantemente visible. El dispositivo pandptico dispone unas unidades
espaciales que permiten ver sin cesar y reconocer a punto. Ensuma, seinvierte
el principio del calabozo; o més bien de sus tres funciones —encerrar, privar de

luz y ocultar—; no se conserva mas que la primera y se suprimen las otras
dos. (Foucault, 2002, pp. 203-204)

L asinstituciones panopticas producen sobre |as personas una sensacion permanente de
vigilancia, lo cual garantiza, que €l gjercicio del poder funcione de manera automatica, sin
necesidad que éste se gerza en cada momento, debido a que los individuos saben
conscientemente que se los vigila, pero no pueden saber cuando la vigilancia se redliza
efectivamente y cuando no, el pandptico se traduce en un gran 0jo que mirasin ser visto, que
controla sin ser percibido, y genera que individuos se sometan a un poder que no pueden
identificar plenamente, «el pandptico es un dispositivo que tiene el inmenso poder de
desparramarse por todos los niveles institucionales que configuran la sociedad; no es una
simple e ingeniosa estructura arquitectonica, hay en é una suerte de espiritu silencioso que
dibuja un nuevo tipo de sociedad. Puede decirse que la génesis de la sociedad moderna esta
emparentada con la génesis de una sociedad disciplinaria» (Martinez, 2016, p. 3). Todas las
instituciones modernas seran una réplica del pandptico, con un 0jo que mirasin ser visto y
que ademas posee la funcidn de vigilar, controlar y castigar; asi funcionan, la familia, la
escuela, € cuartel, lafabrica, € hospital, la carcel, etc. Refiriendose a este mismo aspecto
funcional Gilles Deleuze (1995), expresa que:

Foucault situd las sociedades disciplinarias en los siglos XVIII y XIX; estas
sociedades alcanzan su apogeo a principios del siglo XX. Operan mediante la
organizacion de grandes centros de encierro. El individuo pasa sucesivamente de
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un circulo cerrado a otro, cada uno con sus leyes: primero la familia, después la
escuela (“ya no estas en tu casa”), después el cuartel (“ya no estas en la escuela™),
a continuacion la fébrica, cada cierto tiempo el hospital y a veces la cércel, €
centro de encierro por excelencia (p. 277).

1.1.3.Biopolitica, el nuevo derecho “de hacer vivir y dejar morir”

Hacia 1978 y 1979 Foucault, en e marco de su catedra en el College de France,
orientara dos cursos bajo el nombre de Seguridad, Territorio y Poblacion y el Nacimiento de
la Biopolitica, los cuales serian publicados posteriormente en el afo 2004, ambos textos
poseen unalinea de continuidad investigativa. Al inicio del curso de Seguridad, Territorio y

Pobl acién, Foucault anunciaba a sus estudiantes;

Este afio, querria comenzar € estudio de algo que habia [lamado, un poco en el
aire, € biopoder, es decir esta serie de fendbmenos que me parece bastante
importante, a saber, & conjunto de los mecanismos por los cuales 1o que, en la
especie humana, constituye sus rasgos biol gi cos fundamental es, vaa poder entrar
al interior de una politica, de una estrategia politica, de una estrategia general de
poder; dicho de otra manera, como la sociedad, las sociedades occidentales
modernas, a partir del siglo XVIII, han tomado en cuenta € hecho biolégico
fundamental de que el ser humano constituye una especie humana. Es a grandes
rasgos esto lo que llamo, lo que he llamado, asi, €l biopoder. (Foucault, 2006, p.
3)
Al parecer en ese afio de 1978, Foucault, queriainiciar algo que aun flotabaen el aire
y era el concepto del biopoder y, que estaba relacionado con una serie de fendbmenos que
empezaban aemerger y que €l consideraba de supremaimportancia, a saber, como losrasgos
fundamentales de la especie humana, van a entrar a formar parte a interior de la politica,
como una estrategia general de poder; en otros términos, como las sociedades occidentales
modernas, a partir del siglo XVI1I1, han capturado €l hecho biolégico, haciéndolo suyo y, a

esta mutacion es ala que hallamado biopoder.

El biopoder se presenta como una nueva forma de gobierno sobre los otros que busca
gjercer poder sobrelavida, por medio delautilizacion de técnicas paraintervenir |os cuerpos
y controlar la poblacion. Foucault afirma que e biopoder se desarrolla en dos dimensiones
especificas. |la anatomopolitica y la biopolitica. En su primeraforma, con laanatomopolitica,

el biopoder se gerce sobre & cuerpo individual bajo lafiguradel cuerpo como maguina, una
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maguina que debe ser moldeada y entrenada por medio de duras técni cas de disciplinamiento,
para cumplir determinada funcion dentro de la sociedad y particularmente dentro del ciclo
productivo, en este punto |os cuerpos individuales se convierten en un asunto politico. En su
segunda fase, €l biopoder evoluciona hacia la biopolitica, la cual a diferencia de la
anatomopolitica ya no se centrard en e cuerpo individual, sino en € cuerpo social como
especie. El asunto politico serg, en este punto, la vida biol6gica de una forma masiva, €
poder sobre la vida se realiza con € control de las poblaciones, mediante la utilizacion de
técnicas mas sutiles que las del disciplinamiento, pero incluso mas eficaces, a respecto

Foucault en La Voluntad de Saber, expresa:

Concretamente, ese poder sobre la vida se desarroll6 desde €l siglo XVII en dos
formas principales; no son antitéicas, mas bien constituyen dos polos de
desarrollo enlazados por todo un haz intermedio de relaciones. Uno de los pol os,
al parecer e primero en formarse, fue centrado en e cuerpo como méquina: su
educacion, € aumento de sus aptitudes, € arrancamiento de sus fuerzas, €
crecimiento paralelo de su utilidad y su docilidad, su integracion en sistemas de
control eficacesy econdémicos, todo ello qued6 asegurado por procedimientos de
poder caracteristicos de las disciplinas. anatomopolitica del cuerpo humano. El
segundo, formado algo més tarde, hacia mediados del siglo X V11, fue centrado
en el cuerpo especie, en € cuerpo transido por la mecanicadelo viviente y que
sirve de soporte a los procesos biologicos: la proliferacion, los nacimientos y la
mortalidad, € nivel de salud, laduracién de laviday lalongevidad, con todas las
condiciones que pueden hacerlos variar; todos esos problemas |os tomaa su cargo
una serie de intervenciones y controles reguladores. una biopolitica de la
poblacion. Las disciplinas del cuerpo y las regulaciones de la poblacion
constituyen los dos polos alrededor de los cuales se desarroll6 la organi zacién del
poder sobre lavida. (Foucault, 1998, p. 83)

El disciplinamiento de los cuerpos individuales y la regulacion sobre la sociedad van a
permitir la organizacion del poder sobre la vida en su conjunto. Con e advenimiento de las
instituciones modernas se instalara un nuevo derecho: “el de hacer vivir y dejar morir",
desplazamiento éste que marcara el virgje del poder soberano hacia el biopoder; dicho de otra
manera, €l paso del Estado soberano nacional hacia un Estado biopolitico, en palabras del

propio Foucault (2000):

Podriamos decir esto: todo sucedié como si €l poder, que teniala soberania como
modalidad y esguema organizativo, se hubiera demostrado inoperante para regir
el cuerpo econémico y politico de una sociedad en vias de explosion demografica
e industrializacion a la vez. De manera que muchas cosas escapaban a la viga
mecéanica del poder de soberania, tanto por arriba como por abgjo, en €l nivel del
detalle y en € de la masa. Para recuperar € detdle se produjo una primera
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adaptacion: adaptacion de los mecanismos de poder a cuerpo individual, con
vigilancia y adiestramiento; eso fue la disciplina. Se tratd, desde luego, de la
adaptacion més facil, lamas comoda de redlizar. Por eso fue lamas temprana—en
el siglo XVII y principios del XVIlI- en un nivel local, en formas intuitivas,
empiricas, fraccionadas, y en el marco limitado de instituciones como la escuel a,
el hospital, €l cuartel, €l taller, etcétera. Y a continuacion, afinesdel siglo XVIII,
tenemos una segunda adaptacidn, a los fendmenos globales, los fendmenos de
poblacion, con los procesos biolégicos o biosociol 6gicos de las masas humanas.
Adaptacién mucho mas dificil porque implicaba, desde luego, 6rganos complejos
de coordinacién y centralizacion. (p. 226)

Como puede inferirse, en esta primera transformacion, €l vector de andlisis, yano serd
la soberania cuyo objeto politico era € territorio, sSino que éste perdera su centralidad y se
veradesplazado por la poblacion objeto politico primordial —entendidano como un conjunto
de personas sino de procesos—. Es asi como a mediados del siglo XV 11l emerge una nueva
formade gobierno delos otros cuyo objeto agobernar yano serael territorio sino lapoblacion
en su conjunto, de esta manera surge la biopolitica la cual se desarrolla como una nueva
tecnologia de gobierno que permitira al Estado tener el control sobre la vida humana, “La
biopolitica nace como € disciplinamiento y la normalizacion en la modernidad, y se enfoca
en la proteccion de la vida pararegularla. [...] donde actla la biopolitica y el biopoder para
controlar los cuerpos de cada individuo y de la poblacién en la historia moderna occidental”
(Martinez P & Guarin S, 2014, p. 106).

El paso del poder soberano al biopoder implicaunaevolucion en lasformas de gobierno
del otro, producto de un proceso de adaptacion de acuerdo alas nuevas condiciones histérica
gue se presentan. Se pueden identificar por |o tanto dos etapas de evolucion en las formas de
gobierno, laprimera, representada por € paso de la soberaniaaladisciplina, con sus técnicas
y dispositivos de control sobre los cuerpos, que configuran la anatomopolitica y la segunda,
cuando e control sobre los cuerpos evoluciona hacia €l control sobre la vida, con la
generacion de sus nuevas tecnologias de regulacién y control gue enmarcan la biopolitica.

L abiopolitica se establece como una nuevatécnicade poder, diferente sustancialmente
alaanatomopolitica, sin excluirlay mas bien complementandola. Mas alla del control sobre
los cuerpos la biopolitica pretende |a regulacién de la vida en todo su conjunto, esto es €
gobierno de la poblacién. El paso de la anatomopolitica a la biopolitica, se presenta como

una evolucién desde la disciplina del cuerpo al control y regulacién sobre la vida. Mientras
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gue en las sociedades de soberania, € principe ostentaba € derecho de hacer morir con la
utilizacion de técnicas de tortura para g ercer control sobre los sujetos, en la biopolitica las
técnicas de control son practicas racionalizadas cientificas, como lamedicalizacion y el uso
de todo un saber cientifico pararealizar una planeacion social de lavida en su conjunto que

propende por el mantenimiento de lavida, esto es el “hacer vivir y dejar morir”,

Més aca, por lo tanto, de ese gran poder absoluto, dramético, sombrio que era el
poder de la soberania, y que consistia en poder hacer morir, he aqui que, con la
tecnologiadel biopoder, latecnologiadel poder sobre lapoblacion como tal, sobre
el hombre como ser viviente, aparece ahora un poder continuo, sabio, que es €
poder de hacer vivir. La soberania haciamorir y dejabavivir. Y resulta que ahora
aparece un poder que yo llamaria de regularizacién y que consiste, al contrario,
en hacer vivir y dejar morir. (Foucault, 2000, p. 223)

La forma de gobierno sobre la vida esta dirigida a la multiplicidad en tanto esta
construya una masa global: la poblacion. Asi entonces, la primera fase de la biopolitica,
consi ste en establecer bases de datos que permitan concentrar informaci on sobre lapoblacion,
por lo que la estadistica emerge como un instrumento clave para medir y estimar los
fendmenos de la poblacion; de esta manera a partir del siglo XVIII, se modificaran las
précticas biopoliticas, ahora orientadas por criterios de utilidad y eficacia, reorganizando de
esta manera, lafuncion estatal en la perspectiva de hacer funcional el bienestar general sobre
el derecho de “hacer vivir y dejar morir”. Por eso la biopolitica busca dar seguimiento alas
enfermedades que afectan a las poblaciones a fin de establecer medidas para prevenirlas, lo
que permitira tener individuos mas sanos y con mayor capacidad productiva, asi mismo se
generan estrategias para disminuir accidentes, aumentar |as tasas de natalidad y disminuir las
tasa de mortalidad, la medicina se vuelve fundamental en la biopolitica, tal como lo describe
Edgar Ortiz Arellano (2014) “el proceso de medicalizacién jugard un papel muy importarte
en la conformacion del nuevo orden econdmico, ya que es la primera forma de intervencion
sobre el cuerpo, lo cual le dara control sobre la poblacién. Es la medicina una forma de
socializacion, una forma colectiva de poder (p. 20)”. A diferencia de las sociedades de
soberania que buscaban “hacer morir dejar vivir”, en la biopolitica se propende més por el
mantenimiento de la vida, por “hacer vivir, dejar morir”, no de otra manera puede explicarse

que,
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[...] el capitalismo que se desarrollo a finales del siglo XVI11 y comienzos
del XIX, socializ6 un primer objeto, que fue e cuerpo, en funcién de la
fuerza productiva, de la fuerza de trabgjo. El control de la sociedad sobre
los individuos no se operd simplemente a través de la conciencia o de la
ideologia, sino que se gercio en el cuerpo, y con el cuerpo. Paralasociedad
capitalistalo masimportante eralo biopolitico, |o somético, lo corporal. El
cuerpo esunarealidad biopolitica; lamedicinaes unaestrategiabiopolitica.
(Foucault, 1999, pp. 365-366)

En este sentido, entre otros fendbmenos, la medicalizacion de la sociedad se convertiraen
elemento estratégico para el desarrollo del capitalismo y se presentara como la nueva forma
de control sobre los cuerpos; e control social ya no se gercera por medio de técnicas de
torturacomo en | as sociedades de soberania, es ahora por medio delamedicinaque el cuerpo

social esintervenido en pro de las fuerzas de trabajo para hacerlos més productivos.

1.1.4.Biopoliticay gubernamentalidad y €l problemadelalibertad

La complgatrama gque apunta a intervenir a ese nuevo sujeto que es la poblacién, no
se agotan en la contraposicion entre el “hacer morir” de la soberania y el “hacer vivir” del
biopoder, como unadial écticaindisoluble. Haciafinalesladécadadelos 70 Foucault, plantea
que solo habra biopolitica en el marco de una tecnologia mas amplia que la denominara

gubernamentalidad, la cual se constituira en una nueva racionalidad de gobierno.

En oportunidades hay la tendencia a utilizar como homologables los conceptos de
biopoliticay gubernamentalidad; Santiago Castro-Gémez (2015) planteaquetal disputasera
aclarada en los trabgjados desarrollados por Foucault en los cursos orientados entre 1978 y
1979 y sobre el particular argumenta: “Un examen cuidadoso del lugar que ocupan estos dos
cursos en € corpus de Foucault nos ensefia que e concepto de biopolitica es ‘provisional’ en
laobradd fil6sofo, y que € proyecto de una genealogiadel biopoder anunciado en 1976 con
la publicacién de La voluntad de verdad, fue definitivamente abandonado en nombre de un
proyecto mucho mas amplio y ambicioso que e propio Foucault denominé Historia de la
gubernamentalidad” (p. 65). Labiopoliticahariareferencia al “poder sobre la vida”, en tanto,
la gubernamentalidad estaria encaminada hacia la “gestion de la vida”, en este sentido
plantea Foucault (2001):
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Cuando se define e gercicio del poder como un modo de accion sobre las
acciones de los otros, cuando se caracteriza esas acciones como €l gobierno delos
hombres por otros hombres —en el sentido mas amplio del término- seincluye un
elemento muy importante: lalibertad. El poder sdlo se € erce sobre sujetos libres,
y sblo en tanto ellos sean libres. Por esto entendemos sujetos individuales o
colectivos que estan enfrentados a un campo de posibilidades en € cua diversas
formas de comportarse, diversas reacciones y comportamientos pueden ser
redizados. (p. 254)

En ese sentido, e concepto de gubernamentalidad, no requerird construir sujetos
sujetados, que deban hacer transito por las instituciones de encierro, diluyendo de alguna
manera las relaciones saber—poder, en tanto la preocupacion pasard ahora a otorgar plena
libertad al individuo para gobernarse a si mismo, para hacerse empresario de si mismo. Asi
las cosas, e Estado no sera visto como €l universal politico, que sea hecesario comprender
en su esencia o como fuente autbnoma de autoridad, sino como lainstancia donde confluyen
un conjunto de transacciones entre las diferentes y muy diversas formas de poder, una especie
de paraguas (Musetta, 2009), debajo del cual se localizan € poder y € gobierno, en una
dindmica movediza que los imbrica en una interaccion constante, dicho en las propias
palabras de Foucault (2008): “El Estado no tiene entrafias, es bien sabido, no simplemente
en cuanto carece de sentimientos, buenos o malos, sino que no las tiene en e sentido de que
no tiene interior. El Estado no es nada mas que € efecto mévil de un régimen de
gubernamentalidades mdltiples [...]. No se trata de arrancarle su secreto, se trata de ponerse
afueray examinar € problema del Estado, investigar € problema del Estado a partir de las
préacticas de gubernamentalidad” (p. 83).

En este orden de ideas el Estado, se convertird en la institucion de instituciones, en
donde las tecnologias de poder se erigen y operan como técnicas de gobierno; no de otra
forma puede ser entendida como la gubernamentalidad es para €l Estado |0 que las técnicas
disciplinarias son para € sistema pena o la biopolitica para las instituciones médicas
(Foucault, 2006). Al hacer crisis larazén de Estado, emerge una nueva racionalidad la cual
esta compelida a degjar que las cosas pasen, que la sociedad se desarrolle y marche sin
cortapisas de poderes externos, sobre € primado de la libertad, que se asume como un
correlato de los dispositivos de seguridad, haciendo de ésta (1a libertad), una tecnologia de
poder.
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De igua manera, establece una relaciéon de estos dispositivos de seguridad con los
postulados ddl liberalismo, |o que se explicaa partir delacrisis delos saberes sobre la Razon
de Estado y la emergencia de una nueva racionalidad: dejar que la gente haga y las cosas
pasen, que larealidad se desarrolle y marche. Asi, se plantea la progresiva emergencia del
problema de la libertad, que se asume como correlato de la introduccion de los dispositivos
de seguridad, haciendo de ellamisma, lalibertad, una tecnologia de poder.

1.1.5.Delarazon de Estado ala razdn gubernamental

La razdn de Estado surge como una teoria politica desarrollada en los siglos XV1 y
XVII y se establece como € nuevo arte de gobernar, la cua para Foucault tendra como
propésito identificar los principiosy métodos de gobierno del Estado que se configuran como
dispositivos de larazon de Estado. Hacialos afios 70, Foucault variaria su analiticadel poder,
oponiendo lamicrofisica ala macrofisicadel poder soberano, haciendo € viraje de lateoria
politicade lasoberania, basada en el modelo juridico, hacialaracionalidad del poder capilar,
en tanto la primera habia desnudado su incapacidad para abocar la complejidad mdltiple, la
heterogeneidad y la dispersion del poder, toda vez que € poder soberano —esguema
organizativo y de gestion— se mostraba inoperante para dirigir e cuerpo econémico y
politico de la sociedad, habida cuenta que aparecerian, para entonces, fendbmenos como la
explosién demograficay los procesos de industrializacion. En este sentido, como |o expresa
Ruth Amanda Cortez Salcedo (2010): “La doctrina de Razon de Estado es una respuesta a la
pregunta por e gobierno, no ya de las amas, sino de los hombres, que intentaba definir en
gué medida los principios y los métodos del gobierno estatal diferian, por gemplo, de la

manera en que Dios gobernaba el mundo, el padre su familia, o un superior su comunidad”
(p. 22).

Con larazon de Estado se profiere un quiebre en las representaciones de inspiracion
religiosa; 1o cual supone un gobierno real; no es un arte de gobierno devenido de las leyes
divinas, sino un gobierno de acuerdo con la fuerza del poder del Estado; Foucault,

argumentaba que: “Gobernar, segun el principio de larazén de Estado, es actuar de tal modo
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que el Estado pueda llegar a ser sdlido y permanente, pueda llegar a ser rico, puedallegar a
ser fuerte frente a todo lo que amenaza con destruirlo” (Foucault, 2008, p. 19).

En sus andlisis Foucault, ubicaa siglo XVII como la primera manifestacion de razon
de Estado, reflejada en la emergencia del Mercantilismo como unaforma de racionalizacion
del gercicio del poder, como practicade gobierno delos otros, préactica gue con posterioridad
serd redefinida por la fisiocracia, en términos del tratamiento que esta corriente econémica
le daré a la poblacion, en la cual ésta “aparece, como sujeto de necesidades y aspiraciones,
pero también objeto en manos del gobierno, consciente frente al gobierno de lo que quiere,

pero inconsciente también de lo que se le exige hacer” (Foucault, 2006, p. 132).

Es asi como larazon de Estado opera bajo una serie de dispositivos que le permitiran
lograr su objetivo por medio del gobierno de la conductade los otros y se desarrollaatravés
delafiguradelapolicia, Foucault utilizalafigura de policiacomo un dispositivo por medio
del cual € Estado buscaincrementar su fuerzay fortalecerse, la policia abarca cinco grandes
ambitos de intervencion: el dominio de la poblacion; € dominio de las necesidades basicas;
el dominio delasalud; el dominio del trabajo y por ultimo e control sobre la circulacion de
personas y mercancias. Estos cinco dominios tienen como finalidad el gercicio de poder
sobre la vida de la poblacidn, sin embargo para Foucault este dominio va del “simple vivir”
al “mas que vivir”, con lo cual se entiende que la policia enmarca un conjunto de
intervenciones en la poblacién para producir una vida cualificada y “llevar al hombre a la
mas perfecta felicidad que puede disfrutar en esta vida” (Foucault, 2006, p. 377), afin de

incrementar el poder del Estado.

No obstante € arte de gobierno de la razén de Estado, que opera bajo la doctrina de
“nunca se gobierna demasiado” es bloqueada por la misma racionalidad absolutista que la
produjo y se requiere de un nuevo arte de gobierno que permita desbloquearla, 1o cua es

posible solo por medio de la economia politica (lafisiocracia):

Con la economia politicaingresamos entonces a una época cuyo principio podria
ser el siguiente: un gobierno nunca sabe con suficiente certeza que siempre corre
€l riesgo de gobernar demasiado, o incluso: un gobierno nunca sabe demasiado
bien como gobernar lo suficiente y nadamas. El principio del méximoy el minimo
en el arte de gobernar sustituye la nocién de equilibrio equitativo, de la "justicia
equitativa' que ordenaba antafio la sabiduria del principe. (Foucault, 2008, p. 35)
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Operando bgjo @ principio de la economia politica propio dd liberalismo que asume
gue siempre se gobierna demasiado, emerge larazon gubernamental, ala par con la perdida
derelevanciade larazon de Estado. En este sentido, se genera unatransformacion particul ar
en el arte de gobernar fundado en e principio de laautolimitacion cuyo g e central eseliminar
el exceso de gobierno. Con € surgimiento de la poblacién como objeto de estudio, emerge
una nueva manera de gobernar en la que ya no se apelara a los textos religiosos, sino ala
economia, en tanto, esta muestra el orden natural de las cosas, muestra el verdadero valor de
los productos. Para €l siglo XX el arte de gobernar debera tener concordancia con las
racionalidades de los agentes econdmicos con la naturaleza de la poblacién en su relacion
con la riqueza, Ricardo Leal, (2013) argumenta que: “El conocimiento econdémico sera €
ambito mediante el cual €l gobierno podra actuar en la poblacion, seratambién su principio
regulador ya que el gobierno debera actuar conforme alas leyes de la economia, alas leyes
naturales del mercado. El gobierno ya no podra fijar precios sino que debera dgjar que €
mercado fije el valor natural de las cosas de acuerdo a las leyes de la oferta y la demanda”
(p. 197).

1.1.6.El mercadoy €l concepto dejurisdiccion y veridiccion

En ésta concepcion de larazén de Estado surge unatension diferente entre gobierno y
mercado; durante la Edad Media, y hasta €l siglo XVII, el mercado era visto como un lugar
de “jurisdiccion”, puesto que estaba sometido alasreglasimpuestas por €l Estado, tendientes
aimpedir lausuray €l fraude, de tal manera que el Estado como ente regulador del mercado
erael que decidiaqué se producia, cuando y como, y € precio de los productos se presentaba
como “justo” en tanto que estaba sometido a leyes estrictas con € fin de que los comerciantes
tuvieran unas ganancias moderadas. Sin embargo para el siglo XVIII con & surgimiento de
la ciencia econdmica ilustrada, denominada fisiocracia, € mercado ya no se vera como un
lugar de “jurisdiccion” sino que empezara a verse como un lugar de “veridiccion” en tanto
que & mercado debe actuar de maneranatural y sin intervencion estatal para que se pongaen
evidencia el “verdadero” valor de las mercancias. Asi entonces, se empezara a denominar

gobierno a arte de gjercicio del poder a partir de la economia, con lo cua €l liberalismo
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econdémico pasara a convertirse en un arte de gobernar y e mercado en un principio de
verificacion de esa practica de gobierno; asi 1o expresa el propio Foucault: “Los fisidcratas
fueron los primeros economistas en mostrar que €l Estado debe respetar |a naturaleza de
aquello que gobierna en lugar de perturbarla. Pues si se perturba, si no se tiene en cuentalas
leyes internas que rigen esos fendmenos naturales, 10s objetivos superiores de gobierno se
veran seriamente afectados” (Foucault, 2008, p. 33). O dicho en términos mas concretos.

Los procesos econdmico se veran en adelante como procesos “naturales” que no
deben ser intervenidos por el estado, por o cua el nuevo papel del estado sera el
de asegurar las condiciones parael buen funcionamiento del mercado, e mercado
debe degjarse actuar bajo su propia naturalidad puesto que cuaquier intervencion
significariadesnaturalizarlo, es asi como el mercado dejade ser un orden artificial
gue el gobierno regula. Foucault sefiala que de ahora en adelante el mercado, en
tanto que lugar de veridiccién, “debe decir la verdad con respecto a la préctica
gubernamental. En lo sucesivo, y de una manera simplemente secundaria, sera su
papel de veridiccion € querija, dictey prescribalos mecanismos jurisdiccionaes
o0 la ausencia de mecanismos jurisdiccionales con los cuales debera articularse”.
(Foucault, 2008, p. 50)

Aqui hay un aspecto que es interesante de resaltar, la ciencia econdmica o economia
politica naciente, surge como un principio de autoeliminacion interna de la razon de Estado
Yy, SuU pretension esta encaminada a constituirse en un conocimiento experto que dé curso
natural alas cosas, erigiéndose asi como una nuevaracionalidad de gobierno, que se sintetiza
en la formula “gobernar menos pero con mas eficacia”. Un segundo elemento, que deriva de
estanuevaracionalidad, reside en que | os sujetos de derecho —sobre quienes otrorael Estado
gjercia soberania politica— son sustituidos por la poblacion. En este escenario esa razon
gubernamental es limitada, pero controlada por el mercado, ambito donde Foucault ubicala

cuestion de laverdad o, como é |adenominala veridiccion.

1.2 El paso de las sociedades disciplinarias a las sociedades de control y el cambio

del concepto defabrica por e de empresa

Tanto Foucault como Deleuze consideran que desde siglo XVII hasta mediados del
siglo XX tuvo vigencia la denominada Sociedad Disciplinaria, que buscaba disciplinar a

individuo a partir de los denominados centros de encierro, alli, “el individuo pasaba
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sucesivamente de un circulo cerrado a otro, cada uno con sus propias leyes. primero la
familia, después la escuela (“ya no estas en la casa”), después el cuartel (“ya no estas en la
escuela’’), a continuacion la fabrica, cada cierto tiempo el hospital, y a veces la carcel, el
centro de encierro por excelencia” (Deleuze, 1995, p. 1); constituyéndose la fébrica en un
gjemplo emblemético del control de los cuerpos, ya que en ella se hace posible “concentrar,
repartir en el espacio, ordenar en e tiempo, componer en e espacio—-tiempo una fuerza
productiva cuyo efecto debe superar la suma de las fuerzas componentes” (Deleuze, 1995,
p. 2) y, donde €l trabgjador era considerado, mas que un individuo, como un nUmero y un
factor productivo Util en la medida que produjera mas en € menor tiempo posible y con un
minimo salario. La sociedad disciplinaria —nos dice Deleuze (1995)— “presentan dos
polos: lamarcaque identificaa individuo y €l nimero o lamatricula que indica su posicion
en la masa. Para las disciplinas, nunca hubo incompatibilidad entre ambos, el poder es a
mismo tiempo masificador e individuante, es decir, forma un cuerpo con aquellos sobre
quienes se gerce a mismo tiempo que moldea la individualidad de cada uno de los
miembros” (p. 3). El transito entre las sociedades disciplinarias y las de control las recrea

Gilles Deluze (1995), de la siguiente manera:

Quizé es € dinero 1o que mejor expresa la distincion entre estos dos tipos de
sociedad, ya que la disciplina se ha remitido siempre a monedas acufiadas que
contenian una cantidad del patron oro, mientras que e control remite a
intercambios fluctuantes, modulaciones en las que interviene una cifra: un
porcentgje de diferentes monedas tomadas como muestras. El vigo topo
monetario es el animal de los centros de encierro, mientras que la serpiente
monetaria lo es de las sociedades de control. Hemos pasado de un animal a otro,
del topo alaserpiente, tanto el régimen en el que vivimos como en nuestramanera
de vivir y en nuestras relaciones con los demas. El hombre de la disciplinaeraun
productor discontinuo de energia, pero € hombre de control es més bien
ondulatorio, permanece en Orbita, suspendido sobre una onda continua. El surf
desplaza en todo lugar alos antiguos deportes. (p. 3)

Tanto desde la perspectiva de Foucault como de Deleuze, € transito de Sociedad
Disciplinariaala Sociedad de Control, define una nueva forma de organizacion empresarial :
“Las fabricas son reemplazadas por las empresas, que son formaciones ductiles y cambiantes,
las méquinas simples por sistemas computarizados de produccién y control. La
individualidad es sustituida por "divuales" externos, informatizados e informatizables, que
se desplazan en un espacio virtua" (Deleuze, 1995, p. 6). Antes la mayoria de trabajos y

actividades eran realizados por personas a interior de las fébricas, ahora estas acciones son
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gjecutadas por maquinas programadas que son controladas por sistemas expertos bajo la
supervision de un operario, que se limitaacumplir con las érdenes programadas de antemano

automéati camente.

Lavigilancia, ya no es gjercida mayoritariamente por las instituciones, como por las
tecnologias de lainstantanei dad, que se constituyen en nuevas formas de control, del espacio,
el tiempo, & movimiento de los cuerpos y las subjetividades. En lo relacionado con la
producciony el trabgjo, lafébrica esta siendo reemplazadapor laempresa, lacual esreducida
a un contrato. La produccion tecnologizada e instantanea, no se armoniza con el cuerpo
mecanizado o cuerpo polea de la cadena de montaje de la era industrial, requiere antes que
nada del uso intensivo de conocimiento que promueva la permanente innovacion de los
procesos y de los productos, es decir antes que nada, necesita de conocimiento como forma
de agregacion de valor en los procesos de produccién, fendmeno que no esta al alcance de
todos los cuerpos y que configura en la contemporaneidad un nuevo sujeto explotado: el
cognitario. Yano es el capitalismo parala produccion, sino para € producto, “el servicio de
venta se ha convertido en el centro o en “alma” de la empresa” (Deleuze, 1995, p. 3). Lo que
vende ahoraeslapublicidad, eslaimagen o representacion social delaempresa, “el marketing

es ahora el instrumento de control social” (Deleuze, 1995, p. 3).

Lainstantaneidad de la produccion no se armonizacon € cuerpo como palancay polea
delasociedad industrial, €l sistema necesitadel conocimiento intensivo y su uso tecnol 6gico
y productivo para materializar la nueva relacion capital—trabajo, que no esta al alcance de

todos |os cuerpos (desigualdad tecnol dgica), de esta manera,

Se puede concebir mas facilmente la relacion entre produccion socia y biopoder
en la obra de un grupo de marxistas italianos contemporaneos: ellos reconocen,
en efecto, la dimensién biopolitica en funcidn de la nueva naturaleza del trabajo
productivo y de su evolucion vivaen sociedad, y parahacerlo utilizan expresiones
tales como "intelectualidad de masa' y "trabajo inmaterial”, asi como el concepto
marxistade "general intellet". Estos andlisis parten de dos proyectos de busgueda
coordinados. El primero consiste en € andlisis de las transformaciones recientes
del trabajo productivo y de su tendencia cada vez més inmaterial . El papel central
preferentemente ocupado por la fuerza de trabajo de los obreros de fabricaen la
produccién de plus-valores es hoy dia asumida de forma creciente por unafuerza
de trabgjo intelectua, inmateria y fundado sobre la comunicacién. Es entonces
necesario desarrollar una nueva teoria politica de la plusvalia capaz de colocar €
problema de esta hueva acumulacion capitalista en € centro del mecanismo de
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explotacion (y -quiza- en e centro delarevueltapotencial). (Hardt & Negri, 2002,
p. 40)

Cuando Foucault realiza el andlisis de la gubernamentalidad, no 1o esboza como un
simple recurso filosofico acerca de la geneal ogia de | as tecnol ogias de gobierno, sino que va
mas alla permitiendo realizar un diagnéstico del gobierno en e presente, de ésta forma
Foucault en una conferencia ofrecidaen 1978 en la ciudad de Kioto—-Japon anunciara que las
sociedades disciplinarias entraran en crisis y perderan en parte su eficacia; diagnostico
similar a ofrecido afios después por Gilles Deleuze en su reconocido Postcriptum sobre las
sociedades de control en el cual afirmaque las sociedades disciplinarias han entrado en crisis
y estan siendo sustituidas por la asi llamadas “sociedades de control”,

Lanuestraesunacrisis generalizada en relacion con todos | os ambitos de encierro
—prision, hospital, fébrica, escuela, familia—. La familia es un "interior" en
crisis, como todo otro interior -académico, profesional, etcétera. Las
administraciones a cuyo cargo estan nunca dejan de anunciar una serie de
reformas supuestamente indispensables: lareformade los colegios, lareformade
lasindustrias, los hospitales, las fuerzas armadas, |as prisiones. Pero todo mundo
sabe que estasingtitucionesyallegaron asu fin, independientemente de sus fechas
de expiracion. Ahora solo se trata de administrar los santos 6leos y de mantener
ocupada alapoblacion en tanto acaban de instalarse las nuevas fuerzas que llaman
alapuerta. Estas Ultimas son | as sociedades de control, las cuales estan en proceso
de suplantar alas sociedades disciplinarias. (Deleuze, 1995, p. 1)

El paso de las sociedades disciplinarias a las sociedades de control marca un cambio
en las relaciones de dominio, generando una trasmutacion de los dispositivos de poder
hegemonicos, 1os cuales ya no situarian en las instituciones de encierro como la fébrica, €l
hospital, la escuela, la carcel, etc., sino que operan de un modo completamente diferente, e
control yano realizaria a interior de las instituciones sino en espacios abiertos —control a
aire libre—, esto significa que e problema central del poder yano es normalizar la conducta
de los otros por medio del disciplinamiento de los cuerpos, sino que € poder se enfocaen la

conduccion de la conducta, asi,

L os dispositivos de poder hegemonicos hoy en diano funcionan de maneraseriada
y cuadricular, delimitando tareas y funciones para producir subjetividades
normalizadas. Esto significa que € problema ya no es tanto la normalizacion de
la subjetividad mediante e confinamiento disciplinario, en el gque se extrae un
trabgjo atil de la molaridad de los cuerpos (brazos, piernas, manos, etc.), sino la
modulacion de los flujos moleculares del cuerpo (afectos, deseos, memoria,
atencion, etc.) en espacios abiertos, ya que de su gestion dependerd la
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posicionalidad de los sujetos en un capitalismo que ya no es de produccion, sino
de marketing. (Deleuze, 1995, p. 283).

Comprender la gubernamentalidad que emerge en € nuevo escenario denominado
postfordista, significa no desconocer la influencia decisiva que han tenido las nuevas
tecnologias de la informacion y la comunicacion, que fomentan la interlocucion en red,
dispositivos éstos, que constituyen una especie que se autogobierne y de paso se explote asi

misma creyendo estar insertaen las redes del progreso, asi entonces,

Una redefinicién de la gubernamentalidad contemporanea que no se dirige ya a
los hombres en tanto especie o poblacion tal como lo hicieran la biopaliticay la
economia politica, sino en tanto comportamientos auto-gobernados, procesos
magquinicos, agoritmos, puestos a funcionar como redes del complgjo sistema
maquinico del capitalismo contemporaneo. En este régimen nos constituimos
como subj etividades empresariaesy cibernéticas: aprendemos progresivamente a
comportarnos como algoritmos que actlian retroactivamente en un medio de
competencia permanente en la busgueda constante de la rentabilidad y nos
acostumbramos a aplicar este principio (que no es solo econdmico sino también
moral) atodos |os aspectos de nuestras vida. (Sacchi, 2017, p. 28)

En este marco contextual, maquina es mucho més eficiente y productiva, es un
dispositivo de ahorro de poder, es un sistema abierto comunicado con la exterioridad;
percibe y analiza proyecciones, en cierta medida posee comportamiento autébnomo; que
responde inmediatamente a las imprevisiones del contexto. Asistimos a una suerte de
universo en proceso de automatizacion; en estas sociedades se trabaja “mediante maquinas
de un tercer tipo, méquinas informéticas y ordenadores cuyo riesgo pasivo son las
interferenciasy cuyo riesgo activo son lapirateriay lainocul acién devirus. No es solamente
una evolucion tecnologica, es una profunda mutacion del capitalismo. Una mutacion ya
bien conocida y que puede resumirse de este modo: e capitalismo del siglo XIX es un
capitalismo de concentracion, tanto en cuanto a la produccion como en cuanto a la
propiedad” (Deleuze, 1995, pp. 3-4). ), en tanto el capitalismo de mediados del siglo XX y
comienzos del XXI, se configura como un capitalismo financiarizado, ficcional, rentistico,
gue desmaterializala produccion y ruptura las bases sobre las cuales se habia sustentado |a

teoriaddl valor.

Este capitalismo de base cognitiva, cuestiona las bases econdmicas sobre las cuales
estaba sentada la teoria del valor—trabajo en la sociedad industrial, determinando que en la
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actualidad asistimos a nuevas modalidades de generacion de plusvalor, que escapan a las
coordenadas interpretativas de la economia convencional. Hoy es necesario, mirar otras
alternativas que € capitalismo ha introducido en los procesos productivos y que estan
vinculados a uso intensivo de conocimiento y de fuerza de trabajo intelectual. Mas adelante

y siguiendo en esta misma perspectiva Hardt y Negri (2002) plantean:

El segundo proyecto (seguido |égicamente del primero) desarrollado por esta
Escuela, consiste en @ andlisis de la dimension social e inmediatamente
comunicante del trabgjo vivo en la sociedad capitalista contemporanea; de este
modo plantea con insistencia € problema de las nuevas figuras de la subjetividad
en su explotacion, a tiempo que en su potencia revolucionario. La dimension
inmediatamente social de la explotacion del trabgjo vivo inmaterial ahoga €l
trabajo en todos los elementos relaciona es que definen o social, pero a mismo
tiempo activa también los elementos criticos que desarrollan € potencia de
insubordinaciény derevueltaatravés del conjunto delas précticas|aboraes. Tras
una nueva teoria de la plusvalia, una nueva teoria de la subjetividad debe ser
formulada, teoria que pasay funciona fundamentalmente por el conocimiento, la
comunicaciony el lengugje. (pp. 40-41)

El capitalismo de la sobreproduccion transfiere el riesgo a terceros, en eso que se ha
dado en denominar la tercerizacion; la oferta no esta anclada en las mercancias materiaes
producidas en la fabrica, sino en la oferta de servicios y en la conversion de experiencias
culturales en mercancias y, ante todo en la demanda de acciones especulativas transadas en
los mercados bursatiles, como o expresa Ernesto Dominguez Lopez (2012) “Una de las
manifestaciones de laterciarizacion es € desarrollo de |os servicios financieros, como parte
del continuo crecimiento de los mercados financieros, de los flujos de capitales en las
transacciones de ese tipo y de laimportancia de las entidades relacionadas con el sector” (p.
121) ; Gilles Deleuze (1995) anunciaba que, “tal vez sea el dinero lo que mejor expresa la
diferencia entre las dos sociedades, puesto que la disciplina siempre se remitié a monedas
moldeadas que encerraban oro como numero patrén, mientras que € control refiere a

intercambios flotantes” (p. 2) .

1.2.1.Ladecadencia del Estado Benefactor como forma de poder disciplinario

En las sociedades disciplinarias e control erallevado a cabo por e Estado benefactor

(walfare state), sin embargo este poder empieza a quedar atras y se empieza a configurar un
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nuevo orden a interior de la sociedad producto de la crisis en € funcionamiento del Estado
benefactor, puesto que desde los afios setenta, éste empieza a reducir paulatinamente sus
funciones, es asi como segun lo argumentado por Foucault €l Estado deja de gjercer e poder

de un modo omnipotente como |o realizaba en las sociedades disciplinarias.

El denominado Estado benefactor, se ha entendido como un sistema soportado en la
teoria keynesiana, la cual emergié como dternativa a la crisis financiera del sistema
capitalistadefinalesdelos afiostreinta, frente alacual lasteorias clasi cas se habian mostrado
inoperantes de cara a las probleméticas derivadas de ese fendmeno, las que no pudieron ser
resueltas por |os propios mecanismos internos. En este sentido seria John Maynard Keynes
(1883-1946), quien propondria nuevos caminos para paliar tal crisis con renovadas politicas
que influirian la escena econdmica y socia, desde finales de la Segunda Guerra Mundial
hasta principios de los 70, concebida esta época como la “edad de oro del capitalismo”, pues
en este periodo y bgo este modelo se experimentaria un crecimiento econémico, sin
precedentes, hasta entonces. Ese conjunto de medidas y normas pretendian meorar las
condiciones de vida de los ciudadanos, medidas que deberian garantizar €l acceso a un
minimo de supervivencia en una economia de mercado. Keynes mostraria, contrario a las
teorias clasicas, que € sistema capitalista no podria regenerarse por si mismo, sino que se
regueria de una intervencién decidida del Estado, es decir la voluntad politica de éste, para
conjurar fendmenos como el desempleo masivo, la recesion econdmica, etc. Por tal razén
seria el Estado, € encargado de actuar y direccionar la economia, implementando cambios,
gue beneficiaran alapoblacion, como salud, vivienda, leyes reguladoras del mercado laboral;
considerando €l gasto social como una inversion productiva para conjurar la crisis. La
aparicion del Estado keynesiano constituyd una suerte de ensayo experimenta frente a la
crisis revolucionaria que amenazaba derruir las estructuras de apropiacion privada del
capitalismo mundial. En un recorrido que pretende auscultar e origen, desarrollo y declive
del Estado bienestar, Andrés David Moreno Galindo (2015) dice:

[...]al igual que enlaAlemaniade Bismarck, desdeiniciosdel siglo XX unaserie
de hechos propiciaron € nacimiento del Estado de Bienestar, como |as demandas
econdmicas, politicas y sociales de los sectores que no se vieron favorecidos por
el auge del capitalismo desde larevolucion industrial, yaque, debido alapoliticas
liberales del “dejar hacer, dejar pasar”, hubo una mala distribucion de las rentas,
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lo cual gener6 grandes desigualdades entre la burguesia dominante y €
proletariado.

Parafinaes delaPrimeray Segunda GuerraMundia tuvo lugar la consolidacion
del estado de bienestar gracias a las grandes transformaciones de politica social
de los estados, que para entonces daban mayores garantias de prestacion de
seguridad social alostrabagjadores. Ademas, el crac del 29 manifest6 la debilidad
de la produccion capitalista y 1o efectos negativos que podia provocar en la
economia, como el desempleo y las grandes inflaciones. Por consiguiente, para
afrontar estos efectos se disefiaron politicas econdmicas i ntervencionistas.

La época posterior a la Segunda Guerra Mundial, hasta 1970, se caracterizé por
una expansion del estado de bienestar, debido a proyecto de reconstruccion de
los paises europeos destruidos por laguerray en €l cual los estados democréaticos
garantizaban ladefensay el cumplimiento de |os derechos econémicosy sociaes
de los ciudadanos por medio de la provisién publica. En esta época se dieron
largos periodos de estabilidad y crecimiento econdémico producidos por los
programas de reconstruccién como e Plan Marshall y la nueva configuracion del
estado de bienestar desde lateoria keynesiana. (p. 43)

Hay una coincidenciaen definir dos hitos histéricos que demarcan la puesta en marcha
del modelo keynesiano del “Estado Benefactor”, uno hace referencia a la crisis financiera de
1929, que constituyd la culminacion de una era de prosperidad de |os afios veinte sustentada
en el modelo fordista de produccién y de gestion empresarial y, segundo, una vez concluida
la segunda guerra mundial se planteaba como necesaria la reconstruccién econdémica de la
Europa devastada por la confrontacién. Por tal es razones eraimperioso buscar unaalternativa
capitalista diferente, pero ligada al contexto de la guerra fria 'y a la afirmacion de Estados
Unidos como potencia econdmica, politica y militar. Asi las cosas se unian dos intereses
estratégicos; por una parte, se requeria la integracién econdémica de Europay, por otra, la
coordinacion de politicas con la potencia americana, en la perspectiva de homogeneizar un
model o estable que respetara las leyes del capitalismo de mercado. Ese modelo no era otro
que el del “Welfare State” o Estado Benefactor, mas comprometido con lo social, con el
fomento del empleo y con la ayuda a los sectores més vulnerables. No se puede desconocer
gue la emergencia de este modelo de Estado Benefactor, estuvo unido a las oscilaciones
econdémicas expansivas del capitalismo global, al igual que a la recesion y a oscilaciones
recurrentes y sucesivas de una economia, en la que a una fase expansiva le seguia otra de

contraccion con consecuencias negativas para millones de personas.
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Asi mismo existen otra serie de hechos que haciala segunday tercera décadas del siglo
XX favorecieron e nacimiento del Estado Benefactor, como fueron las demandas tanto
econdmicas, politicas y sociales, de sectores que no fueron favorecidos por la expansion del
capitalismo desdelarevolucionindustrial, esto araiz de quelaspoliticasliberalesdel “laissez
faire, laissez passer” (degar hacer, dejar pasar) produjeron una mala distribucién de las
rentas, generando grandes brechas de desigualdad en la sociedad. Es asi como €l Estado
Benefactor se convertiria en una aternativa plausible como intermediario entre los dos
extremos en disputa; por una parte del capitalismo Dawiniano de mercado y la economia
estatizada del socialismo real.

La Gran Depresion de 1929, evidencio el debilitamiento del modelo de produccion
capitalistay los efectos negativos que podia generar en la sociedad, como |a sobreexpl otacion
de los trabgjadores, desempleo masivo y la generacion de desigualdades sociaes, cuyos
origenes pueden situarse a finales del siglo XVIII con € desarrollo del sistema econdémico
liberal a partir de la primera Revolucion Industrial. En este sentido, De Paz citado por
(Barroso & Castro, 2010) sostiene que “podria decirse que €l sistema capitalista genera dos
problemas fundamental es como consecuencia del liberalismo total de la economia del siglo
XVIII: a) aparecen, cada vez como mayor frecuencia, movimientos ciclicos en la economia
(grandes periodos de crecimiento que se intercalan con grandes periodos de crisis

econémicas); v, por otro lado, b) genera una mala distribucion de la riqueza”.

Todos estos desgjustes politicos, econdmicos y sociaes dieron lugar ala necesidad de
crear una serie de politicas sociales que planteaban la construccién de un sistema de
beneficios sociales que protegiera a los ciudadanos. Este programa incluia un sistema de
seguridad social, un servicio naciona de salud y un sistema de asistencia nacional, creados
para mitigar los problemas estructurales que se generaron con la crisis, dichas politicas
buscaban aumentar e volumen de empleo parafavorecer |a capacidad de consumo y aumento
de demanda, que conllevaria a la necesidad de incrementar la produccién, o que constituyo
el principal objetivo del Estado Benefactor, cuyas caracteristicas mas representativas seguin

Barroso y Castro (2010, p. 12), podrian sintetizarse en las siguientes:

28



Intervencion estatal en laeconomiaparamantener el pleno empleo o, a menos, garanti zar
un alto nivel de ocupacion.

Provision publica de una serie de servicios sociaes universales, incluyendo
transferencias que cubran las necesidades humanas basicas de los ciudadanos en una
sociedad complejay abundante.

Responsabilidad estatal en el mantenimiento de un nivel minimo de vida, entendido como
un derecho social, es decir, no como caridad publica para un minoria, Sino como un
problema de responsabilidad colectiva hacia todos los ciudadanos de una comunidad
nacional modernay democrética. Intentaria, por tanto, eliminar, o a menos disminuir, la

pobrezay |la marginacion.

Laevolucion historica del Estado benefactor alcanzaria su madurez en las décadas de
los afios 50 y 60 del siglo XX, afios en los cuales éste se convierte en e motor que impulsa
la economia, fortaleciendo la demanda via gasto publico, para aumentar la produccion
incentivando la generacion de empleo, la inversion y e consumo, 1o cua produciria un
periodo de estabilidad y crecimiento econémico. En este sentido, e Estado no era un
convidado de piedra, desarrollaba un papel activo en la economia, através de incentivar €l
gasto publico, generando trabgjo y potenciando € consumo, elementos fundamentales en el
funcionamiento de Estado de Bienestar keynesiano. No obstante éste comenzaria su declive

hacia la década de 1970, entre otras razones porgue,

Lacrisismundial que se desaté a comienzos de la década de | os setenta planted la
necesidad de una importante reestructuracion de las economias nacionaes, y no
precisamente en sintonia con el modelo de Estado vigente hasta entonces. Laidea
de laineficienciay del alto costo del Estado de bienestar fue madurando hasta
imponerse practicamente sin cuestionamientos en la década del ochenta. A
medida que se reeditaba €l vigjo modelo liberal, orientado a la desregulacion
global de laeconomiay del mercado de trabajo y a unaredefinicion del alcancey
el contenido de las politicas publicas -y, entre ellas, las politicas sociaes-
comenzd a ser revisada la funcion redistributiva y paliativa del Estado (Minujin,
1992, p. 35).

Hacia la década de |os 80 se empezaria a gestar de manera evidente “una mutacion en
laque e trabajador-maguina energética propio del fordismo, €l cuerpo sexuado productor y
reproductor de la fabrica 'y de la Nacion, [habia] cedido su lugar a una figura que ya no es
fabricadapor lasinstituciones disciplinarias sino por laformaEmpresay que vaaser pensado
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y gobernado como una maqguina cibernética” (Sacchi, 2017, p. 23). De ésta forma, se
empezaria a manifestar de manera correspondiente el declive de las politicas sociaes
prohijadas por €l Estado benefactor, e cual ademas, tendria que soportar las criticas
acérrimas tanto del lado del neoliberalismo como de la orilla de los neomarxistas, pues para
los primeros éste habia sufrido un crecimiento desmesurado e incontrolable debido a que se
habia comprometido con los sistemas de proteccion socia universales, los cuaes habian
devenido en un lastre para el desarrollo econdmico; proteccionismo que desincentivaba el
ahorro, lainversion y e trabgjo; en tanto paralos segundos —los neomarxistas— €l Estado
benefactor constituia una forma de manipulacion y un paliativo alas necesidades colectivas

de los trabajadores y explotados; puede decirse entonces que,

[...] los treinta afios que siguieron a la Segunda Guerra Mundial estuvieron
caracterizados por una coherencia intrinseca entre précticas penales y politicas
socio-econdmicas. Laprisiéon correccional y lafébricataylorista, lafilosofiade la
reinsercion y € desarrollo de la asistencia social, bgja tasa de encarcelamiento y
bajo desempleo: todas estas caracteristicas encuentran cierta coherencia dentro de
un modelo inclusivo de ciudadania social basada en € trabgo asaariado. No
obstante, a comienzos de |0s afios setenta, una transicion significativa tuvo lugar
en las economias occidentales: un gradua movimiento desde un modelo
keynesiano y fordista hacialo que algunos tedricos han definido como orden post-
fordista y neoliberal, € cua se caracteriza por € alto desempleo, la creciente
flexibilidad e inseguridad laboral y la extendida vulnerabilidad socid. Todo esto,
en un contexto de “reforma” de la asistencia social y de creciente desigualdad de
ingresos. De este modo, conceptos como “underclass”, “trabajadores
precarizados” y “exclusion social” reaparecieron en los discursos econdmicos,
sociolégicosy criminolégicos. (De Giorgi, 2016, pp. 45-46)

Asi las cosas quedaria abierto €l camino expedito y abonado para € triunfo del
neoliberalismo y el auge de la globalizacion financiera en la década de | os setenta, junto con
la reconfiguracion de la geopolitica internacional que se iniciaria con la ruptura del patron

oro y la caida de los acuerdos de Bretton Woods.

1.2.2.El pandptico fordista como una forma de poder inscrito en € cuerpo

El fordismo se constituyd en uno de los gemplos embleméticos para entender la
intervencion politica del cuerpo por € capitalismo a través técnicas de modelacion de las

conductas para hacer € cuerpo docil y productivo: la medicion del tiempo de trabajo, la
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organizacion cientifica de la produccién (Taylorismo), € control en € aumento de la
productividad, la especializacion y la fragmentacion del trabajo, l1a cadena de montgje, la
vigilancia controlada y |a explotacion; todas estas formas de organizacion y administracion
delos cuerpos en lafabrica—como espacio de confinamiento— se erigieron en los modernos
métodos de creacion de plusvalor; estaintervencion estuvo atravesada por un funcionamiento
automatizado del poder con un 0jo que controlabasin ser visto y un “proceso de acumulacion
[que] estaba caracterizado por mecani smos disciplinarios directos, destinados alaproduccion
material y ala subsuncién formal del trabajo por parte del capital: subsuncion formal en la
medida en que la convencién del trabajo asalariado se fundaba sobre la separacién entre
tiempo de trabagjo y tiempo de no-trabajo” (Fumagalli, 2010, p. 68). En la eraindustrial, €l
plusvalor es consustancial a los procesos de intervencién politica de |os cuerpos, y esto es

posible, como lo sugiere Fumagalli (2010):

Gracias a la asociacion de los principios tayloristas y la mecanizacion, en la
valorizacion fordista, la fuerza de trabajo se integra en un sistema cada vez mas
complegjo de utensilios y méquinas. La productividad puede ser medida a través
de modelos informaticos que se basan en la produccién de bienes materiales,
fisicamente tangibles. El suministro de fuerza de trabgjo puede ser entonces
representado como una variabl e cuya determinacion no tiene para hada en cuenta
los conacimientos de los trabajadores, ni siquiera los conocimientos manual es-
artesanales, tipicos de la produccién prefordista. (p. 84)

La importancia que fue adquiriendo el taylorismo como propuesta de organizacion
cientifica del trabajo a comienzos del siglo XX y que se vera materiaizada formamente a
través de fordismo, significé para muchos una confirmacién —asi sea tardia— de la teoria
del valor, es decir de la subsuncion real del trabajo al capital, que acarrea por supuesto la
separacion entre las funciones de concepciodn y gecucion, expropiando a obrero su saber en
el oficio, paradeigua formaquitarle el control en lostiempos de produccion, esto es separar
la planeacion de la gecucion. La empresa como institucion pandptica, con sus reglas y
dispositivos de funcionamiento, sera desde entonces la encargada de determinar los ritmos 'y
tiempos en que deben ser gecutadas las tareas, que seran rigurosamente cuantificadas y
predeterminadas para extractar la maxima utilidad en el minimo tiempo. Al eliminar toda
dimensién intelectual en la gecucion dedl trabajo, por parte de los obreros, lo que quedara
seralaenergiafisicaconvertidaen mercancia, cuya eficacia sera medida con unaherramienta
de racionalidad moderna: el tiempo del reloj; dicho en otras palabras ,
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Fordismo es|a produccion en serie en e modelo de cadena de montaje, a utilizar
magquinaria con fines especialesy, principa mente, trabajadores no cualificadosen
una division del trabajo basada en una fragmentacién de tareas cada vez mayor.
La erafordista se caracteriza por la dominacion de los mercados de masas 'y por
bienes estandarizados que se mantienen durante largo tiempo. El fordismo surge
de la eficiencia tecnolégica de la produccion planificada, que se basa en la
separacion entre concepcion y g ecucion, y de la eficiencia econémica de fabricas
de gran escala. El fordismo viene dominado por lalogica econdmica, laldgicade
laventaja comparativay del funcionamiento del mercado (Safén, 2016, p. 310).

El modelo taylorista-fordista, fue la forma de organizar el trabajo en el confinamiento
de la fébrica, convirtiéndose en un modelo de regulacion social, en una instancia de
intervencidn biopolitica de la poblacién, pues con este modelo naceria la “sociedad de masas”
atravesada por e consumo y mediada por la publicidad como fuerza motora para construir
necesidades superfluas y que predominaria en los paises considerados desarrollados, desde
finales la segunda guerra mundial hastala crisis del modelo fordista-keynesiano de los afios
70; David Harvey (1990), habia dicho que lo excepciona de Henry Ford era: "e
reconocimiento explicito de que produccion en masa significaba consumo en masa, de un
nuevo sistema de reproduccion de la fuerza de trabajo, de una nueva politica de control y
gerencia del trabgjo, una nueva estética y una nueva psicologia, en suma, un nuevo tipo de

sociedad democrética, racionalizada, modernistay populista’ (p. 120).
1.2.3.Crisisde Fordismoy lastransformaciones de los modelos de acumulacién

En & capitalismo la actividad econdmica esta dirigida a la acumulacién privada que
busca en sus inicios la realizacion de dinero por medio de la produccion e intercambio de
mercancias, consolidando ala empresa como € principa agente econdmico encargado de la
acumulacién. En € transcurso de los Ultimos dos siglos de produccion capitalista los modos
de acumulacion se han transformado de manera estructural, € capitalismo comercial delos
siglos XVII y XVIII cuya base se sustentaba en la produccion artesanal, ha sido sustituido
por la produccion en masa que tragjo consigo el capitalismo industrial, desarrollado a partir

del siglo X1X bajo e modelo de produccién conocido como fordismo.

El término fordismo deviene del modelo de produccion en serie que introdujo Henry
Ford, un fabricante de automdviles de Estados Unidos, € cual se basaba en la combinacion

de maquinizacion de la produccion, especializacion del trabajo y reduccion de costos, lo cual
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revolucion6 el mercado en el siglo XX. Segun la caracterizacion realizada por Isidro Lépez
y Emmanuel Rodriguez (2010) el fordismo trajo como consecuencia, € crecimiento de

industria nacional y de la demanda interna fundamentado en |os siguientes elementos:

Constante incorporacién de maquinaria y capital fijo: EI modelo fordismo basado en la
produccion en serie, significaba grandes inversiones en capital fijo, por lo que las
empresas requerian una gran financiacion para poder sostener el modelo industrial, en
este sistema de produccion, la financiacion se da por via privada a través de créditos en
el sistema bancario y también por via publicaatravés del gasto publico.

El Estado-nacion como ambito territorial preferente y Unico instrumento de regulacién
de la politica economica fordista: Los aparatos de Estado constituian e principal
mecanismo de regulacion econdmico; sus funciones se basan en mantener la demanda
agregada a los niveles maximo posibles para asegurar € pleno empleo através del gasto
publico, apoyar lainversién mediante politicas monetarias moderadamente expansivas y
contener € conflicto capital-trabajo en € margen de indexacion de los salarios con la

productividad. Tal como lo expresa Andrea Fumagalli (2010):

El papel regulador del Estado como apoyo del proceso de acumulacion resulta
fundamental. El Estado es el estabilizador de la relacion conflictiva capital-
trabagjo, interviniendo como distribuidor indirecto de la renta a las familias
(Welfare State), como gestor de la parte de saario diferido por objetivos
asistencialesy como suministrador de la demanda publica, sobre lavertiente dela
demanda efectiva. Actla después como estimulo de las inversiones privadas
graciasapoliticascrediticiasy fiscal es sobrelavertiente delaoferta. Pero también
es € estabilizador de la relacion entre banco y empresa, relegando a un segundo
plano latendencia alainestabilidad de los mercados financieros. En el ambito de
estos ultimos, los acuerdos de Bretton Woods, en vigor de 1944 a 1971, fueron
capaces de reducir, al minimo, las tensiones especulativas sobre las divisas, a
menos hasta la segunda mitad de | os afios sesenta. (p. 47).

Una relacion salarial caracterizada por la indexacion de los salarios con respecto del
crecimiento de la productividad: La relacion productividad-salarios surgid como
resultado de |os pactos politicos de postguerra, que trgjo consigo grandes beneficios para
los obreros quienes lograron alcanzar en esta época salarios relativamente altos
comparados con unalarga historiade salarios miserablesy explotacion laboral, esto como
consecuencia del gran incremento de la produccién generada por la implementacién de

la cadena de produccion en serie y por una extrema especializacion del trabgjo que se
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generd con la subdivisién del trabajo complejo en trabagjo simple (taylorismo) en la
cadena de montgj e, que suponiatécnicas de disciplinamiento directas, (caracteristicas del
biopoder en su fase anatomopolitica) con e fin de incrementar la productividad, a
respecto Lopez y Rodriguez (2010) sostienen:
En e sistema de produccion fordista-taylorista, la convencién econdmica
dominante estaba fundada sobre la ética dd trabgjo asalariado y sobre la
concatenacion desarrollo/crecimiento y bienestar/ocupacién. En este sistema de
creencias, todavia hoy muy enraizado en los comportamientos de la multitud, el
proceso de acumulacién estaba caracterizado por mecanismos disciplinarios
directos, destinados ala produccion material y ala subsuncion formal del trabgjo
por parte del capital: subsuncion formal en la medida en que la convencion del
trabaj 0 asal ariado se fundaba sobre la separacion entre tiempo de trabajo y tiempo
de no-trabgjo (p. 69).

Todas estas caracteristicas generaron que e modelo de produccion fordista se
expandiera répidamente generando un incremento en latasa de ganancia® de |os capitalistas;
sin embrago, las mismas caracteristicas que llevaron a su éxito, significaron su propiacrisis.
Desde finales de la década del 60, e modelo fordista sustentado en la produccion industrial
gue representaba el logro de unainmensa potencia productiva, comenzaria a mostrar signos
de debilitamiento, como consecuencia de la caida de la productividad en los paises
industriales, 1o que origind que fuese cada vez mas dificil asegurar larentabilidad generando
una rapida caida de la tasa de ganancia, |0 que marcaria el inicio delacrisis dd capitalismo
industrial, pues es latasa de ganancia la variable fundamental que determina el crecimiento
econdmico en € sistema capitalista; 0 como lo expresa Alessandro de Giorgi (2016) a

referirse alatransformaciones suscitadas en | os Ultimos afos:

En los dltimos treinta afios, hemos sido testigops del proceso de
transformacion de las economias occidentales, caracterizado por € ocaso del
modelo industrial (fordista) y por la emergencia de nuevas relaciones de
produccién. Las “ciudades globales” de la posmodernidad no son ya teatros de la
gran produccién industrial, sino territorios en los que la informacion, las

! Latasa de ganancia esta constituida por |os beneficios netos de los inversionistas o duefios el capital y
esta representada por |os excedentes de capital que quedan después del pago de mano de obra, materias primas,
bienes intermedios y amortizacién de préstamos. Por depender de diversas variables, la tasa de ganancia se
vuelve sensible alos diversos cambios que pueden sufrir dichas variables, por 1o cual un cambio en los costos
de mano de obra, un aumento de la presién fiscal, fluctuaciones del costo de las materias primas o de | os tipos
deinterésdelos préstamos, pueden llegar a afectar |atasa de gananciade un determinado sector de laeconomia.
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imégenes, las finanzas y los simbolos circulan a través de circuitos en red y
descentralizados.

Lasindustrias de produccion masiva—esos “monumentos productivos” inspirados
en lautopia pandptica del control total sobre lafuerza de trabgjo— perdieron
su encanto en las economias post—industriales. Los nuevos sitios de produccién
tienden a ser “inmateriales” (fabricas pequefias, automatizadas e hiper—
tecnologicas) o bien “invisibles” (talleres clandestinos desregulados en los que
el trabagjo servil es generamente realizado por una mano de obra inmigrante,
sobreexplotada y femenina). El proceso de produccién esta asi volviéndose cada
vez més disperso, molecular y difuso. Ninguna organizacién rigida del proceso
de trabajo (como la “administracion cientifica” de Taylor) parece ser ya una
opcion agqui: lamovilidad, 1a flexibilidad y la descentralizacion reemplazaron a
la fijeza, la rigidez y la centralizacion de la fébricafordista. (2016, p. 46)

Desvanecida la utopia pandptica, por sus rigidas estructuras inoperantes, como
consecuencia de | as transformaciones tecnol égicas y de lavelocidad impresa por éstas en los
procesos productivos, los mercados optarian, en losinicios de |os afios setenta por tercerizar
laproduccion y los riesgos, contratando con pegquefias empresas, que en adelante adquiririan
una sustancial relevancia, en detrimento de los trabajos fijos y de las grandes factorias,
verdaderos centros de encierro y de explotacién de la fuerza de trabgjo. Asi las cosas, las
otrora factorias fordistas reducirian paulatina pero sistematicamente, afio tras afo, la
produccion a gran escala, sobreviniendo en su reemplazo la externdizacion y la
subcontratacion de pequefias partes y componentes mas compleos, para posteriormente

generar procesos de ensamblgje, reduciendo sustancialmente los costos de produccion,

[...] enefecto, a la luz de la caida de las ganancias industriales (aproximadamente
del 50 %) entre los afios sesenta y setenta debida al agotamiento de las bases
tecnoldgicas y econdmicas del fordismo, en particular a la saturacion de los
mercados de bienes de consumo de masas como efecto de la rigidez de los
procesos productivos, del capital constante y del salario obrero politicamente
“mantenido por la fuerza a la baja”. En la cima de su desarrallo, y dada una
determinada composicion organica del capital (C/V), e capitalismo fordista
[cesd] de estar en condiciones de “succionar” plusvalor al trabajo obrero vivo.
“Por lo tanto, desde la segunda mitad de los afios setenta, la principal fuerza
impulsora de la economia mundial ha sido €l intento incesante de las empresas
capitalistas —de sus propietarios e inversores- de regresar, valiéndose de
diferentes medios, a los altos niveles de la tasa de ganancia de veinte afios atrés”
(Fumagalli, et al., 2009, pp. 31-32).

Fueron los afos 60 y 70, cuando esa compleja variacion de factores descritos, llevaria
aun largo declive latasa de gananciade los capitalistas y posterior crisisdel modelo fordista,

surgiendo como consecuencia grandes desajustes internos de la produccion, entre ellos se
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encuentra la ralentizacion de la innovacion tecnolégica y la limitacion a las mejoras en el
proceso productivo, causado por altos costos que implicaron e mantenimiento de grandes
masas de capital fijo. La crisis a que se vio abocado € fordismo posee diferentes
interpretaciones, algunos la adscriben a agotamiento del modelo Keynesiano y a su

hipertrofia, observemos |o que argumenta Maximiliano Zuccarino (2012):

Mientras para algunos se tratd de una crisis basicamente del Estado keynesiano,
interventor y social, paraotros, lacrisis del fordismo implicd un agotamiento del
régimen técnico preexistente producto del costo del gigantismo, el aumento del
trabajo improductivo en la empresa, la contradiccion entre técnicas productivas
rigidas y perspectivas macroecondmicas inciertas, la disgregacion del orden
econdmico internacional y la caida de la tasa de ganancia como resultado, entre
otros factores, de la elevacion de los costos salariales sin un aumento simultaneo
de la productividad. Esta crisis del modelo hegemonico obligé a reformular no
solo, como veremos, la préctica, sino también teorias tales como la de Braverman,
asentada en la relacién entre cambios tecnolégicos y € control de los obreros
sobre su trabgjo. (p. 202)

Todos estos fendmenos estuvieron acompariados por dos sucesos trascendentales que
se generaron en 1971, por un lado larenunciade la Administracion Nixon arespaldar €l valor
del dolar con sus reservas propias de oro y por otro la caida de los acuerdos de Bretton
Woods. Dichos acuerdos habian surgido como resultado de la conferencia monetaria y
financiera de las Naciones Unidas, realizada en Estados Unidos en el compleo hotelero de
Bretton Woods, en julio de 1944. En esa conferencia quedaron establecidas ciertas reglas
pararegular las relaciones comerciaesy financieras entre |0s paises masindustrializados del
mundo, buscando poner fin a periodo de proteccionismo estatal generado después de la
Primera Guerra Mundial. Estos acuerdos se sustentaban en que para alcanzar la paz era
imprescindible establecer relaciones comerciadles entre paises, basadas en politicas
librecambistas. El principal gestor de estos acuerdos fue Estados Unidos, pais que se
consolidariacomo laeconomiamas fuerte del mundo después de la Segunda GuerraMundial,
debido a que no sufrié la devastaci 6n que sufrieron |os paises europeos con la conflagracion,
lo que le permitié experimentar crecimiento industrial acelerado pues contaba con unafuerte
industria manufacturera, 1o que llevé a una gran acumulacion de capital. Por lo tanto al
consolidarse Estados Unidos como la mayor potencia mundia seria el pais més beneficiado

con laimplantacion de politicas de liberalizacidn del comercio mundial, puesto que éstas le
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permitirian contar con un mercado mundia para sus exportaciones y tendria acceso sin

restricciones alas materias primas necesarias para su produccion.

Es asi como con el acuerdo de Bretton Woods se pone en marcha un nuevo orden
econdémico internacional y se establece un sistema monetario internacional, con tipo de
cambio solido y estable fundamentado en € dominio del délar, paralo cua se adopto lo que
se denomin® “patrén oro”, con el cual Estados Unidos se comprometia a mantener el precio
del oro en 35 ddlares por onza, facultandosele a la vez, para cambiar dolares por oro a ese
precio sin restricciones ni limitaciones. En los acuerdos, también se decidio la creacion del
Banco Mundia y del Fondo Monetario Internacional, organizaciones que empezarian a
funcionar en 1946, usando el dolar estadounidense como moneda de referenciainternacional.

Hacia 1971 se originaria la ruptura de los acuerdos de Bretton Woods, cuya principal
consecuencia seria € desenganche del patron oro como referencia cambiaria decretada por
la administracion de Richard Nixon, quien se rehlsa a respaldar € valor del délar con sus
reservas propias de oro. Esta decision sobrevino como producto del déficit fiscal que vivio

Estados y que se explica en |os siguientes términos:

El “desenganche” de 1971 vino précticamente obligado por la crisis latente de la
economia estadounidense, especiamente por e incontenible flujo de salida de
ddlares fuera de la economia norteamericana con €l fin de hacer frente alos pagos
de lasimportaciones provenientes de sus principales competidores. Larenunciaa
la convertibilidad suponia, por otra parte, mucho méas que una medida de gjuste;
daba por liquidado e régimen de cambios fijos que habia gobernado los
intercambios monetarios durante mas de 25 afios. De facto, suponia el ingreso en
un régimen delibre flotacién de los tipos de cambio y una deval uacién encubierta
del dolar, que iba a poner a los industriaes estadounidenses en condiciones de
competir frente asusrivalesjaponesesy europeos. En e momento en que Estados
Unidos decidid blindar su mercado nacional a la importacion de productos
industriales del exterior, reduciendo drésticamente la tasa de crecimiento de las
exportaciones europeas y japonesas, la crisis se extendio a resto de los paises
industriales. (Lopez & Rodriguez , 2010, p. 36)

A raiz deladesmaterializacion total delamoneday su definitivo desenganche del oro,
las principales potencias econdmicas comenzaron a abandonar dicho patron, y la economia
mundial paso aregirse por un sistemade tipos cambiarios fluctuantes o de mayor flexibilidad
y con ello naceriala supremacia de una globalizacion de corte financiero y especulativo, en

razon a que con la caida de los acuerdos de Bretton Woods, aparecerian las monedas
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fiduciarias sin e basamento de ninguin valor en metal y la consiguiente pérdida de confianza
en los bancos centrales; iniciandose desde entonces la hipertrofia de los mercados y la
especulacion financieros y e declinamiento de la firmeza del sistema bancario; sobre este

particular Andrea Fumagalli (2010) sostiene que:

En e mismo momento en el que cayeron los acuerdos de Bretton Woods, dio
comienzo e proceso de desmantelamiento del Welfare State y se asitio al
crecimiento de los mercados financieros y de la consiguiente especulacion; la
solidez de la funcién crediticia desarrollada por € sistema bancario comenzé a
declinar y todo se desarroll6 en condiciones de una creciente incertidumbre e
inestabilidad. Este virgje esta obviamenteligado alacrisisdel paradigmafordista-
tayloristakeynesiano. Lo que esimportante subrayar ahora es que con el pasgje a
paradigma de acumulacion flexible se registrd también un cambio estructural en
laregulacion de lafase de lafinanciacion productiva. (p. 48)

1.3. Lasfinanzas como una nueva for ma de Gubernamentalidad

Margaret Thacher, la denominada “Dama de Hierro”, decia: “La economia es el
método, el objetivo es cambiar el alma”; por supuesto que tal aseveracion constituyd un acto
premonitorio a laimplantacion de neoliberalismo, que debe ser entendido, no simplemente
como unaideologiadel libre mercado o unateoriaecondémica, sino antetodo como unanueva
forma de racionalidad gubernativa del capitalismo, en su etapa exacerbada de acumulacion

rentistica, también denominada financiarizacion.

Para las postrimerias del siglo XX y comienzos del XXI, se instauraria una forma de
capitalismo financiarizado y rentistico que coloca en relacion capital y conocimiento, en una
cadena “continua y exponencial de transformacion del saber en capital, o sea, en mercancia
ficticia, [generando] un proceso—fetiche, en el cual el valor de cambio del conocimiento
aumenta artificialmente pero su valor de uso socia disminuye en razén de su privatizacion y
de su escasez” (Sierra Caballero, 2016, p. 12). Sobre e agotamiento del sistema de
produccion fordista-tayl orista, Andrea Fumagalli (2010) ha dicho:

Lacrisis socia del fordismo determing el agotamiento de los modos tayloristas
de redlizacion de los beneficios productivos. De forma més amplia, puso
radicalmente en cuestion la dindmica de las relaciones cruzadas que tienen gque
ver con la economia del conocimiento y las relaciones capital/trabgjo y

38



finanzas/produccion. Por este motivo esta crisis puede ser interpretada como una
verdadera ruptura histérica dentro de la dinamica del capitalismo. Esta ruptura se
manifiesta especiamente a través de dos de las principales tendencias del
capitalismo contemporaneo. (pp. 84-85)

En este sentido, la economia capitalista contemporanea ha venido mutado hacia el
mundo rentistico de la financiarizacion, cuyos rasgos de comportamientos son
contradictoriamente inciertos pero profundamente eficaces en la apropiacion rentistica del
capital, o dicho de otra manera, el capital financiero se congtituye en el gje de la apropiacion y de
la concentracion del valor, lastrando de paso la generacion de riqueza. En términos de Agliettay
Rebérioux (2009) “Ese proceso de “financiarizacion” procede de un movimiento doble. El
primero es & crecimiento de la liquidez y de la profundidad de los mercados de capitales,
traduccion de una multiplicacion de la descomposicion y de latrasferencia de los riesgos. El
segundo es la afirmacion, en esos mismos mercados, de los fondos de inversion encargados

de la gestion de un ahorro cada vez mas importante” (p. 19).

1.3.1. Financiarizacion y gobierno delavida

Lafinanciarizacion constituye una variante capitalista, bautizada como neoliberalismo,
sustentada en la ficcion monetaria desenfrenada; en el detrimento, invisibilizacion y, quiza
borramiento, de la economia de intercambio y de la produccion, estatuyendo otra fase de
reproduccion del capital, en la cua la exacerbacion de las finanzas, la pérdida de
preeminenciade laindustriay la emergencia de nuevas formas empresariales —las |lamadas
economias del conocimiento y de la experiencia— han hecho que el otrora capitalismo
comercial de base artesanal desarrollado en los siglos XVII y XVIII y € capitalismo
industrial tradicional del siglo XIX, sean fracturadas en sus cimientos estructurales de
funcionamiento, pasando asi ha estatuir la hegemonia del mercado financiero
(financiarizacion), producto del debilitamiento del antiguo modelo capitalista industrial de
corte fordista y e nacimiento del capitalismo de los servicios del conocimiento y la
especulacion. Pero lo que hay que dgar claramente planteado, es que el neoliberalismo
financiarizado, antes que una ideologia 0 una propuesta econdmica es —a la usanza
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Foucaultiana— una nueva forma de gubernamentalidad o racionalidad de gobierno

contemporénea, asi |o plantea Cuauhtémoc Nattahi Hernandez (2017):

Antes de la aparicion de las diferentes teorias del postfordismo, delasideas dela
acumulacion flexible y la desregulacion laboral o del capitalismo desorganizado
y la financiarizacion de la “economia real”, Michel Foucault justo intentaba
mostrar que € neoliberalismo, no es el regreso aegre a las anquilosadas teorias
liberadles del siglo XVIII y XIX europeos, sino que es —antes que nada— una
gubernamentalidad compl etamente distinta a la tipicamente liberal.

Desde esta perspectiva el neoliberalismo, antes que ser unaideologia o un estricto
programaecondmico, es un modo de gobernar lavidasocial eindividual. Analizar
el neoliberalismo, en este sentido, como unaracionalidad gubernamental, implica
atender cdmo se organizan y estructuran, no solo las acciones estatales, sino
también el comportamiento de |os gobernados. (p. 166)

En términos concretos, € neoliberalismo financiarizado, no solo constituye la
articulacion entre el Estado y € mercado, con la preminencia de éste Ultimo, encaminado a
gobierno y regulacion de la poblacion, sino ante todo como |o sugiere Cuauhtémoc Nattahi

Hernandez, una forma de economia del capital, observemos.

La hipotesis que planteamos a continuacion es que e neoliberalismo es una
constelacion concreta entre esas cuatro figuras del espacio analitico; un modo en
gue se despliega la articulacion entre el Estado, el mercado, la poblacion y la
economia capitalista. Lo que adelantamos a continuacion a este respecto es un
argumento provisorio y especulativo, antes que empirico y concluyente. Pero aun
asi, nos esfarzamos por desmarcarnos de esa narrativa abstracta omniexplicadora
gue se acostumbra. Lo que tratamos de esbozar, en todo caso, es una serie de
reflexiones e indicaciones sobre cdmo el neoliberalismo, no es sblo la extensién
de laracionaidad de mercado haciala sociedad ni Unicamente una tecnologia de
dominacién sobre los hombres y la poblacién, sino lo anterior a interior del
establecimiento de un nuevo entramado entre el Estado y la economiadel capital.
(Hernandez Martinez, 2017, p. 167)

A partir de febrero de 1997, nos dice Daniel Albarracin y Eduardo Gutiérrez (2012, p.
357), “70 gobiernos concertaron un acuerdo sobre |os servicios financieros que abarcd mas
del 95 por ciento del comercio de servicios bancarios, de seguros, de operaciones con
valores y de informacién financiera (OMC, 2011) abriendo paso a una libertad sin limites
para el capital, bajo las reglas globales de la Organizacion Mundia del Comercio a dictado
de los grandes paises occidentales. Coincide con ello |a satanizacion académicay cultural de
la regulacion del capital, imprescindible en un sistema de monedas y divisas flexibles en
mercados desiguales de renta y productividad”. Como est visto la financiarizacion, no hace
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alusién Unicamente a aspectos eminentemente econdmicos, sino también a una suerte de
intervencion financiarizada de la vida en su conjunto de la poblacién, dicho de otra manera
ala emergencia de una nueva forma de gubernamentalidad neoliberal cuyo centro nodal de
captura se desplaza a la especulacion y ficcion del dinero direccionado por un gobierno
econémico mundial (OMC, FMI, Foro Econémico Mundial, etc.). El neoliberalismo. “No
actua directamente sobre |0s procesos econémicos, sino sobre su marco social, pero tampoco
interviene como contrapunto del mercado, alli donde éste genera desigualdad, exclusion, etc.
y para corregir sus efectos destructivos, sino que interviene sobre la sociedad misma en su

trama y su espesor” (Foucault, 2008, p. 179).

En este sentido, la gubernamentalidad neoliberal interviene ala sociedad, no limitando
las acciones del Estado alausanzadel proyecto liberal clasico, sino imponiendo mecanismos
de competicion del mercado, los cuales deben cumplir un papel regulador, esto es hacer
posible la funcionalidad del mercado; es decir, «Mientras €l liberalismo clasico consideraba
al mercado como algo natural, la racionalidad gubernamental neoliberal desconfia de la
concepcion naturalista del mercado y se propone establecer las condiciones artificiales del
mercado de competencia» (Patarrollo Rengifo, 2012). La mediacion de esta nueva soberania

larefiere Albarracin y Gutiérrez (2012), en € siguiente pasge:

El sector financiero privado, en un marco sin regulacién, se erige en auténtico
soberano del sistema econdmico global (FMI, OCDE, Basilea,..) aumentando su
influenciaecondmicay politica. Los bancos centrales hacian dejacion del control
basico, y en la préctica, frente a la expansion de los activos financieros,
desaparecian |os coeficientes de cgjay las reservas obligatorias para problemas de
capitalizacion en situaciones adversas. La regulacion financiera hizo una apuesta
radical por facilitar la movilidad del capital, por desfiscdizar las inversiones
transnacionales, por no condicionar ni supervisar conductas arriesgadas, y por ser
completamente permisivos con la presencia de espacios off-shore, 1os paraisos
fiscales, erosionando la eficacia reguladora de los Estados; 10 que propicio €l
endeudamiento masivo, en primer lugar de la propia banca, para postergar €
declinar de una demanda agregada exhaustiva y declinante en occidente. (p. 358)

En este sentido el neoliberalismo, no se refiere —como a veces equivocadamente se
intuye— a un conjunto estructurado de politicas de Estado, sino y ante todo, al modo en que
el capitalismo contemporaneo estructura formas de regulacion desde los centros de
produccion normativa global, a instancias de la Ilamada gobernanza global, que no estén

desligadas de las dindmicas de lo que Negri y Hard han denominado como Imperio escenario
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donde las soberanias nacionales se ven dinamitadas por las dindmicas globales cuyo poder
no tendr& un centro Unico de legitimacién del poder.
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2 IMPERIO, GLOBALIZACIONY LOSNUEVOS CENTROSDE
PRODUCCION NORMATIVA CONTABLE

Hemos sido testigos de una irresistible eirreversible

globalizacion de | os intercambios econdmicos y culturales. Junto
con el mercado global y los circuitos globales de produccién ha
emergido un nuevo orden, una nueva l6gica y estructura de mando
—en suma, una nueva forma de soberania. El Imperio es el sujeto
politico que regula efectivamente estos cambios globales, el poder
soberano que gobierna al mundo.

(Hardt y Negri, 2002:4)

2.1 El Imperio como forma global de soberania

Durante mucho tiempo en la narrativa econdmica, especialmente después delal guerra
mundial, se hablo del imperialismo, como fase superior del capitalismo, segin la acepcion
leninista, cuyo itinerario para su configuracion lo describe Vladimir Ilich con la siguiente
cronologia: “1) Décadas de 1860 y 1870: cénit del desarrollo de la libre competencia. Los
monopolios estan en un estado embrionario apenas perceptible. 2) Tras la crisis de 1873,
largo periodo de desarrollo de los carteles, que son todavia una excepcion. No estan alin
consolidados, son todavia un fendmeno pasajero. 3) Auge definalesdel siglo X1X y crisisde
1900-1903: los cartel es se convierten en un fundamento de lavida econémica. El capitalismo
se ha transformado en imperialismo” (llich, 1975, p. 19). Ese imperiaismo constituyo la
expansion del Estado—nacion, especialmente Norteamericano, por fuera de sus fronteras,
implantando un poder omnimodo através del criterio de empresa monopdlica que extendia

sus tentacul os por € mundo entero.

De ese imperialismo tradicional, que gercia en términos Foucaultianos, un poder
univoco y negativo, se ha pasado a un nuevo orden econdmico: El Imperio. Un renovado
poder reticular y mas sutil, que redefine e concepto de soberania global, mediada por una
serie de organismos nacionales y supranacionales, unidos por una unica légica de dominio.
A diferencia del imperialismo, €l imperio no tiene un lugar o centro reconocible de poder,
por €l contrario su objetivo es el dominio de lavida socia en su totalidad: “El control de la

sociedad sobre los individuos no se gjerce solamente através dela concienciao la ideologia,
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también segjerce en el cuerpo y con €l cuerpo. Paralasociedad capitalista, |0 masimportante
es la biopolitica, 1o biolégico, 10 somatico, 1o corporal” (Hardt & Negri, 2002, p. 39). En
este sentido “En la posmodernizacion de la economia global, la creacién de riqueza tiende
cada vez mas hacia lo que denominamos produccién biopolitica, la produccién de la misma
vida social, en la cual lo econdmico, lo politico y lo cultural se superponen en infinito

7

crecimiento entre si"* (Hardt & Negri, 2002, p. 5).

El Imperio no esta descrito en términos de un momento histérico o que marque una
época determinada, su despliegue implica recrear un presente perpetuo; no constituye un
gobierno especifico sobre un territorio en particular, sino una forma de poder libidinal
creador de realidad; esto es, el Imperio crea permanentemente e mundo gque habita, es decir
con & Imperio, se creaante todo una ontologia: unaformade ser y de estar en el mundo. Asi
las cosas, con este concepto emerge una suerte de “no lugar” (Auge), un espacio descentrado
y desterritorializado con fronteras moviles que se desvanecen constantemente. Sobre esta
arquitectura lisa € Imperio, crea un entorno globa o globalizacién de nuevo cufio, que
interconecta, comunica, asimila, resignifica, distintos lugares y territoriaidades,

sintonizandol os con nuevos dispositivos y tecnol ogias de gobierno.

Desde & comienzo, entonces, €l imperio pone en movimiento una dinamica ético-
politico que reside en e corazdn mismo de su concepto juridico. Este concepto
juridico incluye dos tendencias fundamentales. La primera es la nocién de un
derecho que se afirma en la construccion de un nuevo orden, que abarca todo €l
espacio considerado por é como la civilizacion, un espacio universal, ilimitado,
lasegunda|...] abarcatodo el tiempo dentro de su base ética. El imperio agota el
tiempo historico, suspende la historiay convoca a pasado y a futuro, dentro de
Su propio orden ético. Para decirlo de otro modo: e imperio presenta su orden
como permanente eterno y necesario (Hardt & Negri, 2002, pp. 15-16).

La construccion del nuevo orden, no reside como muchos suponen desde las ciencias
sociales, en la centralidad hegemonicade los Estados Unidos en €l marco de laglobalizacion,
aunque esta nacién ocupe un estrado de privilegio dentro del Imperio. El imperialismo ha
terminado sentencian los autores. Ninguna nacion, por poderosa que parezca podra arrogarse
este rol, pues s algo caracteriza este nuevo escenario es su fata de fronteras y

territorialidades fijas.



2.2 Lasmetaforas con que seidentifica el nuevo fendmeno global

La globalizacién contemporanea emerge como producto de la reconfiguracion del
capitalismo mundial en su nueva fase de acumulacion rentistica, la cua se inicia una vez
agotado el modelo fordista de produccion y e declive y crisis del keynesianismo reflegjado
en e Estado bienestar. Esta nueva tendencia de acumulacion especulativa esta relacionada
con la puesta en escena del proceso de financiarizacion de la economia y con la hegemonia
de organismos financieros y comerciaes de caracter multilateral como Naciones Unidas, €
Banco Mundial, el Fondo Monetario Internacional y la Organizacion Mundial del Comercio,
etc.

La palabra “globalizacion” ha sido empleada para dar explicacion a los procesos de
expansion e internacionalizacion de la economia, la culturay la politica, su uso se havuelto
tan generalizado que se hace confuso precisar ladefinicion de estetérmino, tal como lorefiere
Beck (1997), “Globalizacién es a buen seguro la palabra (a la vez eslogan y consigna) peor
empleada, menos definida, probablemente la menos comprendida, la mas nebulosa y
politicamente la mas eficaz de los Ultimos—y sin duda también de los proximos—arios”.
Muchos autores han utilizado diferentes metaforas para referirse a este fendmeno,
permitiendo hacer una lectura de la globalizacién desde diversas miradas, es asi como las
denominaciones. “Imperio” (Hardt y Negri), "Aldea Globa" (Marshal McLuhan),
“Sociedad Red” (Manuel Castells), ”Ciudad Global” (Saskia Sassen) "Fabrica Global"
(Octavio lanni), "Tercera Ola" (Alvin Toffler), “Sociedad del Riesgo” (Ulrich Beck),
“Sociedad del Espectaculo” (Guy Debord), “Universo habitado por objetos moviles”
(Jacques Attali), “La Era del Acceso” (Jeremy Rifkin), entre otras, han surgido con €
trascurrir de los afos, poniendo de manifiesto que ésta globalizacion alacual se hace alusion
esta atravesada por un sin numero de fendmenos que ruptura la vision del capitalismo
tradicional.

La metéafora de globalizacion como “Aldea Global” expuesta por Marshall McLuhan
plantea la importancia de los medios e ectrénicos de comunicacion a nivel mundial y las
consecuencias socioculturales de la creciente interconectividad humana a escala global.

Dicho término hace referencia a las trasformaciones sociales generadas por la velocidad de
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las comunicaciones que han conllevado a una mutacién en e estilo de vida de los seres
humanos que se vuelve cadavez mas similar a de una aldea donde todas | as personas pueden
conocerse y comunicarse de manera instantanea: “El campo eléctrico de la simultaneidad
hace que todos estén rel acionados entre si. Todos|osindividuos, deseosy satisfacciones estan

copresentes en la era de la comunicacion” (McLuhan & Powers, 1995, p. 101).

De esta manera las tecnologias de la informacion y comunicacion se convierten en
constructos de una nueva sociedad mundia que progresivamente borralos limites de espacio
y tiempo, |os espacios fisicos son reemplazados por espacios virtual es en los cuales no existen
las fronteras geogréficas y la proximidad de la cercania ya no es necesaria para establ ecer
relaciones personales, cada vez més personas entran a mercado de intercambio de
informacion, que les permite interconectarse con cualquier persona sobre lafaz delaTierra;
lainternet, latelevision satelital, los celulares y en general todos |os medios de comunicacion
son los encargados de capturar la sensibilidad de los usuarios y convertirlos en bancos de
datos que finalmente terminan creando vinculos emocionales con otras personas, vinculos
que pueden ser igual de fugaces y de instantaneos como la velocidad de la informacion que
se mueve en la red. Las relaciones reales persona a persona se convierten en relaciones
virtuales, relaciones efimeras y liquidas, tal como |o menciona el socidlogo polaco Zygmunt
Bauman (2005):

En una vida de continua emergencia, las relaciones virtuales superan facilmente
lo real. Aungue es ante todo el mundo offline e que impulsa alosjévenes a estar
constantemente en movimiento, tales presiones serian indtiles sin la capacidad
electronica de multiplicar los encuentros interpersonales, 1o que les confiere un
carécter fugaz, desechable y superficial. Las relaciones virtuales estén provistas
de las teclas suprimir y spam que protegen de las pesadas consecuencias (sobre
todo, la pérdida de tiempo) de lainteraccion en profundidad. (p. 23)

De esta manera la tecnologia penetra todo e espacio interior del ser humano,
invadiendo todos los momentos de intimidad; ya no existira un lugar donde se pueda estar
sin ser ubicado, seleccionado y codificado, las tecnologias de comunicacién terminaran de
esta manera convirtiéndose a la usanza foucaultiana en los dispositivos de seguridad de la
postmodernidad, configurados en las sociedades de control como los “dispositivos de poder
y formas de disciplinamiento social” que son desarrollados por las organizaciones

corporativas para organizar la conducta humanay producir beneficios econdmicos.
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Al igual que con la relaciones humanas, la Aldea Global, recoge la idea de una
metamorfosis en la economiay los model os de acumulacién tradicionales, con la expansion
de latecnologia y los medios masivos de comunicacion la economia basada en la industria
cambia paul atinamente a una economia de marketing que se orienta mas a los servicios que
ala produccién en masa de hienes, dandose una transicién de la sociedad de fabricaciéon a
una sociedad de marketing. El crecimiento econdmico tendra como g e central latransmision
de datos computadorizada |o que aumentara e envio instantaneo de grandes cantidades de
datos, €l volumen de las transacciones economicas a nivel mundial crecera de manera
exacerbada con lainstantaneidad delacomunicaciény laposibilidad de envio deinformacién
en tiempo real, lo que a su vez genera que € manegjo de dinero en efectivo se torne obsol eto,
cada vez se reducird méas e monto de tasaciones en efectivo y como respuesta a esto los
bancos colocaran a disposicion de sus clientes, herramientas tecnol 6gicas que le permitan
realizar sus transacciones econémicas sin la intermediacion del papel moneda, aparecen en
escena entonces, |os cheques, |as tarjetas débito, las trasferencias electrénicas y e elemento
mas representativo de las finanzas en la postmodernidad: € crédito y las tarjetas de crédito.
El crédito se convierte de esta forma en e elemento central del mercado tanto para las
empresas como paralas personas, con la gran cantidad de informacion y bases de datos que
tendrén adisposicion los bancos, € acceso a crédito sera cada vez mas fécil einevitable:

Lo importante sobre este episodio no es el hecho de no tener efectivo sino de tener
crédito. En otras palabras, a menos que se demuestre que no poseen ningun bien,
los bancos prefieren seguir prestandol es dinero en lugar de limitar en formasevera
€l acceso a crédito. Las continuas transacciones seran méas importantes que €
valor de un depositante individual. Una de las caracteristicas mas identificables
de una sociedad falta de dinero es que el crédito es siempre més importante que
el dinero en efectivo. (McLuhan & Powers, 1995, pp. 115-116)

L os bancos de datos se convierten en la Gnica reputacidn gque tiene una persona sobre
de su estado financiero y con la informacion amacenada en las entidades bancarias, se
elimina poco a poco la intimidad personas, la informacion persona de convierte de uso
publico paralos bancos, € acceso a uso de dinero en efectivo se tornara cada vez més dificil
y €l acceso al crédito cada vez mas sencillo, por lo que € crédito invadira todos los ambitos
delavidade ser humano y junto con el marketing se convierten en |os nuevos elementos de
control social. Sobre el particular Guilles Deleuze (1995) en su muy conocida Posdata sobre

las sociedades de control menciona: “El marketing es ahorael instrumento del control social,
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y forma laraza impudica de nuestros amos. El control es a corto plazo y de rotacion rapida,
pero también continuo e ilimitado, mientras que la disciplina era de larga duracion, infinita

y discontinua. EI hombre ya no es el hombre encerrado, sino el hombre endeudado” (p. 3).

Ver la globalizacion como e escenario de un mundo dominado por la primacia de la
tecnologia y las comunicaciones nos ubica en 1o que & socidlogo espafiol Manudl Castells
(2005) ha denominado “La Sociedad Red” quien presenta la sociedad como una estructura
guetiene sus cimientos en las redes de informacion que se configuran apartir delatecnologia
y los medios de comunicacion. Para Castells la sociedad red esta conformada por una
estructura social, compuesta por redes activadas mediante tecnologias digitales de la
comunicacion y la informacion basadas en la microelectrénica de la internet, la cual se
convierte en e medio de comunicacion global por excelenciay empiezaa constituir lanueva
forma organizativa de las sociedades postmodernas, y mas especificamente, la internet se
establecera como el centro del mercado y de la vida mismatal como lo fue lafabricaen la

eraindustrial.

Paralelamente a las metaforas de globalizacion que resaltan la importancia de la
tecnologia aplicada a los medios de comunicacion, se encuentran también |as propuestas de
globalizacion desde la internacionalizacion de la economia y los nuevos modelos de

acumulacién. Al respeto Octavio lanni con su metéafora de la “fébrica global” expone que:

La "fabrica global" sugiere una transformacion cuantitativa y cualitativa del
capitalismo, mas all& de todas las fronteras y subsumiendo forma o reamente
todas las otras formas de organizacion socia y técnica de trabgo, de la
produccién y la reproduccién ampliada del capital. Toda economia nacional, sea
cual sea, se vuelve provincia de la economia global. EI modo capitalista de
produccion entra en una época propiamente global, y no internacional o
multinacional. Asi, e mercado, las fuerzas productivas, la nueva division
internacional del trabajo, la reproduccion ampliada del capital, se desarrollan en
escala mundial. Una globalizacion que, progresiva y contradictoriamente,
subsumereal o formalmente otrasy diversasformas de organizacion delasfuerzas
productivas, y abarcala produccion materia y espiritual. (lanni, 1996, pp. 6-7)

En estamisma linea Saskia Sassen con su planteamiento de “Ciudad Global”, expone
como cadaunade lasfases en e avance de la historiade lahumanidad deviene de cuestiones
particulares que le han precedido y que hacen posible que se desarrolle con sus

singularidades, las cuales enmarcan la evolucion que lleva a cabo el hombre en cada una de
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estos estadios. Es asi como laépocaactual por lacual atraviesalasociedad se ve caracterizada

por una serie de factores propios:

Uno de los rasgos principales de nuestra época es € rgpido desarrollo de las
tecnologias de lainformacién, alavez que el incremento de lamovilidad y de la
liquidez del capita. Continuamente acontecen procesos econdmicos
transnacionales -flujo de capitales, de mano de obra, de mercancias, de materias
primasy deturistas. Pero estos procesos se dan en el marco del sistemainterestatal
en el queintervienen sobre todo | os estados nacionales. En |os afios 80 se produjo
un cambio radical que se ha acelerado en los 90, durante los cuales un nimero
cada vez mayor de estados ha optado, por voluntad propia o por necesidad, por la
privatizacién, la desregulacion, la apertura del mercado nacional a empresas
extranjeras y la participacion creciente de los actores econdmicos de las
economias nacionaes en el mercado global. (Sassen, 1995, p. 1)

Todas estas metaforas surgidas a lo largo de los afios, dan cuenta de que la
globalizacion es e resultado de un proceso de intercambios econdmicos y culturales a nivel
mundial, expandiendo los flujos del mercado global y generando nuevos circuitos globales
de produccién, que a su vez han ocasionado la emergencia de una nueva légica de mando,
un nuevo orden mundial, una nueva fase de dominacion capitalista sin centro ni fronteras,
una nueva forma de soberania que se establece arededor del mercado, tal como lo expone
Andrea Fumagalli (2010) “El punto central es justamente éste: en |0 que comUnmente se
define como globalizacién coexisten, de hecho, impulsos contrapuestos entre si pero que

estén contenidos en € trinomio: liberalizacion/concentracion/poder”.

2.3 Desplazamiento de Hegemonia de los Estados-Nacion

Con laemergenciadd Imperio se hareconfigurado lageografiamundia del poder, los
Estados-nacion han sufrido un proceso de trasformacién caracterizado por un marcado
declive en sus capacidades de regulacion y la formacion de un nuevo orden institucional
privado. Todas estas trasformaciones |levan consigo consecuencias importantes, y unade las
mas representativas es un cambio trascendental en la razon de Estado, sobre € particular
Saskia Sassen (2003) ha expuesto:

La razén de Estado, la propia racionaidad del Estado, se encarna de manera
diversaen el curso delossiglos. Estas transformaciones han tenido consecuencias
importantes. Podemos decir que hoy esa racionalidad ha entrado en una nueva
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fase. En la actuaidad, vemos emerger un orden institucional que, en lo esencial,
es privado, pero no completamente, en el cual 10s agentes estratégicos no son ya
los gobernantes de los paises desarrollados. Uno de los rasgos caracteristicos de
este sistema es su capacidad de privatizar 10 que antes era publico, y de
desnaciondlizar 10 que eran recursos y programas politicos publicos. Esta
capacidad de desnaciondlizacion y de privatizacion transforma ciertas
componentes del Estado-nacion. Cada vez més, este nuevo orden institucional
define una nueva normatividad que no se confunde con la que ha existido, y que
en cierta medida sigue siendo la principal causa de normatividad de los tiempos
modernos: larazén de Estado. (p. 37)

La soberania de los Estados-nacion fue otrora la piedra angular de los imperialismos
construidos por las potencias Europeas, en la cua los territorios y los limites geogréficos,
delimitaban e centro del poder, las fronteras y barreras establecidas en los territorios
controlaban los flujos de produccion y circulacion de personas, con € control de los
territorios todo €l mapa global podia ser parcelado, codificado y conquistado. No obstante la
globalizacion imperiaista de otros tiempos, ha sido desplazada, los limites y fronteras
geograficas han sufrido un proceso de borramiento, con el cual se ha pasado de un “mundo

estriado a un mundo liso”, la geografia mundial ha sufrido una total transformacion.

Contrario alaldgica con la que operaba € mercado en los regimenes de soberania del
imperialismo, en esta nueva fase se encuentra un capitalismo gue ruptura todos los limites
geogréficos sin depender de un centro de poder, expandiéndose de esta forma por todos los
territorios, es un proceso que ha tenido lugar tanto en e contexto nacional como a escala
mundial. Los incesantes flujos de capital y de mercancias que se mueven con la expansion
de la globalizacién han propiciado que los Estado-Nacién se tornen inoperantes para regul ar
los intercambios econdmicos y culturales anivel global; los regimenes y |a soberania de los
Estados-nacion, han sufrido diversas mutaciones que llevaron alaconsolidacion de un nuevo
orden mundial que se ha traducido en un desplazamiento progresivo de la soberania del

Estado Hegemaonico, tal como lo expone Hardt y Negri (2002),

Ciertamente es verdad que, frente al proceso de globalizacion, la soberania de los
Estados-naciones, aunque aln es efectiva, ha declinado progresivamente. Los
factores primarios de la produccién y e intercambio -dinero, tecnologia, gentey
bienes- se mueven con creciente facilidad a través de los limites nacionales; por
lo que el Estado-nacion posee cada vez menos poder para regular estos flujos e
imponer su autoridad sobre laeconomia. Incluso |os Estado-naci on més poderosas
ya no pueden ser consideradas como autoridades supremas y soberanas, tanto
fuera como dentro de sus propias fronteras. (p. 4)
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Con estanuevageografia de poder, seinstalan nuevos centros de produccion normativa
gue vienen ya no necesariamente de la esfera publica sino del mundo del poder privado y
posteriormente seinstalan en el dominio delo publico, contribuyendo aladesnacionalizacion
de los histéricos programas nacionales caracteristicos del Keynesianismo. No obstante esta
reconfiguracion del poder global no significa la caida o € fin de los Estados, pero es una
realidad que €ellos ya no son €l centro de la configuracion del poder global. La pérdida de
soberaniadel Estado ha sido considerada por algunos autores como el paso de gobierno auna

gobernanza, al respecto Dany-Robert Dufour (2009) refiere:

La gobernanza corporativa designa la toma del poder del capitalismo financiero
sobre €l capitalismo industrial, que no es otra cosa que, por un lado, propender
por la rentabilidad méxima paralos accionistas, valorizar todo en € mercado sin
consideraciones morales, obligar alos actores ala blsqueda de riesgo permanente
y flexibilizar las relaciones jerarquicas en la Administracion de la empresa. La
gobernanza hallegado alos asuntos politicos convirtiéndose en model o de gestion
publica por excelencia, ellatrata que el gobierno reducido a su minima expresion
guie a una sociedad civil que adquiere un papel importante en la creacién y
seguimiento de las diferentes politicas, es decir, que € gobierno adquiere una
formaflexible de regulacion, es alla donde la gobernanza politica nos conduce, a
la supuesta autorregulacion de los intereses privados que sumados pasan a
configurar el interés generd. (p. 27)

2.4 Nuevoscentro de produccion normativay la privatizacion del derecho publico

La globalizacion y mundiaizacion de la economia no se trata solo de traspasar las
fronteras geogréficas sino que ha conducido a una reconfiguracion de la division entre la
esfera publica y privada; es asi como a partir de 1990 se observa con mayor fuerza la
expansion del dominio de actores privados que han adquirido poder paulatinamente através
de la absorcion de funciones propias de los Estados, generando un reordenamiento de
elementos publicos y privados, € cua ha sido direccionado en gran medida a generar
condiciones Optimas para € desarrollo de las operaciones globales de los mercados y las
empresas. Una de |as funciones propias del estado que ha virado significativamente haciala
esfera privada, es la de regulacion y creacion de normas, funcion gue |os gobiernos vienen
compartiendo desde hace varios afos con organismos del sector privado y que se ha
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acentuado con € fortalecimiento del capitalismo y e auge de la financiarizacion de la
economiamundial, sobre el particular Saskia Sassen (2010) ha expuesto:

La globalizacion de los mercados y las grandes empresas que se inicio en la
década de 1980 y se generdizd en la década de 1990 ha creado objetivos
especificos en materiade libertadesy garantias contractuales. L os estados de todo
el mundo estan haciendo extensivas esas libertades y garantias a las empresas
extranjeras y, de manera colectiva, estan eliminando los obstaculos juridicos,
contables y técnicos que dificultan las operaciones trasfronterizas. (p. 261)

Con €l desarrollo de los nuevos procesos de acumulacion basados en la l6gica del
capitalismo financiero donde los beneficios econdmicos provienen de actividad crediticiay
la especulacion, los estados se tornan incapaces de regular la gran cantidad de capital y de
transacciones economicas que se realizan cada segundo anivel global, lo que ha generado un
desplazamiento de su funcién reguladora hacia agentes privados que crean normas y reglas
con € fin de administrar ciertos estamentos que eran exclusivos del gobierno estatal. No
obstante, esto no implica que el aparato estatal este desapareciendo, sino que se ha generado
variantes entre la funcion reguladora de los Estados y 10s agentes privados, estas variantes
segun Schwares citado por Sassen (2010) pueden ir desde normas que se originan en €
gobierno y son adoptados por los actores privados hasta hormas que son originadas por
agentes privados pero que son aplicadas y adoptadas por € gobierno.

El reordenamiento de la funcion reguladora del Estado en manos de agentes privados,
nos asiste a una histérica reconfiguracion del poder para emitir leyes y normas; referente a
este tema desde un andlisis Foucaultiano observamos que en las sociedades de soberania, €l
poder se g erciaatravésdelaley, en las sociedades disciplinarias se prefieren los reglamentos
y las normas, y la gubernamentalidad en cambio prefiere laregulacion, lacua se basaen la
elaboracion de estandares técnicos convenientemente elaborados, en su mayoria por

instituciones y organismos no estatales, como agencias de calidad, certificacion y asesoria.

El papel que vienen cumpliendo los actores privados se ha consolidado como un factor
clave paralareconfiguracion en materia de regulacion internacional, es asi como |os agentes
privados participan cada vez més en la creacion de instituciones y normas que regulan la
economia global con el objetivo de fijar sistemas a nivel mundia que permitan e optimo
desarrollo de los mercados y flujo de capitales, todo esta se lleva a cabo mediante la
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elaboracion de acuerdos intergubernamentales que determinan elementos basicos de
regulacion, tal como es €l caso de las normas de informacion financiera. De esta manera con
la globalizacion econdmica, se viene generalizando de manera reiterada la practica de
incorporar en las leyes del Estado, normas creadas y aplicadas inicialmente por |os actores
privados, con lo cua se puede decir que e derecho termina por servir a la economia
transformandose en un instrumento para la eficacia de los mercados y salvaguarda de los
intereses privados de ciertos sectores. Por lo tanto “este tipo de concepcion neoliberal del
derecho como instrumento para promover la eficiencia y neutralidad oculta que existen
decisiones politicas en la elaboracion y gjecucion de regimenes juridicos sobre los que se
funda el desarrollo centrado en el mercado” (Sassen, 2010, p. 276).

Este tipo de “privatizacion juridica” se le ha dado legitimidad en la medida de que son
normas creadas y expedidas por entidades privadas que terminan siendo aprobadas por los
gobiernos, con lo que debe suponer que han sido analizadas y estudiadas a profundidad para
luego ser sancionadas, no obstante es una realidad, que muchas de esas normas ha recibido
duras criticas puesto que han sido adoptadas sin |os respectivos estudios técnicos, que den
cuenta de la pertinencia de su aprobacion y aplicacion. Con el derecho al servicio de la
economia, los Estados facilitan € desarrollo de los mercados globales, permitiendo a
empresas extranjeras operar en sus territorios lo que posibilita que los mercados se vuelvan
internacionales, con el que e Estado se consolida como un espacio clave para el desarrollo

de condiciones éptimas de |a globalizacion econdémica empresarial.

Es asi como se viene instaurando en |os Ultimos afios un sistema econdmico global con
la participacion de los Estados junto a actores privados y organismos multilaterales
especializados, gue se consolidan como redes i ntergubernamental es que emiten una cantidad
cada vez mayor de normas y reglamentaciones sobre asuntos relacionados con la
globalizaciéon de los capitales y la consolidacion de un nuevo orden comercia a nivel
mundial. Sobre el particular Saskia Sassen citando a Slaughter ha expuesto que,

En este sentido, Slaughter (2004) identifica tres tipos de redes
intergubernamentales. El primer tipo esta compuesto por las que funcionan en €
marco de las organizaciones internacional es dedicadas a distintos temas. En ellas
participan los ministerios u organismos nacional es que se ocupan de ese temaen
particular: los ministerios de Comercio en el GATT, los ministerios de Economia
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en el FMI, los ministerios de Defensa y Relaciones exterioresen laOTAN y los
bancos centrales en el Banco de Pagos Internacionales. El segundo tipo son las
redes que se observan en el marco de un acuerdo ejecutivo. (...) El tercer tipo que
surge en la era global, son las redes intergubernamental es esponténeas. (Sassen,
2010, p. 295)

Este tipo de convergencia entre agentes reguladores se ha convertido en los nuevos
centros de produccion normativa a nivel global puesto que con el incremento del comercio
internaciona y €l incesante flujo de capital es que se mueven producto de la financiarizacion,
se ha incrementado la necesidad de crear mas y mas normas y estandares internacionales
basados en lalogicade la expansién de los mercados. Una de |as redes intergubernamental es
gue mas se hafortal ecido en los Ultimos afios esla de | os organi smos que se mueven alrededor

de laNueva Arquitectura Financiera Internacional (NAFI).

Por “arquitectura” se entiende la estructura de procedimientos y normas
financieros que definen el acance y la operacién de los mercados financieros
internacionales (Eatwell, 2002: 1). La reforma de la arquitectura financiera
internacional que se ha debatido en la segunda mitad de los afios noventay en los
primeros afios del siglo XXI no es, claro esta, la primera. Tiene dos grandes
antecedentes: la Conferencia de Bretton Woods de 1944 y las medidas que se
adoptaron para hacer frente ala crisis del patrén de cambios-oro a finales de los
anos sesenta y principios de los afos setenta (la creacion de los Derechos
Especiales de Giro — DEG -y laflotacion de los tipos de cambio de las monedas
principales). (Bustelo, 2005, p. 153)

La Nueva Arquitectura Financiera Internacional (NAFI) constituye un conjunto de
organizaciones y estandares (normas internacional es de regulacion y supervision) los cuales
propenden por lograr una estabilidad financiera en el mundo, con e objetivo de contener la
posibilidad de crisis nacionales. La Arquitectura Financiera Internacional, tiene que ver
directamente sobre e sistema de gobernabilidad (regulacion y supervision) del sistema
financiero internacional (mercado de divisas, bonos, mercados bursatiles, derivados). El
termino NAFI entonces esta atado a la evolucion ocurrida desde € G-7 haciad G-20y la
evolucion del Financial Stability Forum (FSF) hacia el Financial Stability Board (FSB). El
objetivo principal delaNAFI segun Eichengreen citado por Bustelo, (2000) es “reformar las
instituciones, las estructuras y las politicas con objeto de predecir, prevenir y resolver mejor

las crisis financieras” (p. 25).



La Junta de Estabilidad Financiera (FSB) es una de las entidades mas importantes en
laNueva Arquitectura Financiera Internacional, fue creado en abril de 2009 en lacumbre de
lideres del G-20, en reemplazo del anterior Foro de Estabilidad Financiera (FSF). Larazon
de ser de FSB es la de coordinar € trabgjo de las autoridades financieras nacionales y
organismos internacionales responsables de la estabilidad financiera, las instituciones
financieras internacionales, e sector de agrupaciones internacionales de reguladores y
supervisores, y los comités de expertos de los bancos centrales. La Junta de Estabilidad
Financiera ha considerado un conjunto de normas (estandares) bajo e argumento de que
generan efectos beneficiosos sobrelaestabilidad del sistemafinanciero, tanto anivel naciona

y mundial.

El conjunto de estandares emitidos por la NAFI comprende tres grandes grupos:
Politica macroecondémica y trasparencia de datos (estadisticas); Regulacion y supervision
financiera; Infraestructura Institucional y de mercado. Entre los estdndares de regulacion y
supervision financiera emitidos se encuentran las Normas Internacionales de Informacién

Financiera—-NIIF.

2.4.1 Laestandarizacion regulativa contable un gjemplo de privatizaciéon del

derecho publico

Un primer abordaje critico, para la implantacion, de la [lamada estandarizacion y
regulacion normativa contable, tiene que ver con poder desentrafiar, cudles han sido las
transformaciones y reconfiguraciones del capitalismo mundial a escala planetaria en €
transcurso del siglo XX y los inicios del siglo XXI. Una primera necesidad critica para
abordar € andlisis de laimplementacién de la normalizacion contable, debe precisar cua es
han sido los cambios suscitados en e capitalismo mundial, para poder determinar con
claridad las diferentes necesidades de informacion que requiere e sistema para hacerlo

operativo y funcional.

En las dos primeras fases del desarrollo del sistema capitalista, la mercantilista como

laindustrial o de capitalismo liberal, la regulacion contable encaminada a homogeneizar, a
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través de la estandarizacion normativalainformacion, no construiria unaexigenciade primer
orden, en tanto la movilidad del capital poseia como ruta de desplazamiento los espacios
territoriales de los Estado—nacion; diferente alo que ocurre hoy, que las fuerzas impetuosas
de la globalizacién financiera no caminan solamente a través de la materialidad de los
territorios delimitados geogréficamente, sino y fundamentalmente, son flujos que adquieren
lafacultad de la ubicuidad, tanto territorial como extraterritorialmente; e mundo es cubierto
por un dispositivo red, que permite desarrollar actividades y transacciones econdmico—
financieras en tiempo real, de un punto a otro del planeta. Se evidencia de esta manera la
formacion de una creciente internacionalizacion de relaciones de poder, cuyo ge y
centralidad o constituyen agencias encargadas de disefiar regulaciones de naturaleza privada
encaminadas a prohijar una gobernabilidad global sustituyendo las legislaciones locales y
sus singularidades. Esto explica siguiendo Tricker, la influencia egercida sobre las
regulaciones contables, por las relaciones de poder globales, en la estructuracion de marcos
de referencia encaminados a homogeneizar y estandarizar las précticas disciplinarias y
profesionales de la contabilidad, esto nos dice Tricker (citado por Tascon, (1995)):

1. La contabilidad se ha desarrollado en respuesta a necesidades cambiantes bajo
presion de estimul os externos y no sobre una base tedrica sistemética.

2. Como € entorno empresarial cambia répidamente, las presiones para que también
lo haga la Contabilidad son permanentes y muy fuertes

3. La Contabilidad depende de la ideologia y de las costumbres sociales siendo en
definitiva, € resultado del entorno cultural dominante.

La apropiacion regulativa, por parte de agentes de natural eza privada, en la segunda mitad
del siglo XX einiciosdel XXI, hasido uno delosfendmenos mas dinamicos de laexpansion
del capitalismo global, colocando el derecho a servicio de la economiay no de la politica,
como bien lo describe Saskia Sasen, al referirse a esta intromision, consignada en la

directrices de politica del Banco mundial:

El Banco Mundia considera que es fundamental separar el derecho dela politica,
colocando el primero a lado de laeconomia. Por esta via, queda definido el papel
sustantivo que e derecho debe cumplir en la definicion de las cuestiones
econdmicas globales, en detrimento de las funciones que cumplia otrora
relacionadas con la resolucion de los conflictos sociales. En la medida en que €l
discurso sobre el desarrollo se formula con un Iéxico juridico, muchas de las
decisiones institucionales y de los valores que suponen lareforma del mercado y
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los proyectos de desarrollo desaparecen bajo el lenguaje aparentemente neutral y
técnico del derecho. (Sassen, 2010, p. 275)

Hay que recordar que los procesos globales contemporaneos, han empujado
compulsivamente a redefinir conceptos como e de soberania, que otrora residian en los
Estados—nacion. Fendmenos como la velocidad, |as nuevas tecnologias de la presencialidad
einstantaneidad etc., han acelerado losflujosy lavolatilidad financiera, |os capitalesrecorren
el mundo sin barreras ni fronteras que puedan contener su accionar y su versatilidad; en este
marco agresivo impuesto por € nuevo poder rentistico de la especulacion, € derecho ha
sufrido grandes variaciones en cuanto a su viabilidad como agente defensor del bien publico,
para empezar a ser un apéndice de |os poderes econdmicos; en este sentido,

[...] en el &mbito de la "economia-mundo”, las organizaciones financieras y
empresariales transnacionales que actlan con base en la premisa de que las
decisiones relacionadas con los sucesivos niveles de las actividades productivas
no pueden tomarse separadamente por etapas, sino de formasimultaneay global,
ampliaron de una manera evidente la produccion de sus propias reglas bgo la
forma de sistemas de organizacién y métodos, manuales de produccion,
reglamentos disciplinarios, codigos deontoldgicos de conducta y, sobre todo,
contratos estandarizados de alcance mundial. Como en el ambito de una cadena
productiva cada conexion es un conjunto de relaciones dindmicas y como las
diferentes conexiones interaccionan entre si, las organizaciones financieras y
empresariaes transnacionales insertadas en ella necesitan crear y condensar su
normatividad y su "oficididad" para maximizar la administracion de los bloques
de relaciones segmentadas y las estrategias de sinergia entre abastecedores de
materias primas, montadores, distribuidoresy prestadores de servicios, 1o que las
llevd a producir una "jurisprudencia’ ad hoc paraelamente a ordenamiento
juridico de cadaterritorio en e que actiian. (Burgos, 2000, p. 39)

Del model o estatal centralista, imbuido de cierto poder soberano hastala segunda mitad
del siglo XX, en € cual el propio Estado, era un agente financiero, que regulaba el mercado,
se pasa a otro model o agenciado por las politicas neoliberales, en donde e mercado global,
es quien gobierna y, por tanto, implanta formas de desregulacion y de regulacion, asi como
una transformacion de las relaciones con el Estado. Asistimos de esta manera, a una suerte
de gubernamentalizacion del Estado por € mercado. Por supuesto esta transformacion
acarrea modificaciones profundas en cuanto hace a la racionalidad, funcionaidad y

operatividad de |a disciplina contable, observemos:

Precisamente, en relacion con la racionalidad y las tecnologias de calculo que
definen procesos contabl es como medicidn, valoraciony revelacién , es pertinente
resaltar que laevolucion deladisciplinacontable anivel internacional durante las
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Ultimas décadas ha generado cambios en las racionalidades y tecnologias de
calculo dominantes, respaldando la posicion de las finanzas como €ge de
desarrollo econémico y organizacional contemporaneo a partir de la redefinicion
de aspectos como las caracteristicas cuaitativas de lainformacion financiera, los
métodos de valoracion, los usuarios de la informacién financiera, los conceptos
de activo, pasivo e ingreso, entre otros. Todo lo anterior gjustado a una
racionalidad dominada por los postulados de la economia neoclésica y de la
moderna teoriafinanciera (LOpez, 2014: 6).

2.5 Geopolitica dd conocimiento y regulacion e investigacion contable: €l augedela

investigacion empirica

Cuando € filosofo argentino Walter Mignolo (1993), aborda la nocion de la
colonialidad del saber enfatiza que entre la division geopolitica del mundo y e orden
epistémico existe una relacion intrinseca, que atribuye a los lugares y a los sujetos una
capacidad cognoscitiva 'y un poder de enunciacion que corresponde con la colonialidad del
poder. El proyecto moderno de ciencia, havendido laideadelaneutralidad del conocimiento,
éste postulado parte de la concepcion de Maquiavelo, que aspira a desarrollar una cienciay
tecnologia libre de valores y por supuesto de los contextos en donde se produce. La
contabilidad como disciplina de las cuentas y como instrumento de racionalidad del capital,
no ha escapado de los contextos, de las relaciones de poder y de los lugares desde donde se
enuncian sus teorias 0 postulados conceptuales, por e contrario estos han constituido €l
soporte epistémico desde donde se validan esos saberes y se subalternizan e invisibilizan
otros. Se podria desde una perspectiva sintética, definir un itinerario de desplazamiento de
ese locus enunciativo, siguiendo a Oscar Enrique Feudal Hernan y Emiro Linares (2006, pp.

8-9) en los siguientes términos:

1. Destacamos en primera instancia € protagonismo de los autores Italianos, que
iniciarian su aporte con la publicacion del tratado de Luca Pacioli afinales del siglo
XV, seguido por una cantidad importante de reconocidos autores de la época,
contribucion significativa que se asocia a poderio mundia de Italia en cuanto a
comercio internacional, € cual finalizaria a mediados del siglo XVII araiz de la
decadencia Italiana, acentuada de una parte por las guerras e inestabilidad politica, y
de otra, tal vez con mas trascendencia, por € descubrimiento y consolidacion del
comercio con e nuevo mundo.
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2. Posteriormente, hasta mediados del siglo XIX, € protagonismo de la literatura
contable pasaria a manos de los autores franceses, quienes se hicieran notar
principalmente por la calidad e influencia de sus obras, con la valiosa contribucién
realizada por autores como Samuel Ricard, Bertrand FranCois Barreme y Edmond
Degranges padre, entre otros.

3. Finamente, & protagonismo de la literatura contable se consolidaria en territorio
Norte Americano, donde se le puede ubicar en la actualidad asociado principalmente
al dominio de la economia mundial por parte de esta potencia, con un enfoque
Normativo evolucionado a partir de la crisis de 1.929 y la depresion de los afios 30,
y consolidandose finalmente frente a los grandes escandal os financieros originados a
principios de este siglo por importantes transnacional es de este pais.

Como puede verse esa locacion epistémica, en principio, estuvo referida a las
escuel as de pensamiento contable convencional, pero unavez € interés de la acumulacién
de capital mut6 desde la produccion material a la especulacién rentistica, 1a regulacion y
estandarizacion normativa invadio e ambito contable y e lugar de enunciacion o modo
particular desde donde se produce € conocimiento y las reglas de aplicacion, también se
desplazd hacia estructuras de regulacion privada, sustituyendo € interés publico de la
sociedad, por € interés publico de los usuarios de la informacion bursétil. Esta variacion de
la politica regulativa esta en estrecha consonancia con el desplazamiento de la geopolitica
del conocimiento contable, la cual debe servir, a las transformaciones que propician las
nuevas necesidades de acumulacion del capital global; no de otra manera se puede explicar
gue en la cumbre celebrada en e afio 2009 en Pittsburgh del G-20, los gobiernos de las

principal es potencias declararan publicamente:

Pedimos a nuestros érganos internacionales de contabilidad que redoblen sus
esfuerzos paralograr unanormativaglobal dealtacalidad, en el marco del proceso
de establecimiento de normas independientes, y completar el proyecto de
convergencia en junio de 2011”. Este fue un paso méas de los dados por el G-20
en las cumbres de Washington y Londres, para superar las debilidades de la
normativa contable que se pusieron en evidencia por la criss financiera
internacional gque ha azotado |os mercados financieros mundiales en los Ultimos
meses, en virtud del cual ambas organizaciones se comprometen a desarrollar
conjuntamente normas contables de calidad y compatibles, de convergencia de
USGAAP con NIIF que se encuentra en proceso y que deberd estar finalizado en
2014. (BorrasP & Perramén C, 2010, p. 12)
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Bien lo advierte David Slater (2008): “Hoy en dia, por tanto, los principales factores
gue marcan las agendas son “presiones del mercado” que a su vez estan reemplazando la
legislacion politica, y mientras que e espacio geogréfico se mantiene como hogar de la
politica, €l capital y lainformacién habitan un ciberespacio en €l cual € espacio fisico seve
neutralizado”. Por otra parte, no puede olvidarse el condicionamiento que impone la
racionalidad tecno-econdmica dominante sobre todos los aspectos de la vida. Las crisis
recurrentes del sistema de acumulacion capitalista, han ido delineado una agenda que se
gjustaalosvaivenes, turbulenciasy alas variables que imponen los gobiernos y las agencias,
en términos de |a politica macroecondémica, para hacer posible paliar esas inestabilidades
sistémicas; es por ello que como lo sugiere Harold Alvarez y Jnon Henry Cortés (2018) :

En lasdécadas de 1970y 1980, por decisién deloslideres politicos de las naciones
més poderosas, entre ellas, Inglaterra, EEUU y Alemania (Chesnais, 2003), €
mundo da un virgie en lo econdmico haciala liberacion de los mercados y en la
ruta de aplicar los postul ados emergidos, décadas antes, de la corriente neoclasica
de la economia, que en la préctica se condensa en ciertos programas de conducta
impuestos y vigilados por los mencionados organismos trasnacionales, FMI y
BM, respaldados y dirigidos por esas poderosas naciones. El Consenso de
Washington y las normas impuestas por las ingtituciones de la NAFI son una
buena muestra de elo. Con estos y otros instrumentos, esos organismos
multilaterales aconductan a mundo, sobre todo a de las débiles naciones
subdesarrolladas, imponiéndoles duras condiciones macroeconémicas y
financieras, en garantia de su permanencia en el mundo viable a susintereses. (p.
63)

Lo que setrasluce de estas declaraciones de | os gobiernos y las agencias metropolitanas
es que la “historia” del conocimiento estd marcada geo-histéricamente, en tanto este es
fabricado e impuesto desde los centros de decision globales y, la contabilidad no podria ser
la excepcidn; asi entonces, el capitalismo financiarizado contemporaneo, define una
orientacion regulativa contable exacerbadamente mercadocentrista, como tecnologia
econdmica, que responde exclusivamente a las leyes del mercado, convirtiéndose éstas en
unaforma de gestion de la vida econdmica de las empresas, |as organizaciones y la sociedad
(gubernamentalidad), a margen de las consecuencias nefastas que pueden desencadenar su
aplicacion; en la concepcion de Mauricio Gomez (2004) “La regulacion internacional en
materia contable, que desdelaaparicion del |ASC cuentacon casi tres décadas de desarrollos,
se profundiza con los permanentes gjustes y transformaciones a la Arquitectura Financiera
Internacional. Estos gjustes, a su vez, exigen transformaciones a los érganos reguladores, no
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necesariamente tornandolos més efectivos, eficientes o democréticos, sino articulandose
eficazmente a proceso de direccionamiento geopolitico de las relaciones internacionales” (p.
115).

2.5.1 Lainvestigacion empirica en contabilidad: € viraje de concepcion al

servicio del proceso definanciarizacion y especulacion global

Antes de la década de los 70, cuando se hablaba de investigacion en contabilidad se
hacia referencia a lo que en e ambito disciplinar se ha denominado investigacion a priori,
vinculada al canon cientifico moderno, que entiende la produccion del conocimiento como
un proceso en el que se construyen hipétesis a partir de una marco conceptual y se validan
mediante lacontratacion y la congruenciametodol dgicainterna, propiciando especificamente
en el campo contable explicaciones rigurosas encaminadas a delinear una teoria general de
la contabilidad en direccién aregistrar y medir €l beneficio econdmico empresarial, de cara
a coadyuvar alatomade decisiones del ente econdmico.

Las transformaciones contextuales, acaecidas después de la segunda postguerra,
variaran e andamiaje economico-financiero global, ampliamente tratado con antelacién en
este escrito y, que en esencia hace referencia a primado de la financiarizacion por sobre la
produccion material, lo que llevard, a la academia fundamentalmente metropolitana
anglosajona, a cambiar el enfoque del beneficio por el de “informacion Gtil al usuario”. Ya
NO sera necesario, para esta corriente, preocuparse por unateoria general de la contabilidad
o por utilizar herramientas metodol 6gicas y epistemol dgicas que validen sus postulados, sino
simplemente plegarse a un criterio eminentemente pragmético e inductivo de la utilidad de
lainformacion que sirvan alos diferentes usuario fundamentalmente del campo especulativo
en los mercados financieros, a los cuales poco o nada les interesa que la contabilidad siga
siendo un sistema que construya una verdad Unica con un destinatario especifico: €
propietario empresarial, por eso como lo describe Maria Consuelo Ruiz Rodriguez (2012):
“Desde hace algunos afos, podemos decir que autores como Cariibano et al. (1985), Tua
(1989, 1991), Zeff (1999a) o Gabaés et a. (2000), manifestaban la busgueda de una verdad

orientada al usuario, que pretendiera proporcionar lamayor utilidad en latoma de decisiones
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con criterios de relevancia, los cuales parecen haber sustituido a criterios tradicionales de la
verificabilidad y objetividad que ocupaban los primeros puestos de |a escala de prioridades
delainvestigacion” (2012, p. 9).

Esa verificabilidad y objetividad que constituian, parte consustancial del costo
histérico, seré cuestionada, con posterioridad aladécadadelos 70, entre otras circunstancias
por la expansion y € dinamismo de los mercados bursétiles y el desarrollo de las nuevas
tecnologias de lainstantaneidad y de la presencialidad, que hacen inaprehensiblela captacion
y capturade lainformacion; por estarazon, desde |a perspectiva de | os paises con propension
aprivilegiar la l6gica financiarizada resulta inapropiado la valoracion a costo histérico, no

de otra forma puede explicarse por qué,

Mientras en el modelo del costo historico se efectia la medicion contable
con base en los importes acordados en transacciones del pasado, el modelo del
valor razonable |o hace a partir de |os precios que serian recibidos o pagados. En
el modelo del costo histérico se miden los activos y pasivos, y se lesasignan
importes que pueden comprobarse en los documentos que soportan |os registros
contables. En contraste, en e modelo del valor razonable se utilizan los precios
gue se podrian recibir o pagar en transacciones de mercado en las fechas de las
mediciones. Una cuestion asociada con la medicién contable es €l criterio del
devengo y la determinacién del resultado de las operaciones. El costo histérico
reconoce incrementos en los resultados de las operaciones a partir de
transacciones que la entidad lleva a cabo, en tanto que el valor razonable permite
reconocer incrementos en los resultados, derivados de las variaciones de los
valores razonabl es entre distintas fechas. (Sosa Mora, 2014, p. 88)

También & concepto de empresa y su objeto social, van a tener una sustancia
redefinicién; en tanto, en la era fordista se propendia por obtener y acopiar recursos de cara
a ampliar la capacidad productiva de la organizacion, invirtiendo en activos fisicos y
desarrollos tecnol6gicos, en direccion a potenciar las capacidades productivas generando
retornos en utilidades y mayor capacidad instalada; en la época de la financiarizacion, e
objetivo de la organizacion empresarial, ya no estard compelido a maximizacion de
utilidades, a partir de las transformaciones productivas;, sino a maximizar € vaor para €
accionista, potenciando y privilegiando la especulacion y € riesgo financiero. De aqui se
deriva que existan dos dimensiones que subyacen a los modelos de contabilidad, una

soportada en la teoria de la propiedad y otra en la teoria de la entidad. En la primera, quien
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invierte es e duefio, que esta intimamente vinculado patrimonialmente a ella, en
consecuencia los informes se preparan para satisfacer 1os requerimientos ineludibles con los
cuales, se supone, direccionay gecuta el objeto social; en cambio lateoriade laentidad, los
requerimientos informativos son independientes de sus eventuales propietarios, pues los
avatares contingenciales de la volatilidad financiarizada disloca y fractura la relacion
informacion-propietario. En e mundo del modelo financiarizado, se prohija un modelo de

empresa diferente, puestal como lo expresa Steven Pardo-L Opez (2017):

No obstante, a partir la década de 1970, la preponderancia de la actividad
industrial como motor de desarrollo econdmico y social empezd a ser eclipsada
por el ascenso de la actividad financiera con fines especulativos. Lo anterior
originé unaredefinicion del modelo de empresa contemporaneo, pasando de una
vision orgénicahaciaunavision financiera (Boyer, 2007); en donde los resultados
organizacionales de cualquier actividad econémica no solo se acanzan por la
combinaciony lacoordinaci on de sus factores productivos, sino también mediante
la gestion de activos financieros que generan rendimientos en el corto plazo por
medio de laespeculacion. Tal redefinicion, iniciada en los paises anglosgjones, se
reprodujo con éxito en diversas regiones del mundo, en parte debido a apoyo
politico y econdmico encontrado en organismos supranacionalesy al conjunto de
reglas formales e informales que se consolidaron en torno de la I6gica de la
financiarizacion y del modelo econémico que laorigina. (p. 2)

Serala década de los 70 y subsiguientes cuando, fundamentalmente desde |os Estados
Unidos, € planteamiento de la utilidad de lainformacién financiara para diferentes usuarios,
adquirira pleno auge, especialmente en los circulos gremiales y académicos de la potencia

anglosajona, miremos lo que sobre € particular describe Jorge Tua Pereda (1991):

Aunque pudo estar implicito en algunas formulaciones (tales como la
semiaxiomatizacion de Mattessich en 1957) son varios los autores (Zeff, 1982,
pag, 80; Makynnon 1984, pg. 453) que atribuyen a Staubus (1961) la condicion
de impulsor definitivo de esta concepcion utilitarista, cuando sienta sus bases
afirmando que “...al reconocer que los inversores constituyen el mayor grupo de
usuarios del producto contable [...] rdpidamente podemos llegar ala conclusion
de que €@ principal objetivo de la contabilidad es suministrar informacién
econdmica, de caracter cuantitativo, que resulte Util en la toma de decisiones”. El
primero de los autores citados incluye, como aportaciones de trascendencia que
reflgan la influencia del concepto de utilidad, las de Edwards y Bell (1961),
Chambers (1966) y Sterling (1970). (p. 26)

Por supuesto, que €l locus enunciativo, de esta concepcion esta emparentada con la

potenciacion y preminencia de los mercados bursdtiles, derivados de nuevas formas de
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acumulacién especulativa y rentistica, los cuales para su funcionalidad a nivel planetario
reclaman el perfeccionamiento de estructuras regulatorias y estandarizadoras en el modelo
contable. La réplica y la forma de implementacion del modelo empirico de investigacion,
particularmente en los Estados Unidos, estuvo mediado por lo que Jorge Tua Pereda
denomina efectos multiplicadores, que no son otra cosa que dispositivos académicos
financiados desde este centro hegeménico de produccion normativa, los cuales hacen

referenciaa

Reforma de los planes de estudio (1959-1960).

Nacimiento de revistas especializadas en investigacién empirica.
Celebracion de conferencias y congresos sobre investigaci on empirica
Existencia de bancos de datos.

Disponibilidad de fondos para financiar la investigacion.

Percepcion positiva por parte de los académicos (Tua, 1991: 36).

Laintencionalidad funcional y operativa de la contabilidad patrimonial, encaminada a
la medicion del beneficio verdadero, que intervenia en abstracto unos hechos del pasado,
sobre la base del costo histdrico?, en direccion a desarrollar una vision autosuficiente de
veracidad econdmica, con unafinalidad concreta: latoma de decisiones; sera desplazada por
la utilidad de la informacidn orientada principalmente a inversor bursétil y en la cual
participan una multiplicidad de usuarios, esenciamente con un carécter predictivo y de
prondstico relegando o subaternizando las necesidades de los restantes usuarios; la

perspectiva “del beneficio verdadero tiene una gran preocupacion por la correcta

2Uno de los principales acontecimientos que pusieron en entredicho la relevancia del modelo del
costo historico fue la elevada inflacion experimentada por muchos paises en los afios setenta, fendbmeno
gue restaba confiabilidad ala informacion financiera preparada sobre la base de ese modelo. Una de las quejas
mas significativas que se hacian en aguellos afios era que ésta la Contabilidad ignoraba las realidades
econdmicas, dado que | os principios contables no reconocian los efectos de la inflacion sobre la informacién
financiera (Davidson, Stickney y Weil, 1986). Pero la inflacion no es € Unico fenbmeno a partir del
cual se cuestion6 la relevancia del modelo del costo histérico. La expansion y e mayor dinamismo
de los mercados financieros internacionales, producto de la globalizacién econémica, asi como €l
desarrollo de las tecnologias de la informacion, que permiten actualizar en tiempo real la informacion
financiera de las empresas, constituyen un contexto en el cual las mediciones basadas en el costo histérico se
vuelven estaticas frente a las cambiantes y complejas necesidades de los usuarios de los estados financieros
(SosaMora, 2014, p. 87).
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determinacion de los resultados de las actividades ejecutadas por las organizaciones
empresariales, por la medicion de la ganancia, de la verdadera dimension de creacion de
riqueza, y recientemente por la medicion de la distribucion de la riqueza en € modelo
econémico” (Franco Ruiz, 2010, p. 28); de dli la que sea evidente que la regulacion esté
siendo estructurada alrededor de los mercados de capitales, con lo cua se haria necesario la
concrecion de reglas estandarizadas emitidas por organismos de caracter eminentemente

privado, asi las cosas:

[...] la adopcion de puntos de vista utilitaristas ha transformado radical mente en
las Ultimas décadas la faz de nuestra disciplina, desde sus planteamientos
epistemol Ggicos hasta sus realizaciones practicas, pasando por |os métodos con
los que se abordan sus construcciones metodol 6gicas. Una buena muestra de este
cambio es que los conceptos tradicional es de verificabilidad y objetividad, ligado
especia mente este Ultimo alaconcepcidn legalistade la contabilidad, sin dejar de
ser importante, dejan paso a la relevancia, como requisito fundamental de la
informacion financiera. (Tua Pereda, 1991, p. 60)

Como puede inferirse, el criterio utilitarista de esta version normativa contable, no
tendrd dentro de su agenda como preocupacion la verificabilidad y objetividad de la
informacion, sino y ante todo resaltaralarelevancia de lainformacion, lacual serefiereala
notoria capacidad potencial que pueda desarrollar, de cara a influenciar las decisiones en
contextos de alto riesgo financiero; de ali que reclame metodol6gicamente estructurar
criterios de predictibilidad de la informacién, sobre todo en productos como, por €emplo,
los derivados, principales instrumentos financieros, que entre otras de sus funciones,
permiten anticipar o cubrir riesgos frente alos cambios futuros, minimizando la contingencia
de las situaciones adversas; en este sentido, la utilidad se constituye en un dispositivo de

prediccion, por estarazén como lo plantea Rafagl Franco Ruiz (2015):

La informacion para toma de decisiones debe ser relevante, es decir oportuna,
pertinente y futura. La informacion histérica por naturaleza es irrelevante y por
ello solo sirve como referente, como pardmetro o base de construccion delos datos
relevantes. Para la construccidn de model os de decision se requiere informacion
de mercado, compra (reposicion) y venta (realizacién), valores de oportunidad,
valor presente de flujos futuros, informacion en unidades y otras magnitudes,
informacion en genera extrafia a los sistemas histéricos tradicionales. Desde
luego la informacion histérica puede tener un papel en la toma de decisiones,
especialmente la obtenida de costos, &reas de responsabilidad y actividades. (p.
182)
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Ahorabien, si € costo histérico para efectos de su utilizacion requiere de relaciones
entre agentes econdmi cos, atravesadas por la operatividad de factores de produccién; el valor
razonable restringe su actuacion a procedimientos de valuacion exentos de relaciones

productivas; sumadas alo anterior,

Lanuevaetapade regul acién contabl e define sus obj etivos en e marco delanueva
economia del mundo desarrollado y, en tal circunstancia, se desplaza de la
contabilidad a la informacion financiera, de la medicion del beneficio verdadero
a la gerencia del valor, incorporando innovaciones como el reconocimiento de
elementos no transaccionales de los estados financieros, nuevas bases de
valoracion soportadas en € mercado para llegar en un cercano futuro a valor
razonable e incorpora un destacado uso de informacion cualitativa que debe
revelarse através de notas a los estados financieros. (Franco, 2012, pp. 21-22)

Esto también, de alguna manera explica, € por qué desde los centros de produccion
normativa, se prohija la implantacion de practicas contables anglosajonas hacia la mayoria
de economias de occidente através de intentar desarrollar procesos de convergenciaentrelas
International Financial Reporting Standards (I.F.R.S.) del I.A.S.B y € resto de economias
del mundo capitalista occidental, desconociendo las singularidades de muchos de los
contextos de los paises emergentes, en los que su base econdmica esta soportada en la
pequefias y medianas empresas, de base patrimonial, donde |asimplantacién de estas normas
resulta nociva y hasta impertinente. Como puede verse en e siguiente apartado, existen
profundas diferencias entre una concepcion patrimonialistay productiva y otra preocupada

por los valores del mercado y de caracter especulativa, miremos:

El modelo del costo historico, al seguir la teoria clésica del valor,
Unicamente reconoce la realizacion de valor y los incrementos de éste, en la
medida en que se materialicen intercambios con otros agentes econémicos, o se
utilicen los factores de la produccion. Por € contrario, e modelo del valor
razonable, al sustentarse en lateoriadel valor utilidad, parte de la premisa de que
el valor delos bienes no necesariamente proviene de intercambios con los demés
agentes econdmicos. De ahi que permita reconocer las variaciones del valor
como beneficios o pérdidas, independientemente de que tengan lugar
transacciones en € mercado. El criterio del reconocimiento del ingreso que
propone el modelo del valor razonable, apartir de la informacion sobre precios
de mercado, es objeto de debate porque permite lacontabilizacion de ganancias
gue desde la perspectiva del costo histérico se consideran como ho
redizadas. En este sentido, expone Silva (2011) que como consecuencia de
aplicar el valor razonable se reconocen incrementos en los resultados o en
partidas patrimoniales cuyo origen se encuentra exclusivamente en un
procedimiento de valuacion, en los supuestos que formulen sus participantes, o

66



en técnicas de valuacion empleadas, sin que existan nuevos recursos que den
soporte a dicho incremento patrimonial. (Sosa Mora, 2014, p. 88)

Esto explica, por qué en un escenario financiarizado y fluctuante lainformacién basada
en datos histéricos no sirve para predecir situaciones futuras, més bien se constituye en un
lastre y, por tanto, habra que gustar tales mediciones utilizando formas encubiertas de
“valoracién” como el denominado valor razonable, que en esencia no s un valor sino un
precio de mercado, pues tal como lo definen las organizaciones de regulacion privada, tanto
el IASB como e FASB, la normatividad de valor razonable es definido de forma anadloga
este concepto en laNIIF 13 (IASB, 2014, parrafo 9), y € SFAS 157 (FASB, 2006, parrafo
5) en donde se precisa que el valor razonable es “el precio que seria recibido por vender un
activo pagado por transferir un pasivo en unatransaccion ordenada entre participantes en el
mercado a fecha de medicion”, o como bien lo describe Rafagl Franco Ruiz (2010): “La
revelacion de informacion es objeto de un tratamiento selectivo y se resuelve por la
produccion de informes en diferentes bases de valuacion, destacdndose la importancia de
plantear una alternativaal costo histérico constituida por informacion del futuro relacionada

con planes y presupuestos, estableciendo la puerta de entrada al valor razonable” (p. 29).

Con esta incongruencia conceptual y epistémica, se genera un vacio monumental en
términos de aprehension de larealidad econémicay de la circulacion de lariqueza, debido a
la ausencia de herramientas o instrumentos idéneos de medicién y val oracion, que conducen
agenerar un ambiente cadtico al momento de conocer larea situacion de la empresa; sobre
este virgje impertinente para nuestras economias de base patrimonial, Eduardo Sosa Mora
(2014), hadicho:

Durante muchos afios, € principa modelo de medicion contable fue € costo
historico, pero conforme tuvieron lugar importantes transformaciones en €
escenario economico mundial, como las crisis inflacionarias de los afios setenta,
la globalizacién comercial y € mayor desarrollo de los mercados financieros,
dicho model o fue obj eto de cuestionamientos y comenzé a perder preponderancia
en la doctrina y la préctica contable. En respuesta a la busqueda de la
aproximacioén de los val ores contables alos de mercado, a partir de afios noventa
adquiere mayor presencia el modelo del valor razonable, e cua se nutrid
conceptua mente de otros enfoques que desde antes coexistian con el modelo de
costo historico.

La eleccion del “mejor” modelo de medicion ha estado durante afios en el centro
del debate entre académicos y profesionales de la Contabilidad. Las
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discusiones en torno a cudl modelo permite lograr una representacion més fiel de
larealidad trascienden los planos meramente técnicos y se sitUanenlosniveles
epistemol dgicos del andlisis. (pp. 85-86)

Por otra parte, lainformacion contable deberallegar oportunamente alos usuarios, con
el proposito de poder obtener utilidad y rentabilidad para tomar decisiones estratégicas que
permitan diferenciar alos diversos actores que compiten en el mercado bursatil. Este enfoque
utilitarista, comporta serios problemas hasta de indol e ético, toda vez que, abre la posibilidad
de construir tantos sistemas contables cuantos usuarios de la informacion financiera se
presenten, 0 como bien o expresa el catedratico espariol Vicente Montesinos Julve (1974),

cuando especificala direccionalidad que adquiere esta propuesta empirica al,

Suponer que los estados financieros se preparan para usuarios indeterminados, que
tienen objetivos mltiples, o
Concretar como objetivo € proporcionar informacion adecuada a modelos para

decisiones de usuarios especificos (p. 274).

De igua manera, las transformaciones de la economia contemporanea, que en cierta
medida desustancializan lo tangible, ha transferido a los intangibles y a la especulacion, la
facultad para la generacion de valor, asi como la obtencion de beneficios futuros. Por esta
razon, el concepto de utilidad de lainformacion financiera esta vinculada a la incertidumbre
futura, en lo concerniente a la capacidad de eleccion decisional. Asi las cosas, € objetivo
perseguido por cualquier empresa,  momento de elaborar |a contabilidad financiera, debera
ser la de proporcionar informacion Gtil a los usuarios de la misma para adoptar decisiones
eficientes en un mundo de riesgo y de contingencias inevitables; “En esta nueva forma de
gobierno delaempresa, parael accionista, ladoctrinacentral delagestion eslamaximizacién
del vaor. El valor, ahora, se generay distribuye (concentra) en los mercados financieros. De
esta manera, la empresa se transforma y se convierte en un engrangje vital del proceso de

financiarizacion” (Gémez, 2016, p. 8).

Por eso es entendible, que los reguladores con el mal denominado “paradigma” de la
utilidad creen un nuevo rostro; construyendo nuevos sujetos responsables y cul pables de sus
propias decisiones de inversion, en donde e fracaso o € triunfo en el mercado, no es

atribuible al imperativo de la competencia, sino a las malas decisiones econdémicas
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individuales, de unavida empresarial mal administrada, que en Ultimas tiene que ver con un
problemamoral, o0 como lo expresa Laclau (1993): “El mercado es un sistema de reglas, en
el que tanto las leyes de movimiento como las jugadas individuales de |os participantes son
interiores a sistema. Si produzco o compro més de lo adecuado y me arruino, € Unico
culpable soy yo —o, mas bien, mi error de clculo—; no hay aqui, por lo tanto, ningin
antagonismo: mi identidad como agente econdmico no es negada” (p. 27):. Podria decirse,
parafraseando a Foucault, que la pretension de estos anclgjes normativos tiene como
propésito transformar e sujeto en una empresa en si mismo (empresario de si), en donde la
gubernamentalidad neoliberal encontrara el terreno abonado para intervenir € gobierno de
las tecnologias del Y o, insertando €l empresarismo como gobierno de toda la sociedad.

A esta intervencion de la vida a través del empresarismo y la financiarizacion
(gubernamentalidad), se la ha catalogado en los circulos hegemonicos contables
metropolitanos, lldmese IASB o0 FASB, como una verdadera revolucion de los entramados
conceptuales de la contabilidad, pero lo cierto es que tales apreciaciones constituyen
narrativas que poseen una clara intencionalidad dominadora de la esfera informativa

contable, como bien lo expresa Julian Mller (2014):

Se han producido cambios profundos en la regulacion de la contabilidad
financiera y, las NIIF son sdlo una parte, aunque muy importante. Se han
provocado proclamas de una "revolucion contable" o un "cambio de paradigma’.
Tales afirmaciones pueden ser exageradas, pero estamos efectivamente
presenciando un cambio cualitativo y sistematico en lugar de una serie de
modificaciones inconexas que dejen intactala naturaleza fundamental del sistema
contable. Este cambio tiene dos aspectos importantes: € primero se refiere ala
gobernanza de la regulacién contable. Aqui hemos visto el desplazamiento de la
soberania de las instituciones reguladoras nacionales a un cuerpo privado
transnacional, en gran medida inexplicable. El otro se refiere a contenido de la
regulacion contable, es decir, a los principios y objetivos que informan la
normalizacion contable. (p. 1)

Tanto los trabajos del FASB y del IASB, no son producto de una neutralidad
axiologica, sino que tienen una clara intencionalidad politica hegemonica. La triada
conocimiento, poder y verdad, ha demostrado ser indisoluble y mucho més cuando se trata
del ansia insaciable de ganancia que produce y reproduce consuetudinariamente el sistema

capitalista de produccion, del cua la contabilidad es su estructura racionalizadora.
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2.5.2 El cambio del antiguo principio de “prudencia” por el principio de

“esencialidad” o “sustancia sobre forma”

El acto de nombrar es mucho mas que un simple recurso linguistico. Cuando se designa
un determinado concepto, término o pal abra, se creade por si, unaformade val oracion social,
s instaura un referente de identificacion dentro de un sistema de clasificacion, que pone en
juego y en tension visiones del mundo y de la sociedad; juegos simbdlicos que se inscriben
en una determinadas relaciones de poder. En términos contables dadas |as transformaciones
econdmicas contemporaneas en las formas de acumulacion—, no es gratuito que e término
“financiero” adquiera un realce significativo, por sobre otras maneras de representar la
realidad objeto de estudio de la disciplina; por gemplo, antes de hablaba de “estados
contables”, para significar lainformacion derivada de |a operatividad contable, hoy se habla
de “estados o reportes financieros”; otrora se hacia referenciaa “normas contables”, ahora

se enfatiza en los “estandares de informacién financiera”.

Figura 1 Enfoques de la contabilidad

NUEVOS
i CENTROSDE o
Supremaciadela PRODUCCION “Esencialidad” sobre
Contabilidad Anglosajona NORMATIVA “prudencia” o esencia
CONTABLE sobre forma

CAMBIO DE ENFOQUE

CONTABILIDAD ORIENTADA :
_t A LOSMERCADOS

FINANCIEROS

Subalternizacion dela
contabilidad de hechosy
patrimonialista

Primacia de la contabilidad
predictiva o de pronostico

H

Preponderanciadel Valor
Razonable sobre € Costo Histérico

Fuente: Construccion propia
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En el mundo financiero la cadena de valor, no reside en la transformaci n material de
la produccion y en la venta de las mercancias, sino en € suministro de capital para su
reproduccion rentistica. Cuando el capital se materializa en titulos (obligaciones, bonos,
acciones, etc.) su valor esta en correspondencia directa con los resultados futuros y los
fundamentos de garantias que los respaldan y alas reval orizaciones de | os precios de dichos
titulos. Todo este engranaje, se desenvuelve en & ambito de la creacion de capital ficticio,
gue en términos de normas contables Ilegan a confundir valor con precio, tal como queda
consignado en el mal denominado “valor razonable”. Emerge asi, la perspectiva de la
primacia de la contabilidad predictiva, también denominada de prondstico y la subsuncion
(tedrica) delacontabilidad patrimonialistao de hechosy, con ello iguamentelaimplantacion
forzosade lavision anglosgonahacia el resto del mundo global occidental. En este orden de

ideas, en términos de la apropiacion rentistica privada:

L as corporaciones financieras promueven nuevos vehicul os financieros como son
los diferentestipos de sociedades deinversion (fondos de inversion, capital riesgo,
fondos soberanos, fondos de pensiones, fondos de grandes fortunas).

L os hedge funds han supuesto un salto cualitativo en el mundo de las finanzas con
la expansion de lainnovacién financiera —como por ejemplo con los “derivados
financieros”, que no cotizan en mercados regulados, y desestabilizan todos los
mercados de capitales- modificando, de forma artificia, los limites del
endeudamiento hasta niveles inimaginables.

Las private equity o capital riesgo también han intervenido en las empresas
racionalizando produccion y empleos. Las sociedades de inversién, con la
aportacion y financiacién de la bancay empresas de seguros, mueven y destinan
importantes vol imenes de capital aadquirir las acciones de empresas rentables (0
a prestar dinero con tasas de retorno escandalosamente atas, via ingenieria
financiera, como son, por ggemplo, los préstamos participativos), han puesto en
préctica diferentes iniciativas extractivas del valor afiadido industrial, como las
del leveredge buy out (compras apalancadas para su posterior venta) a partir de
las cuales € accionista principal succiona los recursos del activo —derivando su
propia deuda a los balances de la empresa que adquiere como principa o Unico
accionista-, trocealaentidad, y pone alaventalas partes més rentables, cerrando
las que lo son menos. Son los fondos de capital-riesgo las que han operado
aprovechando | os vacios legal es en materia de regul acion contable. (Albarracin &
Gutiérrez, 2012, pp. 364-365)

Siguiendo esta logica a la empresa se la concibe como un proyecto de inversion
rentistica y ficcional, la cual queda objetivada a través de un contrato de transferencia de

riesgos financierosfuturos; de estamanera, setrabaja sobre el ementos de tipo probabilisticos,
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en un escenario de turbulencia de la informacion, no de otra manera se explica que: “La
medicién de los elementos de |os estados financieros por su valor razonable va de la mano
con lateoriadel valor de la empresa. Se parte de la hipotesis de que este valor se expresaen
los precios de mercado de los activos y de los pasivos, en los cuales se recogen las
expectativas de los agentes econdémicos sobre la generacién de flujos de efectivo futuros”
(Sosa Mora, 2014, p. 92). Eduardo Sosa Mora, a determinar que el objetivo de lafirma es

maximizar €l valor presente y futuro de los flujos de efectivo, nos dice que:

Son tres las variables en las que se resume €l valor de la empresa segiin este
enfoque: los flujos de efectivo esperados, € tiempo en que se proyecta obtenerlos
y latasa paradescontarlos. Un claro acercamiento del modelo del valor razonable
alateoriadd valor delafirmaes el enfoque del ingreso que propone laNIIF 13
(IASB, 2011) segun € cua € valor razonable de un activo o un pasivo equivale
precisamente al valor presente de los flujos de efectivo esperados, descontados
por medio de una tasa de rendimiento apropiada.

En e apéndice B de la NIIF 13 se sefiala que cuando se utiliza el enfoque del
ingreso, lamedicion del valor razonabl e reflgjal as expectativas del mercado sobre
los flujos de efectivo esperados. De acuerdo con el parrafo B-13 de ese apéndice,
los componentes de la medicion del valor presente son los mismos que se han
mencionado anteriormente.

El acercamiento del enfoque del ingreso a la teoria del valor de la empresa es
evidente, debido a empleo del valor presente como técnica de mediciony alas
variables determinantes de ese valor. Pero no solo se trata de una aproximacion
técnica 0 metodoldgica, sino principamente de una aproximacion conceptual y
epistemol dgica que se manifiestaen el primero de los principios generales parala
aplicacion del enfoque del ingreso, segun €l cua (parrafo B-14 de laNIIF 13) la
determinacion de los valores de esas variables deben fundamentarse en los
supuestos que | os participantes del mercado utilizarian para establ ecer |os precios
delos activos o pasivos. (Sosa Mora, 2014, p. 92)

En economias de base patrimonial como las nuestras, €l enfoque contable debe
propender por la proteccién alos acreedores desde €l principio de la prudencia, denominado
también de conservadurismo, que en la practica equivale a no sobreestimar |os activos y 1os
ingresos, asi como tampoco subvalorar los pasivos y los gastos; en otras palabras, es
determinar cierto grado de precaucion a realizar estimaciones en escenarios con ciertos
grados de incertidumbre. Contrario a este criterio las NIIF, segun |o estipulado en su propio
marco conceptual, desarrollan el concepto de acotacion, mas no asi € de prudencia, por

medio del cua se consideran las ganancias y los gastos independientemente de la fecha del
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pago (IFRS, 2010). De la misma manera, la Financial Accounting Standard Board (FASB,
2010) como €& General Agreed Accounting Principles of the United States of America (US-
GAAP), prefieren excluir e conservadurismo (prudencia), de su marco conceptual,
soportando e argumento, que tal criterio no resulta ser Gtiles a los inversores financieros,
pues refiiria con principios como la fidelidad de representaciéon y la comparabilidad y
transparencia de la informacion, los cuales reflglan, seglin esta postura, una imagen menos
distorsionada, incluso optimistade laempresa, paralo cua, laalternativadel valor razonable
(valor justo), se erige como el constructo mas idéneo para propiciar unaimagen mas realista
de los bienes principalmente el valor del mercado o €l costo de reposicion. Tal aseveracion
delapretendida—tedricamente imagen fiel- es cuestionada profundamente en la préactica, por
ejemplo, “Los estandares sélo permiten reconocer los intangibles adquiridos pero no los
formados con lo que impiden presentacion de informacion fiel, incluso, desconociendo la
definicion de activo, incorporada en € marco conceptual, tal que, un activo es un recurso
controlado que tiene la capacidad de generar beneficios econdmicos futuros y tiene un costo
fiablemente medible, con lo que se niega coherencia al sistema regulativo” (Franco, 2012, p.
18).

L as transacciones, hechos econdémicos y eventos deben ser presentados de acuerdo con
su esencia financiera'y no con su formalegal, nos dicen reiteradamente. Este primado parte
de reconocer que la esencia financiera estd compulsivamente forzada a vivir en situaciones
de incerteza y volatilidad permanente, para lo cual toda limitante de tipo formal resulta

convirtiéndose en un lastre, porgue como lo plantea Rafael Franco Ruiz (2012):

En los mercados financieros, la informacion construida constituye un el emento
importante, aunque no suficiente, para decisiones de otorgamiento de créditoy en
los mercados de val ores constituye labase de andlisis paradecisiones deinversion,
especiamente, en los mercados publicos instrumentalizados por las bolsas de
valores. Los inversionistas no compran historia, ni situacion; compran promesas,
expectativas vdlidas y la informacién alienta estas expectativas, no pretende la
imagen fiel delo que es, expresa la esperanza del devenir, una desconexion de la
realidad. (p. 16)

Como bien puede verse, el mundo actual esta asentado sobre una economia simboalica,
ficcional y especulativay no de la produccion, en la cua se ha suplantado la creacion de

riqueza por lainconmensurable manipulacion fraudulentas turbulencias delainformacién,
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“las actividades estratégicamente centrales de esa economia tienen un nucleo globalizado en
el sentido de que funciona como unidad en todo € planeta, de manera cotidiana. La mas
importante de dichas actividades es la del mercado financiero” (Castells, 1999, p. 8); o como
lo registraen susandisis el Rafael Franco Ruiz (2008):

La contabilidad en la década de 1970 se contemporiza con los desarrollos de la
economia simbdlica a incorporar a la informacién contable valores no
transaccionales fundamentalmente intangibles, formados por la experiencia, €
posicionamiento de mercado, la moda administrativa llamada fidelizacion; esos
intangibles son valorados y reconocidos, creando representaciones de empresas
mas grandes en su tamafio financiero, mas solventes por su patrimonio dentro de
la ecuacion contable.

La segunda estrategia corresponde a la transformacién de la economia, es la
incorporaci6n de nuevos métodos de val oracion, abandonando la construccion de
representaciones con base en costo histérico como Unica medida e incorporando
valores de mercado, de compra o reposicion, de venta o realizacion, agunas
formas financieras como el valor presente neto, trascendiendo la teoria del valor
trabgj o, sustento del costo histérico haciael valor utilidad, valores de satisfaccion
determinados por el mercado pero manteniendo una base objetiva de valoracion,
consideracion de que el valor es una caracteristica intrinseca del objeto valorado
que permite la funcion contable de control. Estas cualidades de la informacién
relativas a la valoracion sobrevivieron hasta la década de 1990, cuando aparece
una perversidad, que puede excluirse del modelo de contabilidad creativa, la
emergencia del valor razonable. (p. 1)

El denominado “paradigma” de la utilidad no podria ser explicado por fuera de la
investigacion empirica en contabilidad, la cual entronizada con la hipétesis de los mercados
eficientes y es el sustento de la teoria de los mercados eficientes; cuyas premisas de entrada
son cuestionables, en tanto constituyen conjeturas de fécil refutacion; esta postura reconoce,
por gemplo, que todos los titulos estén perfectamente valorados y, por tanto, bajo ninguna
circunstancia pueden ser sobra o subvalorados; por otra parte, define que e precio de los
activos negociados en los mercados financieros, posee implicita toda lainformacion, razén
por la cual el precio se gjusta de formainstantanea a dicha informacion, la cua es conocida
por todos los actores que transan en & mercado, desconociendo que no todos los
inversionistas responden de manera racional ante cierto tipo de informacion; en palabras de
Andrel Shleifer (2000, p. 1) “Lateoria de los mercados eficientes ha sido la proposicion
central en finanzas en los Ultimos treinta afos. Fama (1970), en su presentacion clasica de
esa teoria, define un mercado de capitales eficiente como un mercado donde € precio de los

activos siempre refleja plenamente la informacién disponible”. Para el profesor Harold
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Alvarez ( citado por Moreno, (2014, p. 73): «el valor razonable en e marco regulativo del modelo
IASB, suponelahipétesis de eficiencia del mercado, dichaeficienciadel mercado se sintetizaen
la presencia de mercados activos; sin embargo, esta condicién, se va diluyendo en e desarrollo
normativo del modelo, pues ante la ausencia de mercados activos, se permite usar informacion

de diferentes fuentes que terminan por restar rigor a proceso de val oracion».
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3 ESTUDIO DE CASO DESCRIPTIVO EN UNA EMPRESA
COMERCIAL DE CATEGORIA MIPYME DE LA CIUDAD DE
POPAYAN (CAUCA)

El presente capitul o tiene como objetivo presentar 10s resultados de un estudio de caso
realizado en una organizacién empresarial de la ciudad de Popayan (Cauca). Este estudio se
efectud en una empresa de categoria MIPYME de naturaleza comercial, la cua manga
marcas bajo modalidad de franquicia. En este apartado serealiza un analisis para observar e
comportamiento, pertinencia o impertinencia de implementar NIIF para Pymes en
organizaciones de base patrimonial a partir de los elementos conceptual es planteados en los

dos capitul os anteriores.
3.1 Metodologia

Lainvestigacion esde carécter descriptivay cualitativa; €l desarrollo del trabajo empirico
ofrece la posibilidad de contrastar los postulados regulativos contables, implementados
institucionalmente como obligatorios por € Estado Colombiano y las précticas reales, para
determinar e comportamiento de las empresas, su nivel de correlacionalidad entre la
especificidad de lanormay e manejo contable singular a interior de la organizacién; tanto
en términos de las técnicas, procedimientos y sistemas utilizados, como de la forma en que
se usan para € reporte de la informacion a terceros. No se trata de realizar un trabajo de
valoracion del impacto de las NIIF aplicadas alas Mypimes, sino de intentar rastrear, con un
gemplo practico la pertinencia o impertinencia de implantar e implementar, por
obligatoriedad institucional, una normatividad construida para ser trabgjada en otros
escenarios, resatando cémo la soberania de las practicas se constituye en un elemento
metodol 6gico instituyente que hace posible desentrafiar realidades ocultas, que trasgreden

los disciplinamientos normativos instituidos.

Metodol 6gicamente se desarrollé un estudio de caso para € cual se reaizé una
triangulacion entre algunos documentos de politica contable internos de la compafiia, los
estados financieros a 31 de diciembre de 2015, 2016 y 2017, particularmente las notas a los

estadosfinancierosy unaentrevistaque serealizaal Jefe Financiero delaempresa, asi mismo
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se llev6 a cabo un rastreo del proceso de implementacién de las NIIF para PYMES en la
unidad de andlisis seleccionada que permite dar cuenta del estado actual de la
implementacion, los retos a los que se han enfrentado y la utilidad o impertinencia de la

informacion procesada bajo la nueva normativa.

3.2 Caracterizacion dela Empresa

El abordaje de este estudio de caso, tiene como referente empirico de estudio la
organizacion empresarial BENMOGA & CIA SA.S., sociedad de caracter comercial
constituida por documento privado 00001 de la asamblea de accionistas del 29 de abril de
2010, en & municipio de Popayan, departamento del Cauca. Registrada en la Camara de
Comercio del Cauca bajo nimero de matricula 11467 e 3 de mayo de 2010. El término de
duracion es indefinido y cuenta con un capital suscrito y pagado de doscientos millones de
pesos ($200.000.000) representado en 2.000 acciones ordinarias de valor nomina $1.000
cadauna, las cual es se encuentran en manos de 5 accionistas registrados. BENMOGA & CIA
S.A.S. es una empresa de caracter completamente familiar, sus accionistas son una madre y

sus cuatro hijos.

La sociedad lleva 8 afos en € mercado y tiene como actividad principal la
comercializacién al por menor de prendas de vestir y sus accesorios (incluye articulos de
piel), en establecimientos especializados, como actividad secundaria la sociedad desarrolla
comercio a por menor de todo tipo de calzado y articulos de cuero y sucedaneos del cuero 'y
como actividad adicional, el comercio a por menor de productos textiles. Su modelo de
comercializacion se desarrolla bajo |la modalidad de franquicias y maneja marcas nacionales
e internacionales, en el momento del estudio la empresa tiene 15 locales comerciales
ubicados en la ciudad de Popayan y cuenta con las marcas:. AMERICANINO®, NAF NAF®,
PILATOS®, TENNIS®, MIC®, MOVIES®, RIFLE®, ESPRIT®, CELIO®, LEVIS® y
OFFCORSS.

BENMOGA & CIA SA.S. con € conjunto de marcas que posee bgjo franquicia ha
creado lo que denomina “la comunidad de compra BLESSCARD” que se ha consolidado

como lamarca propia de la empresa para efectos comercial es.
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I nformacién Financiera de la entidad

Benmoga & Cia S.A.S es una organizacién comercial categorizada como pequefia
empresa, lacual cuenta con unaplantade persona de 50 empleados. EI monto de sus activos
era de $2.695 millones a 31 de diciembre de 2015, $3.208 millones a 31 de diciembre de
2016y $2.775 millonesa 31 dediciembre de 2017. A continuacién se presentalainformacion
financiera més relevante que permite conocer la estructura econémicay € funcionamiento
de laentidad.

» Ingresos

Respecto a los ingresos, la entidad por su tipo de negocio de comercializacion a por
menor de prendas de vestir, presenta el pico de ingresos mas alto en el mes de diciembre,
mes en € cual los ultimos 3 afios ha obtenido un promedio de ingresos de $2.500 millones
mientras que de enero a noviembre la entidad presenta un promedio de ingresos de $695
millones. La siguiente gréfica representa el comportamiento de |os ingresos por mes en los

ultimos tres afos:

78



MILES DE PESOS

3.000.000

2.500.000

2.000.000

1.500.000

1.000.000

500.000

m 2015
=2016
2017

INGRESOS POR MES

ENERO FEBRERO MARZO ABRIL JunNio Juuio AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE
395.478 302.364 329.585 345.528 420.709 459.086 659.887 636.795 616.227 646.026 850.456
684.635 496.753 548.524 585.453 738.563 772.675 952.240 694.225 705.617 650.829 817.345
766.156 468.109 506.592 604.751 675.984 816.469 939.423 747.749 620.726 599.846 938.726

Gréfica 1 I ngresos por mes

» Egresos

En cuanto a su estructura de egresos, la empresa maneja una diferenciacion entre
gastos, relacionadas con las erogaciones operacionales (administracion y ventas) y gastos
financieros; y por otra parte el costo de ventas relacionando directamente con e costo de la
mercancia vendida. El promedio de los gastos de la entidad es de 37,1% de susingresos y €l
costo de ventas del 61,6%, a igual que con losingresos el comportamiento de |os egresos es
homogéneo en los meses de enero anoviembre y tiene un incremento significativo en el mes
dediciembretal como se puede observar en lasiguientes gréficas donde se representael valor

delos gastos y costo de ventas por mes en |os Ultimos tres afios:
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GASTOS POR MES

JUNIO Juuo SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE  DICIEMBRE
151.973 178.443 190.641 187.871 184.462 223.227 396.282 1.013.557
243.927 231.869 240.472 250.164 232.575 258.737 420.607 1.031.683
279.797 263.647 255.936 203.146 231.221 224.542 269.344 641.426

Grafica 2 Gastos por mes

COSTO DE VENTAS POR MES

JUNIO Julio SEPTIEMBRE NOVIEMBRE  DICIEMBRE

259.?01 277.145 409.545 3?5.290 387.980 4&‘1.381 520.742 1.632.595
452.832 481.711 599.335 435.361 334.557 443.954 480.869 1.535.279
395.846 508.162 605.963 465.867 372.320 363.363 593.650 1.562.303

Gréfica 3 Costo de ventas por mes
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> Beneficiosdelaentidad

De acuerdo a la informacion financiera analizada, para e 2015 la empresa presento

beneficios econdmicos después de impuestos por $91.906.435 que representa el 1,1% de los
ingresos del afio, variable que crecio un 39,27% en el afio 2016 al canzado $115.194.637 que
representa el 1,3% de losingresosy en €l 2017 $ 144.891.637 que representa el 1,6% de los

ingresos, creciendo un 25,77% respecto a ano anterior. La utilidad neta antes de impuestos

de laentidad ha sido en promedio 3,2% de |os ingresos en los Ultimos 3 afos.

Al revisar el comportamiento de los beneficios econdémicos que obtiene la entidad se

observa que durante el primer semestre del afio la empresa no genera utilidad sino pérdiday

alcanza su punto de equilibro entre los meses de agosto y octubre, este comportamiento se

da segun lo manifestado por € jefe financiero, debido alos atos costos fijos que maneja la

entidad (personal, servicios, arrendamientos etc.) durante todo €l afio y que se recuperan

principalmente en el mes de diciembre donde obtienen el mayor volumen de ingresos.
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BENEFICIOS ECONOMICOS POR MES

.1]1‘1[111..

ABRIL MAYO JUNIO Julio AGOSTO SEPTIEMERE OCTUERE
9.615 9.035 3.497 59.702 73.634 43,785 20.417

-10.956 42.303 58.085 112.433 8.700 138.484 -51.861
-152.542 341 44.660 77.525 78.736 17.186 11541

Graéfica 4 Beneficios econdmicos por mes
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De acuerdo a los datos presentados anteriormente, la estructura del Estado de

Resultados de la entidad se resume de |a siguiente manera:

ESTADO DE RESULTADOS

12.000.000.000
10.000.000.000
8.000.000.000
6.000.000.000

4.000.000.000

PESOS COLOMBIANOS

2.000.000.000

2.015 2.016 2.017
= UTILUDAD 91.906.435 127.994.041 160.973.821

= COSTO 5.146.529.647 6.207.007.002 6.395.576.887
© GASTOS 3.120.419.948 3.891.240.057 3.668.924.410

Gréfica 5 Estado de Resultados en pesos

ESTADO DE RESULTADOS EN TERMINOS

PORCENTUALES
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# UTILDAD 11% 1,3% 1,6%
u COSTO 61,6% 60,7% 62,5%
u GASTOS 37,3% 38,1% 35,9%

Gréfica 6 Estado de Resultados en términos porcentuales
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3.3 Proceso de I mplementacion de Nor mas I nternacionales de I nformacion
FinancieraNIIF

La organizacion inicid el proceso de implementacion de Normas Internacionales de
Informacion Financiera en el afio 2014 con la contratacion de una empresa de consultoria
contable de la ciudad de Cali, con la cual firmo6 un contrato segin €l cual dicha empresa se
comprometia a realizar las capacitaciones respectivas en estandares internacionales al
persona del érea contable; la elaboracion de politicas contables de la empresa y |a entrega
del Estado de Situacion Financiera de Apertura (ESFA), no obstante segin lo manifestado
por € jefe financiero en la entrevista realizada, € proceso de implementacion no se gecutd
en su totalidad debido a que la firma consultora solo desarroll6 agunas capacitaciones al
persona del area contable sobre las sesiones de NIIF para Pymes y entregé un modelo
estandar de politicas contables, sin embargo no cumplié con la elaboracion del ESFA ni

realizé el acompafiamiento para su preparacion.

La entidad pago un total de veinte millones de pesos ($20.000.000) por las asesorias
efectuadas, 10 cual representd un costo muy alto para la entidad teniendo en cuenta que la
empresa no recibio un beneficio real por este proceso segin lo manifestado por € jefe
financiero: “El valor pagado por e proceso de implementacion de NIIF en la empresa no
significé ninguna utilidad adicional para nosotros, sino por € contrario, un costo que
tuvimos que asumir sin un resultado concreto o valor agregado para la empresa”. Lo
anterior coloca de manifiesto como en e proceso de implementacion de estandares
internacional es en pequefias empresas, trae consi go unaserie de sobrecostos paralas mismas,
generados por la necesidad de contratar firmas externas para apoyo a dicho proceso,
principamente en lo que concierne a tema de capacitaciones debido a que las personas

involucradas desconocen parcia o totalmente |os estandares internacional es.

Las NIIF para PYMEs implican para este tipo de organizaciones, un mayor esfuerzo
por revelar informacién en los reportes financieros que pueden representar incrementos
significativos en las cargas administrativas y asi mismo se generan una serie costos de
transaccion asociados con € cumplimiento de dichos estandares regulatorios, los cuales

fueron omitidos en el momento de establecer como obligatoria la adopcion de estandares
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internacional es para Pymes en Colombia, a diferencia de otros paises como es el caso de La
Union Europea la cual establecié que, para las pymes europeas, la Norma Internacional
podriaresultar costosa, generado una sobrecarga de procesos paralos objetivosy recursos de
estas empresas (Parlamento Europeo, 2013). Por lo tanto, la NIIF para pymes no es
obligatoria en la Union Europea. Decision similar fue tomada en paises latinoamericanos,
como México & cua decidi6 desde € 2011 no adoptar la Norma Internacional de
Informacion Financiera (NIF) para PYMES como resultado del consenso de las opiniones
obtenidas de diversos usuarios de la informacion financiera asi como de los organismos
profesionales y empresariales que estan asociados a CINIF (Consgo Mexicano para La
Investigacion y Desarrollo de Normas de Informacion Financiera, A.C.)

Siguiendo con € recorrido del proceso de implementacion de NIIF en la unidad
empresarial analizada, después de los inconvenientes con la firma de consultoria externa, la
empresa suspendio el proceso deimplementacion de NIIF y durante €l afio 2015y 2016 llevo
la contabilidad como la venia mangjando en afios anteriores bajo normalocal (decreto 2649
de 1993), sin que esto | e significara algun inconveniente o problemas de indole legal, debido
a gue la entidad Unicamente emite Estados Financieros intermedios en e trascurso del afio
para las entidades financieras cuando requiere solicitar financiacién externa y Estados
Financieros definitivos a corte 31 de diciembre para la asamblea de socios a fin de conocer
el resultado final del afo; para depositarlos en la Camara de Comercio por requerimiento
legal; y para fines tributarios con e objetivo de realizar las conciliaciones respectivas para

presentar la declaracion anual de impuesto alarentay demés declaraciones de indole fiscal.

Respecto a tema fiscal, seguin lo expresado por € jefe financiero bajo los estandares
internacionales, surgen diversas partidas contables en los cuales se incrementan las
conciliaciones contables y tributarias. Las normas sobre contabilidad financiera y sobre
contabilidad tributaria han estado siempre interrelacionadas, sin embargo existe un
permanente conflicto entre la informacion financiera que se presenta con propdésito general
y la que se presenta para efectos de determinar y pagar los tributos a Estado. Como se
reconoce en la Revision académica de las normas de contabilidad general mente aceptadas en
Colombia (CEDC, 2001), €l derecho tributario fue un factor de marcada importancia para el

nacimiento y desarrollo de las normas contables en Colombia. LaLey 1314 de 2009 propuso
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laautonomiaentre las normas de contabilidad financieray las normas contabilidad tributaria,
lo que degja a descubierto que estas persiguen fines distintos y, por tanto, deben presentar
informacion diferente, |0 que genera para las empresas un incremento en los procesos

contables que genera mayores costos administrativos

A finales del afio 2016 la empresa contrata a un contador con conocimiento en NIIF
quien terminaderealizar €l proceso de implementacién, construyendo el ESFA y elaborando
las politicas contables junto con la administracion, sin embargo a cierre del 2016 no se
emiten Estados Financieros oficiales bajo NIIF sino bajo norma local debido a que no se
alcanza a terminar € proceso. Finalmente a inicios de 2017 se elaboran los Estados
Financieros comparativos 2015-2016 bajo NIIF, no obstante estos Estados Financieros solo
se elaboran con el fin de cumplir con los requerimiento legales en el caso de ser solicitados
por alguna entidad pero la empresa siguié evaluando sus resultados con e Estados

Financieros bajo normal local.

A partir del aflo 2017 la empresa entra de Ileno a manejar su contabilidad bajo 1os
estandares internacionales y con corte a 2017 se emiten los Estados Financieros oficiales
comparativos 2016-2017 bajo NIIF tal como se manifiesta en las notas contables de la
compafiia del afio 2017: “Los estados financieros de la sociedad BENMOGA & CIA SA.S
han sido preparados de acuerdo con los principios y normas de contabilidad e informacion
financiera aceptados en Colombia fundamentados en las Normas Internacionales de
Informacién Financiera—NIIF y sus Interpretaciones emitidas por e Consgo de Normas
Internacionales de Contabilidad. BENMOGA & CIA SAS, prepara sus Estados
Financieros de acuerdo con las normas legales vigentes, y divulgados en forma oportuna,
de tal manera que reflgjen fielmente su situacion financiera, econémica y satisfagan por
tanto, las necesidades de los usuarios. Se preparan al cierre del periodo contable anual, y
cuando a juicio de la administracion de la sociedad, 1o exijan, con e animo principal de
satisfacer e interés comin del publico en evaluar la capacidad de la compafia, para

generar flujos de efectivo”.
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Lo anteriormente expuesto pone de manifiesto que los usuarios de la informacion de
las pequeias empresas, no son necesariamente los que ha considerado el Marco Conceptual
del IASB, € cual establece claramente que:

El objetivo de la informacion financiera con propdsito genera es proporcionar
informacion financiera sobre la entidad que informa que sea Util alosinversores,
prestamistas y otros acreedores existentes y potenciales para tomar decisiones
sobre el suministro de recursos a la entidad. Esas decisiones conllevan, comprar,
vender o mantener patrimonio e instrumentos de deuda y proporcionar o liquidar
préstamosy otras formas de crédito. (IASB, 2010)

Con este objetivo propuesto se establece que €l enfoque del |ASB es buscar privilegiar
las necesidades de informacién de los proveedores de capital, por o tanto, es claro que ta
propésito esta orientado a las entidades que participan en los mercados financieros, que
cotizan en bolsa y cuyo objetivo es atraer futuros inversores, no obstante este proposito
desconoce las realidades y objetivos propios de las pequefias y medianas entidades que no
buscan atraer inversores ni capitales externos a la misma organizacion, puesto que, en
muchos casos y tomando como referencia la entidad analizada, son empresas familiares que
buscan fortalecer su cadena productiva 'y comercial, y no estan interesados en que terceros
hagan parte de las estructura patrimonial de la entidad, razon por la cual es evidente que €
objetivo de lainformacion financiera establecido en el Marco Conceptual del IASB deja por
fueralos multiples usuarios y propositos de lainformacion contable y financiera que pueden
tener las Pymes de acuerdo a sus necesidades y realidades particulares segun los contextos

en los que se desarrollan.

Empero, estos propdsitos nos han sido siempre asi, € proyecto original del 1ASB,
reconocia diferencias en los entornos econdmicos de los diferentes tipos de empresas, tal

como se puede observar en sus objetivos iniciales, los cuales eran:

a) Desarrollar, buscando en €l interés publico un conjunto Unico de estandares globales
de contabilidad, comprensiblesy de cumplimiento forzoso que requieran alta calidad,
para generar informacion comparable y transparente en los reportes financieros de
propésito genera y en otro tipo de reportes, con el fin de ayudar a los participantes
de los mercados de capitaes en € mundo y a otros usuarios a tomar decisiones

economicas;
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b) Promover € uso y aplicacion rigurosa de tales estandares;
c) Cumplir los objetivos asociados con (a) vy (b), considerando, cuando sea necesario,

las necesidades particulares de las peguefias y medianas entidades y de economias

emergentes; y, (subrayado fueradel texto)
d) Llevar laconvergencia entre las normas contables nacionalesy las NIC-NIIF, hacia
soluciones de ata calidad
Estos objetivos iniciales mutaron, y encontramos que | os actuales objetivos de la IFRS

Fundation son:

a) Desarrollar, buscando en € interés publico, un Unico conjunto de normas contables de
caracter mundia que sean de alta calidad, comprensiblesy de obligado cumplimiento, en
las que se exija informacion comparable, transparente y de alta calidad en los estados
financieros y en otros tipos de informacion financiera, con € fin de ayudar a los
participantes en los mercados de capitales de todo e mundo, y a otros usuarios, a tomar
decisiones economicas;

b) Promover e uso y laaplicacion rigurosa de tales normas; y

c) Producir la convergencia de las normas contables nacionales y de las normas
internacionales de contabilidad y las normas internacionales de informacion financiera,

hacia soluciones de alta calidad.

Al respecto Luis Herrera (2012) establece que: “La principal diferencia entre unosy
otros objetivos radica en € abandono de la intensién de considerar las necesidades
particulares de las pequeias y medianas entidades y de economias emergentes, generando
que la balanza se incline hacia los intereses internacionales, en la mayoria de veces en

detrimento de |as naciones que implementan e conjunto de prescripciones” (p. 69).

Las Normas Internacional es de Informacién Financiera fueron establecidas y pensadas
por un organismo supranaciona con el objetivo de lograr una comparabilidad de la
informacion financiera que permita mitigar el riesgo para los inversionistas, por lo cual es
claro que las NIIF han estado dirigidas y disefiadas desde sus comienzos para un grupo de
usuarios de informacién especificos, sin considerar las necesidades de informacion rea que

reguieren entidades propias de cada pais como las micro, medianas y pequefias empresas en
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Colombia, las cuales no pueden ser enmarcadas dentro de la misma regulacion que las
grandes empresas, tal como lo expone World Bank y Balberg Group, citado por Gomez
(2016), “las MIPYMES no constituyen un grupo homogéneo que pueda ser caracterizado de
manera general en el ambito global, simplemente por variables financieras de su operacion o
estructura interna” (p. 19). Por anterior teniendo en cuenta que éste tipo de empresas tienen
caracteristicas totalmente diferentes alas empresas cotizadas, requeriran por o tanto un tipo

de informacion diferente, asi lo refiere (Gomez, 2016):

La NIIF de PYMES fue desarrollada bajo la prioridad de simplificar los
tratamientos y requerimientos exigidos en las NIIF plenas. Es decir, se asumio
que las PY MES requieren menos informacion que las grandes empresas. Quizés
otra interpretacion sobre esta linea de accion, seria sefialar que se consider6 que
estas empresas no estan en capacidad de producir la misma informacion, por €
grado de complgjidad técnica de los tratamientos. Ambas posiciones podrian ser
incorrectas. Las PYMES no requieren menos informacion contable y financiera
gue las grandes empresas. requieren unainformacién distinta. Por supuesto, exigir
alas PYMES informacion para satisfacer necesidades de inversores en mercados
financieros, es poner una carga de costos de informacién, sin beneficios reales.
De dli que la segunda justificacion también seria erronea. Exigir un tratamiento
mas sencillo alas PY MES, que estdtambién dirigido aproducir informacion para
los mercados financieros, aunque sea més fécil que e requerimiento original,
también es un sobrecosto y no genera utilidad informativa. (pp. 22-23)

Las Pymes se han visto obligadas a implementar éstas normas de informacion
financiera para producir reportes dirigidos a potenciales inversionistas, cuando en larealidad
éstas empresas no tienen interés alguno en atraer capital exterior puesto que son empresas
familiares cuyo objetivo no es entrar a competir en los mercados financieros sino fortal ecer

su cadena de produccién amediano y largo plazo.

3.4 Principales cambiosen los Estados Financieros bajo NI 1 F

Con € fin de obtener la evidencia necesaria acerca de los cambios en los Estados
Financieros preparados bajo norma local y bajo los estandares internacionales, se realizé la
revision del Estado de Situacion Financiera y e Estado de Resultados Integral con sus
respectivas notas de los arios 2015, 2016 y 2017, los cuales fueron suministrados por € jefe
financiero de la entidad. Para efectos de este estudio no se tuvieron en cuenta el Estado de
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Cambiosen el Patrimonio ni e Flujo de Efectivo debido a que estos Estados Financieros solo
se encuentran para €l periodo 2017 bajo estandares internacionales y no eran elaborados en
los periodos anteriores por |o cual no es posible realizar un comparativo de los cambios en

latransicion normaloca aNIIF.

Una vez andizados los Estados Financieros tanto en su forma como en contenido y
revisadas las notas a los Estados Financieros se encontraron |os siguientes cambios.

1. Encuanto alaforma de presentacion de los Estado Financieros:

» Se cambia el nombre “Balance General Clasificado” por “Estado de Situacién
Financiera” y de “Estado de Resultados” por “Estado de Resultados I ntegral”.

» LosEstados Financieros presentados bajo normal local se preparaban Uni camente por
el ano respectivo y los Estados Financieros bajo estandares internacionales se
encuentran presentados de forma comparativa e afio respectivo con e ano
inmediatamente anterior.

2. Reclasificacion en los nombres de las cuentas contables:

» Se reclasifica la cuenta “disponible (caja y bancos)” por “efectivo y equivalentes
de efectivo”.

» Se reclasifica la cuenta “deudores” por “cuentas comercialesy otras cuentas por
cobrar”.

> Ingresa la cuenta “activos por impuestos corrientes” que no se encuentra en los
estados financieros bajo normalocal.

» Se reclasifica la cuenta “obligacionesbancarias” por “préstamosy financiaciones”.

» Se reclasifica la cuenta “proveedores” y “costosy gastos por pagar” por “cuentas
comercialesy otras cuentas por pagar”.

» Se reclasifican las cuentas “retencion en la fuente”, “impuesto a las ventas
retenido” e “impuestos por pagar” por “pasivos por impuestos corrientes”.

» Se reclasifica la cuenta “retencionesy aportes nomina” y “obligaciones labor ales”

por “pasivo por beneficios a empleados”.
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3.Ajustes realizados en €l Estado de Situacion Financiera de Apertura (2015):

» Propiedades, planta y equipo: Se realiza guste a valor en libros de las construcciones
y edificaciones que poseiala entidad representadas en dos locales comerciales, los cuales
se encontraban valorados a costo histérico (precio original de compra sin gjustes por
cambios de valor) por $550.638.762 y una vez realizada la valoracién a valor razonable
el cual se puede entender como “...el precio que seria recibido por vender un activo o
pagado por transferir un pasivo en una transaccion ordenada entre participantes de
mercado en la fecha de la medicion” (IFRS 13, 2011, numeral 9, p. 11), mediante un
avaluo realizado por un perito de lalonja, se establecio € valor de las construcciones y
edificaciones por un valor de $1.699.022.186, valor que sellevo a ESFA contrautilidades

acumul adas.

» Gastos Diferidos — Per-operativos. Se elimina e valor acumulado en la cuenta gastos
pre operativos, originada por el montaje pre operativo de nuevas tiendas el cual ascendia
a$ 285.478.355,34, este gjuste se realiza por que dicho rubro no cumple con los criterios
para ser reconocido como un activo bajo estandares internacionales, dicho valor se lleva

contra la cuenta de utilidades acumul adas.

Con lo anterior se puede observar que en el proceso inicia de implementacion de
estandares internacionales la empresa solo realiza dos ajustes monetarios, siendo € més
representativo el de cuenta de propiedad plata y equipo cuyo valor en libros comparado con
el valor de mercado de dichos activos presentaba una diferencia significativay con € guste
realizado en el elaboracion del ESFA permitio a la empresa incrementar €l valor de sus

activos.

L os estados financieros analizados y que son presentados en el siguiente apartado dejan
de manifiesto que la mayor parte de los cambios introducidos en la entidad con la
implementacion de NIIF para PY MES, son mas de forma en |a presentacion de los mismos,
gue cambios representativos en la informacion revelada por la entidad. En este sentido es

importante resaltar como las pequefias entidades terminan siendo condicionadas por los
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estandares regul atorios impuestos | os cual es exigen presentar y revelar unainformaciénigual
paratodas |as entidades, dgjando a un lado |as necesidades particulares de informacién y los
usuarios de la misma, a su vez este tipo de informacion privilegia a terceros externos a la
empresa como los futuros inversores con lo cual |os reportes financieros se estructuran como
unarealidad creada por cada entidad seguin lo que desea mostrar €l exterior, de esta manera,
la informacion, como expresion linglistica, constituye un discurso que crea la realidad
(Foucault, 1897), con lo cua lainformacion que se proporciona en los estados financieros,
terminan atendiendo a unos objetivos genéricos, planteadas por las presiones regulativas de

un mercado financiarizado y no atendiendo alas necesidades y objetivos de la entidad.
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ACTIVO

DISPONIELE

CAJA
BANCOS

DEUDORES
INVENTARIOS

TOTAL ACTIVO CORRIENTE

NO CORRIENTE
DEUDORES LARGO FLAZO

ACTIVOS FIJO3
FROFIEDAD FLANTA Y EQUIFO

OTROS ACTIVOS

INTANGIELES
DIFERIDOS

TOTAL OTROS ACTIVOS

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE

TOTALACTIVO

BENMOGA & CIA. 5.A.5.
MIT. 900.355.514-2
BATANCE GEMERAL CLASIFICADO
A 31DE DICIEMBRE DE 2015

Muta

200,855,564.70 1
2B6,B65,053.07 1

175,700.14746 2

375,782,649.54

G

1,132,303,316.77

790,033,074.72 2

501,743,212.93

14,001,637.00

248 419.713.00
262,421 400,00

1,563,197,687.65

2,695,501,004.42

PAZIVO

PASIVO CORRIENTE
OBLIGACIONES EANCARIAS
PROVEEDORES

COSTOS Y GASTOS POR PAGAR
DIVIDENDOS POR PAGAR
RETEMNCION EN LA FUENTE
IMPUESTO A LAS VENTAS RETENIDO
RETENCIONES Y APORTES NOMINA
ACREEDORES VARIOS

IMPUESTOS POR PAGAR
OBLIGACIONES LABORALES

OTROS PASTVOS

TOTAL PASIVO CORRIENTE

PASIVO LARGO PLAZO
OBLIGACIONES BANCARIAS
ACRREDORES VARIOS

TOTAL PASIVO LARGO PLAZO

TOTAL PASIVO

PATRIMONIO
CAFPITAL

REESERVA LEGAL
UTILIDAD DEL EJERCICIC
UTILIDADES ACUMULADIAS

TOTAL PATRIMONIO

TOTAL PASIVO Y PATRIMONNIO

200,698.60
£29,003,452.00
447,995.450.64
21,138,932.00
41,990,052.95
4.019,111.89
9,940,358.20
15,054,134.00
131,249,619.78
92,191,840.00
59,137,365.00

1,471,921, 138.06

390,007 301.00
280.048.314.07

§589,045,705.07

2,360,966 543,13

200,000,000.00
39,196,081.20
95,338,080.00
0.00

334,534,161.29

2,6%5.501,004.42

Boea

BENMOGA & CIA. 5.AS.

WNIT. 900.355.514-2

ESTADO DE RESULTADOS DEL 1 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2015

INGRESOS

VENTA ROPA y ACCESORIOS

TOTAL INGRESOS

MENOQS COSTO DE VENTAS

ﬁTlleD BRUTA EN VENTAS

MENOS GASTOS DE ADMINISTRACION
MEMNOS GASTOS DE VENTAS
UTILIDAD OPERACIONAL

MENOS OTROS EGRESOS (gastos bancarios,
comisiones taretas, e intereses)

MAS OTROS INGRESOS

UTILIDAD DEL EJERCICIO ANTES DE
IMPUESTOS

IMPUESTO DE RENTA
IMPUESTO CREE

UTILIDAD NETA

$ 8,237,392,246.00

$ 8,237,392,246.00

$5.146,529,647.00

$ 3,090,862,599.00

5 933,903,605.91

§1.817.403,102.82

$ 339,555,890.27

$ 282,042,593.89

$ 121.463,7683.62

$ 178,977,080.00

$ 56,205,000.00

$ 27,434,000.00

$ 95,338,080.00

Nota

10

11

12

13

14



ACTIVO

DISPONIBLE

CAJA
BANCOS

DEUDORES

INVEMNTARIOS

TOTAL ACTIVO CORRIENTE
NO CORRIENTE

DEUDORES LARGO PLAZO

ACTIVOS FIJOS
PROPIEDAD PLANTA Y EQUIPO

OTROS ACTIVOS
[NTAMNGIELES
DIFERIDIOS

TOTAL OTROS ACTIVOS

TOTALACTIVO NO CORRIENTE

TOTAL ACTIVQ

BENMOGA & CIA. 3.AS.
MIT. 900.355.514-2
BALANCE GENERAL CLASIFICADO
A 31 DE DICIEMBRE DE 2016

199.637.288,00
107.618.479.53

128.213.433,21

245,635.935,10

A81.105.135,84

651.088.688,25
795.432.420,57
Q00

TI686.661.20

79.686.661,20

1.526.207.770,02

2.407,312,905,86

PASIVO

PASIVO CORRIENTE
OBLIGACIONES BANCARLAS
FROVEEDORES

COSTOS Y GASTOS POR PAGAR

CUENTAS POR PAGAR A SOCIOS ACCIONL

DIVIDENDOS POR PAGAR
RETENCIONEMN LA FUENTE
IMPUESTC A LAS VENTAS RETENIDO
RETENCIONES Y APORTES NOMINA
IMPLESTOS POR PAGAR.
OBLIGACIONES LABORALES

OTROG PASTVOS

TOTAL PASIVO CORRIENTE

PASIVO LARGO PLAZQ
OBLIGACIONES BAMNCARIAS
ACRREDORES VARIOS

TOTAL PASIVO LARGO PLAZOQ

TOTAL PASIVO

PATRIMONIO
CAPITAL

RESERVA LEGAL
UTILIDAD DEL EJERGCO
UTILIDADES ACUMULADAS

TOTAL PATRIMONIO

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO
o S

2.3Z21.050,00
289,000.061,00
195,201.603,64
72390159
58.381.963,50
43,044 962,39
2084.884,70
2655.272.96
182.648.265,31
7H.456.252,00
49.,636.802,00
1.175.821. 366,50

677 827 99800
186.473.419,0F
564.301.417,07
2.040.122.783,57
200.000.000,00
3% 196.081,29

127.994.041,34
0,00

367.190.122,63

2.40’?.312_906!21}
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BENMOGA & CIA. S.A S,
INIT. 900.355.514-2

ESTADO DE RESULTADOS DEL 1 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016

INGRESOS

VENTA ROPA y ACCESORIOS

TOTAL INGRESQOS

MENOS COSTO DE VENTAS

UTILIDAD BRUTA EN VENTAS

MENOS GASTOS DE ADMINISTRACION
MENOS GASTOS DE VENTAS
UTILIDAD OPERACIONAL

MENOS OTROS EGRESOS (gastos bancarios,
comigiones tarjetas, e intereses)

MAS OTROS INGRESOS
UTILIDAD EJERCICIO ANTES DE IMPUESTOS

PROVISION IMPUESTO DE RENTA
PROVISION IMPUESTO CREE

UTILIDAD NETA

$ 0.949.814.426,00

$ 9.949.814.426,00

$6.207.007.002,44

$ 3.742.807.423,56

$ 964.853.388,68

$2576.789.871,75

$ 201.164.163,12

$ 238.266.846,48

$ 276.426.674,70

$239.323.991,34

$ 81.860.257,00

§ 29.469.683,00

$127.994.041,34

Nota

10

1

12

13

14



5 Benmoga & Cia.

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

{valores expresados en pesos colombianos]

Motas A 31 de diclembre de

ACTIVO CORRIENTE

Efecdvo y equivalentes de efectivo 4 507 258.767 G25.030.155
Cuentas comerciales ¥ oras cuentas por cobyar 5 To.719.524 2279085000
Actvas por impuestos corrientes & 51,493 909 32992 709
Inwentarios 7 245 635935 208.161 944
TOTAL ACTIVD CORRIENTE [ BHLIO5.136 % 1094, 149, 808
ALCTIVOS NO CORRIENTES

Cuentas comerciales ¥ oras cuentas por cobrar 5 651.088 659 372.H9.594
Propiedades, planta y equipo ] 1596, 159 845 1296.679.960
Oros actives 9 F9.6886.661 11462 220
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE § 2326965194 % 1.6HL03B.TTH
TOTAL ACTIVO £ 3.208.070.330 % 2.775.1B8.586

PASIVO CORRIENTE

Préstamos ¥ financiaciones 10 2.321.050 1295174
Cuentas comerciales v oiras cuenias por pagar 11 BH6.E5T.028 S06.H14.546
Pasivos por impuestos correntes & 227778112 321.13%9.810
Pasivo por beneficios a empleados 12 TH.456.252 91.5609.282
Oros Pasives 13 49,636,002 &4.707 B01
TOTAL PASIVD CORRIENTE £ LO45.049244 3% YHE.526.613
PASIVO NO CORRIENTE

Préstamos ¥ Ainanclackones 10 67T.HIT 998 1B2.251.810
Cuentas comerciales v oras cuentas por pagar 11 172458 542 2THAT1 908
TOTAL PASIVO NO CORRIENTE ¥ 45.0731.540 % 460723718
TOTAL PASIVD ¥ 2.040.122.783 § 1446250331
LCapltal 200000, 000 200,000,000
Reservas 51995 485 L1L.995.485
Udlidad acumulada BOO.75T 424 915952 061
Udlidad del efercicia 115.1%4.637 160990708
TOTAL FATRIMONIO £ L1a7.947.547 § 1.328.938.254
TOTAL PASIVD MAS PATRIMONID ¥ 3208070330 § 2.775.188.586

Ladk niias som narte bateeral die i eedes MnassSerns

%%’Benmaga & Cia.

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRAL
Del 10 de enero al 31 de diciembre

(Valores expresados en pesos colombianos) Notas

Ingresos por ventas B 9.543 814.426.0 10.023.547.249
Costo de Ventas 14 6.207.007.002.4 6.395.576.887
Gastos de Admmistracion 15 964.853.389 T758.709.611
Gastos de Ventas 15 2.576.789.872 2576060944

276.426 675 201944 756

Oros Egresas 15 238.266.846 203.184.854

IMPUESTO NETQ DE RENTA 111.329.950 130.969.000

12.799.404

RESERWVA OBLIGATORIA




3.5 Revisiéon de Politicas Contables

Como parte final del estudio de caso, en el examen de lainformacion financiera de la
compariia, se reviso e manual de politicas contables, con el fin de determinar la aplicabilidad
en términos practicos de las politicas que ha disefiado la empresa bagjo los estandares
internacionales de informacion financiera. Las politicas especificas revisadas fueron:
“Efectivo y equivalentes de efectivo”, “Cuentas por Cobrar”, “Inventarios”, “Propiedad

planta y equipo” “Intangibles” e “Ingresos”.

Efectivo y equivalentes de efectivo: La politica adoptada por la entidad se aplica en
la mayor parte de su contenido, reconociendo en esta cuenta las partidas que representan €l
mayor grado de liquidez parala entidad, como lo es el dinero que posee en cgjay bancos, y
gue se reconocen a costo historico, segun en valor recibido por concepto de ventas que es €l
principal medio de ingreso de efectivo que tiene la empresa. Por otra parte se encuentra que,
aunque laentidad manifiesta en su politicaque: “Se reconocera como equivalentes al efectivo
cuando se posean inversiones a corto plazo de gran liquidez, que son facilmente convertibles
en importes determinados de efectivo, estando sujetos a un riesgo poco significativo de
cambios en su valor”, la entidad no manegja ninguna clase de inversiones a corto ni largo
plazo y no planea hacerlo a futuro hasta el momento de este estudio, debido a que no es la
naturaleza de su objeto social y l0s socios no tienen interés de generar inversiones en

entidades o titulos externos a ella misma

Para efectos de |a presentaci on de estados financiero la cuenta se sigue manejando bajo
los mismos criterios que se realizaba antes de la aplicacion de | os esténdares internacional es
y solo sufrié un cambio de forma en su nomenclatura que era “Disponible”, tal como se

mencionod anteriormente.

Cuentas por cobrar: Laentidad hadeterminado que parala medicion posterior de las
cuentas por cobrar, “se mediran al costo amortizado bajo € método del interés efectivo,
cuando se constituya efectivamente una transaccion financiera, es decir, cuando se financie
al cliente mas alla de los términos normales del crédito (mayor a 90 dias), se descontara €l

valor dela cuenta por cobrar utilizando unatasa deinterésefectiva, certificada por el Banco



de la Republica”, no obstante dicha politica no se pone en préctica debido a que la entidad
maneja todas sus ventas a contado y no existe financiacion para los clientes por o cual la
medicién al costo amortizado no serequiere, deigual maneraalosempleadosno selesrediza
créditos en efectivo, Unicamente préstamos para compra de ropa en |os establecimientos de
la entidad, la cual es descontada el mes siguiente por némina, razon por la cual para estas

cuentas tampoco se aplica el deterioro.

De acuerdo a la revisién realizada € manegjo de las cuentas por cobrar que posee la
entidad, se sigue readlizando de la misma manera tanto antes como después de la
implementacion de estandares internacionales, dejando entre ver que la politica de cuentas
comercial es se estableci 6 por requerimiento normativo més no por € uso que laentidad hace

delamisma.

Inventarios. La politica de inventarios establece que “la medicion inicial de los
inventarios sera su costo de adquisicion en el cual debe incluir los demas costos en que se
haya incurrido y que sean necesarios para que se encuentren en condiciones optimas para
su uso final que seréa la venta y, la medicién posterior sera € menor entre el costoy €l valor
neto realizable, por lo cual la valoracion de inventarios al final del afio se debe realizar al
menor valor entre el precio de mercado y €l costo de adquisicién”. La politica de inventarios se
cumple, sin embargo segun la informacion analizada, en € Estado se situacion Financiera solo
se ve reflgjado el valor de los inventarios de los locales LEVIS y OFF CORSS los cuales son
inventarios propios que adquiere la empresay que estan bajo su control y riesgo, mientras que
los inventarios de las 10 marcas restantes se manejan bajo e concepto de mercancias en
consignacion de acuerdo a los contratos establecidos con las franquicias. Por esta razén s bien
los inventarios fisicos se encuentran en los locales y estén disponibles para la venta, la entidad
No reconoce estos i nventarios como activos, debido alo establecido en el concepto 1313 del 2014
emitido por el Concejo Técnico de la Contaduria “En un contrato de consignacion el
consignatario recibe del consignador o comitente, un producto o mercancia en calidad de
consignacion para su venta o administracion pero no puede considerarlo como activo dado que

no controla los beneficios econémicos principales que se espera obtener de ellos”.
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Serealizd larevision de los contratos con | as franquicias donde se corrobora que el mayor
porcentaje de los beneficios econdmicos derivados de las ventas de las mercancias es obtenido
por lafranquiciay deigual manera el control y riesgo de las mercancias |0 asume ésta, como en
el caso de las mercancias de fin de temporada que no son vendidas, la cuales son devueltas ala
franquiciay laentidad no debe asumir los riegos de los productos no vendidos. Para los casos de
perdida, robo o siniestros que puedan afectar las mercancias segin € contrato de franquicia la
entidad debe adquirir una poliza que cubra estos eventos, sin embargo el beneficiario de las
polizas es la franquicia. Lo anterior sustenta que aunque la entidad posee las mercancias, €
control y riesgo de las mismas lo posee la franquicia y es quien las reconoce en sus Estados
Financieros como activo. De acuerdo a lo anterior la entidad sigue realizando el mismo
tratamiento contabl e respecto al reconocimiento y medicion de susinventarios, tal como lo hacia

antes de laimplementacién de estandares internacional es.

Frente a tema de mercancias dadas en consignacién es importante resaltar que existen
diversas posturas parasu reconocimiento en el estado de situacion financiera, puesto que mientras
el Concejo Técnico de la Contaduria de acuerdo a lo estipulado en su concepto 1313 del 2014
tal como se menciond anteriormente establece que dichas mercancias no se deben reconocer
como un activo, otras entidades pueden establecer segin sus politicas contables propias y de
acuerdo a la definicion de activo bajo estandares internacionales donde se menciona que: “Un
activo es un recurso controlado por la entidad como resultado de sucesos pasados, del que la
entidad espera obtener, en e futuro, beneficios econdmicos”, las mercancias en consignacion
deberian reconocerse como un activo de la entidad que los recibe y los tiene bajo su “control”
para la venta. Esta libertad de eleccion de politica contable genera que dos empresas bajo sus
mismas caracteristicas puedan presentar informacion financiera diferente de acuerdo a lo que
cada una considere que representamejor su realidad econdmica, bajo este entendido esinevitable
preguntarse, donde queda el objetivo de comparabilidad de la informacién financiera que
promulgade primeramano el |SB en sumarco conceptual, si con lalibertad de politicas contables
se pueden presentar en una misma entidad, tantas realidades contables como sistemas y métodos

de valoracion existan.

La entidad analizada ha decidido dentro de sus politicas contables, no reconocer las

mercancias dadas en consignacion como parte de sus activos, debido a que dicha informacion
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bajo su criterio incrementariaen un valor demasiado alto susactivosy no representarialarealidad
de laentidad; esta decision muestra que existe prudenciaen el reconocimiento de losinventarios
y asi mismo existe prudencia en la valoracion de inventarios cuando se afirma que estos se

registran a menor valor entre €l precio de mercado y el coste de adquisicion.

Propiedad, Planta y Equipo: Para la entidad “Las propiedades, planta y equipo se
presentan al costo menos la depreciacion acumulada y pérdidas acumuladas. Se consideran
capitalizables, o parte del costo historico de los activos, todos los costos directamente
atribuibles a la ubicacion del activo en €l lugar y en las condiciones necesarias para que
pueda operar delaforma prevista por la Compafia”. Los activos Propiedad, Plantay Equipo
Se reconocen segun la politica contable establecida y siguiendo las directrices formuladas en
laseccion 17 delas NIIF para Pymes, por o cual el reconocimiento inicial serealizaal costo
historico mas todos los costos directamente atribuibles, no obstante la entidad no tiene la
posibilidad de capitalizacién de | os costos financieros generados en la adquisicion de dichos
activos, los cuales para esta entidad asi como para muchas Pymes la mayor parte de sus
activos fijos se adquieren via endeudamiento bancario, o0 con otros prestamistas, que es la
fuente de financiacion por excelencia para las micro empresas, no obstante debido a un
tratamiento asimétrico presente en lanormaentre las NIIF plenay las NIIF Pymes mientras
gue los costos financieros en la adquisicion, construccion o desarrollo de activos de
Propiedad, Planta y Equipo pueden ser reconocidos como mayor valor del activo, cuando
este sea apto, en las empresas cotizadas (segun laNIC 23, IASB, 2015b), laNIIF de Pymes
no permite tal tratamiento. Tales desembolsos deberan ser tratados como gasto del periodo
en las Pymes (Seccion 25, NIIF de PYMES; IASB, 2016).

Este tratamiento diferencial, no permite alas PYMES diferir en el tiempo los efectos
de esa financiacion (por lavia de la depreciacion), impactando en el corto plazo € resultado
de estas empresas, para €l caso de la entidad analizada, ha pagado en promedio los Ultimos
tres afios cien millones de pesos por costos de financieros parala adquisicion de sus activos
fijos, los cuaes impactan fuertemente los beneficios econdmicos de la entidad a final del

periodo.
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En cuanto a método utilizado parala depreciacion de las propiedades, plantay equipo
laentidad hadefinido en sus politicas, utilizar el método de linearecta, € cual sehautilizado
desde que inici6 operaciones la empresa y no sufrié modificaciones con la implementacion
de estdndares internacionales; en cuanto alavida Util lamayoria de los activos conservan |os
mismos afios con |os que se venia cal culando la depreciacion, solo sufrié cambios los activos

de la cuenta “Construccionesy edificaciones" que paso de unavida Util de 10 a 50 afios.

Intangibles. De acuerdo alo establecido en sus politicas, la entidad considera como
intangible aguel ““activo identificable, de caracter no monetario y sin apariencia fisica...
[y]..., reconocera un activo intangible, si y sélo si cuando:

a) Esprobable que cualquier beneficio econdmico futuro asociado con la partida llegue
0 salga de la entidad;

b) La partida tiene un costo o valor que pueda ser medido con fiabilidad.

c) El activo no es resultado del desembolso incurrido internamente en un elemento
intangible.

BENMOGA & CIA SAS, no reconocera como activos intangibles, los formados por la
misma entidad (plusvalias internas), tales como Good Will, Know How, marcas, patentes,
etc., aungque estén registrados y valorados, ni se reconoceran como activos aquellas
erogaciones de periodos anteriores’. De acuerdo asu politicay alo establecido en laseccién
18 de NIIF paralas Pymes, la entidad solo reconoce | os activos intangibles adquiridos como
lo son las licencias de programas informaticos y los derechos adquiridos por medio de los
contratos de franquicia, sin embargo no puede reconocer como intangible su marca propia
gue hasido formada (BLESSCARD) debido aque € estdndar internacional no lo permite, lo
gue genera que exista otro tratamiento diferente con las NIIF plenas, lo cua conlleva que
todos |os desembol sos generados en la creacion interna de intangibles deben ser reconocidos
como gastos del periodo afectando € resultado, mientras que por su parte, en la NIC 38-
Intangibles (IASB, 2015b), se permite a las empresas que siguen las NIIF plenas activen los
desembolsos de |la fase de desarrollo. De esta manera, segun lo mencionado por GOmez
(2016) “se proscriben las actividades de investigacion y desarrollo en las PYMES,
lanzandolas a la simple copia 0 a quedar relegadas frente a las grandes empresas, a

obstaculizar las actividades de generacion de conocimiento e innovacion, por los efectos
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financieros que implicaria emprender dichos procesos (llevar todos los costos como gasto,

periodo a periodo)”.

Ingresos: Los hechos econdmicos son reconocidos por e sistema de causacion o por
acumulacion observando | as normas bési cas de la prudencia, segun este principio losingresos
y egresos se registran cuando se causan, independientemente de que se hayan cobrado o
pagado en efectivo o su equivalente. Todas las ventas se realizan al por menor en los puntos
de venta de la compafiia con pago a contado, por lo cual los ingresos solo se reconocen en
el momento de que se hace efectiva la venta entregando e producto a cliente final. La

politica se aplica en lareaidad de conformidad con lo establecido.

Por otra parte la entidad maneja un tipo de venta de bonos que se denominan “Bonos
Blesscard”, los cuales el cliente puede adquirir y recargar por el valor del efectivo que desee
y con dicho bono realizar compras en cualquierade los 15 puntos de venta, estetipo de ventas
No se reconocen como ingreso debido a que hay ingreso de efectivo o0 equivalentes, pero no
serealiza entrega de inventarios por o cua se reconocen como pasivos hasta el momento en
el cual se entreguen las mercancias. Cuando se redlicen las entregas, se da de bagja el pasivo
total o gradualmentey se reconoceran |os respectivosingresos. Laentidad ha establecido este

manejo en sus politicas contable y se aplica de la misma manera en la practica.

Respecto al costo relacionado con las ventas, la entidad ha establecido que: “Se
reconocera el costo venta, en el momento que se realice efectiva una venta de los productos
terminados™, no obstante en la préactica el costo de ventas solo se reconoce a final de cada
mes, debido a que su valor solo se conoce unavez e proveedor (franquicia) emite lafactura
de ventay por ser mercancias en consignacion la franquicia solo realiza la venta efectiva de
las mercancias a la entidad en  momento en que las mismas son vendidas al cliente final,
una vez recibida la factura de las mercancias vendidas se procede a reconocer € costo de

ventas.

La anterior revision de las politicas contables de la entidad, contrastadas con su
aplicacion préactica, pone en evidencia que existen algunas diferencias entre las politicas
implementadas por obligacion siguiendo las directrices de las normas internacionales y las
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précticas contables |levadas a cabo en € proceso de preparacion de lainformacion financiera
delaentidad; es asi como paraalgunas partidas se han establecido politicas que no se utilizan
como en el caso de “efectivo y equivalentes de efectivo” y “cuentas por pagar”, las cuales
cuentan con una serie criterios que no son practicables pues no comulgan con la naturaleza

operativa de la entidad.

Asi mismo encontramos que muchas politicas no dan respuesta a las necesidades de
informacion de la entidad puesto que son una simplificacion de las Niif plenas que generan
una asimetria con las Niif Pymes y terminan significando inconsistencias entre la
informacion de unas y otras entidades, como en el caso de “propiedad, planta y equipo” e
“intangibles”, cuyo tratamiento bajo estandares internacionales favorece las entidades que
manejan Niif plenas pero termina castigando los resultados de las Niif Pymes ante la
imposibilidad de activar algunos de los egresos del periodo.

Finalmente encontramos que la libertad de politica contable, junto con los diversos
sistemas y métodos de valoracion existentes, genera una diversidad de representaciones
contables frente a un mismo hecho econdémico, —como lo evidenciado en el tratamiento
contable de la partida de “inventarios”—, lo cual dega en evidencia que € principio de

“comparabilidad” que promulga el IASB esinoperante en este tipo de entidades.

Todo lo anterior nos permite discernir como las Niif para Pyme se tornan impertinentes
en empresas que no operan en mercados financiero sino que se fundamentan en actividades
productivas y comerciales que requieren otro tipo de informacion que dé cuenta de su

realidad econdmica.
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4 CONCLUSIONES

1) La financiarizacion se consolida hoy como una nueva forma de gubernamentalidad o
de gestion de la vida, que ha emergido como una variante del “poder”, entendido éste
bajo la dptica Foucaltiana, como &l conjunto de las préacticas desarrol ladas con el objetivo
de gobernar alos otros, y que se ha manifestado de diferentes formas a lo largo de la
historia, pasando por € poder soberano que prohibe y sanciona; € poder disciplinario
quedisciplinay vigila; e biopoder que buscaintervenir lavidadelasmasasy por ultimo
la gubernamentalidad que se desarrolla como una nueva forma de gobierno basadaen la
gestion de la vida, la cual gira en torno alos flujos productivos y mas precisamente en
funcion de un capitalismo financiarizado surgido alaluz delastrasformacién del modelo
de acumulacion basado en la produccion capitalista, que después de pasar por una fase
artesanal e industrial, ha entrado en una fase de reproduccion del capital en la cua la
exacerbacion de las finanzas hallevado ala pérdida de preeminencia de la economia de

intercambio y de la produccién.

2) Los grandes cambios suscitados en la economia global, y el ascenso a poder de las
finanzas de mercado, han modificado de manera sustancia las relaciones de poder a
nivel mundial, generando un desplazamiento de la hegemonia de los Estados Nacion y
mas concretamente un reordenamiento de la funcién reguladoradel Estado en manos de
unaserie de organi smos supranacional es que se han otorgado €l poder paraemitir normas
y regular e mercado, en este contexto la NAFI (nueva Arquitectura Financiera
Internacional) se consolida como el agente por excelenciaparaemitir normas de caracter
financiero anivel internacional —funcidn que otrora ostentaban |os Estados Nacion—y
que promulgan normas las cuales privilegian los interés de ciertos actores de los
mercados financieros, como es el caso de las Normas Internacionales de Informacion

Financiera (NIIF).
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3) La contabilidad como instrumento de racionalidad del capital, no ha escapado de las

4)

trasformaciones de los sistemas de produccion y de los cambios en las relaciones de
poder, es asi como la contabilidad patrimonial que intervenia los hechos del pasado,
sobre la base del costo histérico y que tenia como finalidad generar una veracidad
econdémica para la toma de decisiones, ha sido desplazada —a raiz de los cambios
suscitados en la orientacion de una regulativa contable que responde exclusivamente a
las|eyes del mercado—, por unacontabilidad con un carécter predictivo y de prondstico,
fundamentada en € criterio de utilidad de lainformacion que se orienta principal mente

alosinversionistas, desplazando las necesidades de otros usuarios de la informacion.

El estudio de caso permite evidenciar, —sin pretender generalizar— que la
implementacion de estandares internacionales de informaciéon financiera para Pymes
(NIIF Pymes), es un proceso que implica sobrecostos financieros y mayor carga
administrativa paralas entidades; asu vez dichas normativasimplantadas por € gobierno
colombiano como obligatorias, cohercionan a las entidades a implementar politicas
contables que se fundamentan en estandares creados para ser mangjados por empresas
gue se desarrollan en mercados financieros y que no estan en sintonia con los objetivos
y necesidades de informacion que tienen las Pymes, las cuales buscan fortalecer su
cadena productiva y comercial a mediano y largo plazo, por 1o cua los estandares
internacional es se hacen impertinentes parala emision de informacion financiera de las

pequefias y medianas entidades.
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